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Nossa historia
e modelo
estrateéegico

CEO



0000

Linha do tempo

Passado | Presente| Futuro



Passado | Presente | Futuro

1973

Fundacao da Wiz

FENAE

CORRETORA DE SEGUROS




Passado | Presente | Futuro

2012

Nova Gestao



Passado | Presente | Futuro

2015



Passado | Presente | Futuro

2018

Celebracao do 1° Contrato ex.
Caixa EconOmica

coM™ » WBP(! N » WI; Concept



Passado | Presente | Futuro

2 2 I NEVER BET
o AGAINSTWIZ |
e L .

Fim da operacao com a Caixa




Passado | Presente | Futuro

2022

Conclusao do 1° ciclo de
diversificacao



Passado | Presente | Futuro

2023

Simplificagcdo e
desdlavancagem



Passado | Presente | Futuro

2025

FOCO NnoO core business e
otimizag@o de custos

10

anos listada no
mercado B3 WIZC3



Passado | Presente | Futuro

Nosso posicionamento estratégico
A Wiz direciona estratégia unica de crescimento por meio de 2 segmentos de atuagao complementares e sinérgicos

Rentabilizacdo de balcdes para a venda de produtos de Gestdo de parceiros para
seguridade distribuic@o de consércio e crédito

>
EBRB Parana

SEGUROS

Promotia

Parceiros

() banri
Corporate ponto




Operacdes consistentes
Aceleragao das operacoes e geracao de valor em todas as unidades

&IBRB SEGUROS bbmg s Intersequros
Operagéo de seguros Distribui¢&o via corbans Maior corretora 100%
multicanal digital do pais
R$ 235 MM de R$ 140 MM de R$ 248 MM de
Receita Bruta no 9M25 | Receita Liquida no 9M25 | Receita Bruta no 9M25
+15% vs 9M24 +37% vs 9M24 +41% vs 9M24
302 mil clientes em 9,6 MM de 10,7 MM de
set/25 carteira ativa contratos ativos
+29% vs set/24 +119% vs set/24 2,2x maior que 2024

R$ 101 MM de Lucro R$ 820 MM em Prémio R$ 321 MM em Prémio
Liquido no 9M25 emitidos no 9M25 emitidos no 9M25

+10% vs 9M24 +14% vs 9M24 +47% vs 9M24




Operacdes consistentes
Aceleragao das operacoes e geracao de valor em todas as unidades

WI; Corporate

Principal corretora de
bancassurance atacado do pais

R$ 114 MM de

Receita Bruta no 9M25
+14% vs 9M24

+148 mil apolices
emitidas

em 2024

R$ 585 MM em Prémio
emitidos no 9M25

+16% vs 9M24

omnid

ASSISTENCIAS & SEGUROS

Assisténcia e seguros por
meio de agentes exclusivos

R$ 70 MM em venda de
Assisténcias no 9M25

+45% vs 9M24

R$ 224 MM em Prémio
emitidos no 9M25

+36% vs 9M24

R$ 31 MM de Lucro
Liquido no 9M25

+62% vs 9M24

Parana
Seguros

Greenfield de seguridade
em canal bancario

R$ 30 MM de
Receita Liquida no 9M25
+31% vs 9M24

R$ 85 MM em Prémio
emitido no 9M25

+50% vs 9M24

R$ 17 MM de Lucro
Liquido no 9M25

+33% vs 9M24



Operacdes consistentes
Aceleragao das operacoes e geracao de valor em todas as unidades

WI; Conseg

Gestdo de seguros em
concessionarias em todo pais

Crescimento de 30%
em novas vendas auto

9M25 vs 9M24

Crescimento de 74% em

vendas de assisténcia

OM25 vs 9M24

R$ 22 MM de Receita

Bruta total no 9M25
+28% vs 9M24

Promotiva

Distribuigcdo de crédito na
maior rede de corbans do BB

+R$% 49 bi em
Crédito distribuido
desde 2015

692 corbans em
producao

Crédito e consoércios

+8 mil de convénios
em todo pais

\NI; Parceiros

Maior gestora de canais de
vendas de consorcios do pais

R$ 29 MM de Receita
Liquida no 9M25

+28% vs 9M24

18 p.p. de crescimento
no indice de qualidade

Permanéncia na safra (12 meses)

R$ 8,3 MM de Lucro
Liquido no 9M25

+178% vs 9M24



Performance e
visao de futuro

CFO e DRI




Performance financeira sélida Passado | Presente | Futuro
Alta eficiéncia operacional com crescimento de receita e solida geracao de caixa

— Receita Liquida, consolidado | R$ milhdes ; A YoY v Receita liquida run-off caiu -5,2% 2022

vs. 2024 e -6,0% 9M25 vs. 9M24.

2

L 2

+22,5% — +13,1% —*

v Operacgoes correntes evoluiram +50,7%

tre 2022 2024. N a
o EE i e teomes Palayra-chave:

+17,0%.
] N u
— t
v’ Resultados reforcam a resiliéncia da . onSIs eHCIa
2022 2023 2024 o9M24 9M25 Wiz Co na geracao de receita liquida e S
demonstra a eficiéncia do Grupo nas
B Rede Caixa W Operagdes Correntes operagdes ex. Caixa.

— Lucro Liquido, controladora | R$ milhdes; %

v'Resultado de Lucro Liquido da
controladora no 9M25 representa
946% do FY24, o que reforca a
previsibilidade e resiliéncia dos
resultados.

L ou—— T R S

—+123%—

L 4

v/ Margem liquida do 9M25 avancou +24,1
p.p. ha comparagao com 9M24, fechando
o periodo em 94,9%, o que reforca a

2022 2023 2024 9M24 9M25 qualidade do resultado e disciplina
financeira da Companhia.




Proximos passos

Simplificacao e eficiéncia seguem no foco e abrem espaco par

Desalavancagem e
Gestao eficiente de
custos

M 2\
Potencializagao de
Crédito e Consorcios

e desenvolvimento de
B2C

M&A tatico B2B2C e
expansao da lideranca
no bancassurance de
atacado brasileiro

oro
HEE

Escalar Wiz Pro:
Evoluir em solugdes
de IA

\ y
Passado | Presente | Futuro




Desalavancagem e Eficiéncia
Reducao da Divida Liquida, com impacto significativo na alavancagem da Companhia

/ Alavancagem |R$ milhses

‘I,§x 1,7x  1,6x 1,6x

- Divida Liquida |R$ mihses

o~

v

1723 2T23 3T23 4T23

K mmm Divida Liquida Wiz

Alavancagem 1,01x 0,85x 0,70x 0,63x LO 63x

=

4724 1T25 2T25 3T25

——— _R$1454 —

(+Dividendos: R$ 79,4)
1,4x

1,1x
o~ 1,9X 14,0X 0,8x 0,7x 0,6x

- v

V —

1724 2T24 3T24 4724 1725 2725 3T25

—0=Divida/EBITDA

%

-

o

WISCO

~

Eficiéncia
4T22 3T25
® ®
4 N\ 4 )
HC TOTAL HC TOTAL
CORPORATIVO 331 CORPORATIVO 168
HC TOTAL HC TOTAL
UNs 1.662 UNs" 611
HC WIZ CO 1.993 HC Wiz CO? 674
L J L J
[y ericiente T )
- Modelo de Negé6cio
[ RUN-OFF ] PARTICIPA COES] [ PROPRIETARIAS ]
AV AV
AV

|

(GESTAO PASSIVA)

GESTAO DE INTERFACE E CONTROLE J

AV

[ GESTAO ATIVA ]

%

'Resultado pré-forma: Desconsidera os resultados da unidade Wiz Concept, alienada em outubro de 2025.

21



Cenario Brasil Concessao de Comercializagao de N° de Agéncias

Crédito PF (r$ Tri) Consorcios (R$ Bi) (em milhares)
*—
23x— 4,2x/ -34.4%
— —
7,2

3,1 .

2015 2024 2015 2024 2015 2025
mPF mPJ
Modelo Tradicional ~

Tendéncia |(-)

Y@YW Y &

C o n s o rc I O S _ Cotistas Bancos Agéncias Cliente )

Modelo Atualizado N
v/ Distribuicdo de crédito e
Agendas de M&A » % ) ) & ) & consorcio cada vez mais
! t “m t ~ descentralizada.
am estarao Cotistas Bancos CorzartlfeAgentes Cliente
utonomos

v O canal é o ativo mais

importante no modelo de
» @ ) ) g distribui¢cao de crédito.

Fundos Corbans e Agentes Cliente v Descentralizacdo seguira
Aut6nomos em rota de crescimento.
Nubank maior banco

@ ) & digital d,o pais, representou
» % ) apenas 0,8% do share total
Cotistas Digital Cliente  de crédito concedido no

Brasil FY24.
. /




2 Assinatura de contrato com o Banrisul w|3co
£, Parceria visa distribuicao de produtos financeiros por
meio de Corbans no Rio Grande do Sul
Fortalecimento Integragio
Gestor Master da rede de Banripontos do segmento de ;
_ s m Wiz Pr
l dentro do Estado do RS Crédito e oy O
Consoércio no D+0

Expansao, gestao, engajamento e

fiscalizacao darede de corbans

= —
am -.

integracao e gestao de performance

Time Wiz 100% dedicado com suporte
hibrido aos Banripontos

N\
\
Cliente

| Maior relevancia na
Tecnologia proprietaria para | distribuigéo de crédito




M&As oportunisticos Carteira de Crédito no Brasil’ (R$)\
vs. Apetite Wiz Co

\/Captura de oportunidades nao-ébvias: maior
interagcdo com canais menos focados em .
prestamista e consignado (ex.. FIDCs e Maiores Instituigdes Financeira
Revendas Agro);

5,8 tri

Baixo fit estratégico eyl

\/Oportunidades mapeadas sempre sao

M &As téti cos !&avaliadas de acordo com trés pilares:
e m Seg u ros e \TTrafego + _%’. Contexto 4 ¥ Relevancia = /
consisténcia

B2B
Modelo de negdcio ) veso Rt e w.;wpomte\
robusto permite foco (RS minoes)
nos negocios atuais e | — o - ,
cautela nas aquisicoes

Consolidacdo como maior bancassurance
de atacado do Brasil

Foco em alavancar as vendas de produtos
renovdyveis e recorrentes

—
F o
———

Inteligéncia artificial como alavanca de
eficiéncia operacional

2022 2023 2024 2025

\ (LTM)?

(1) Fonte: Bacen, data-base setembro 2025. (2 4T24 + 9M25

QERENER

pequeno porte

w|3co

E S :

Avaliagéo de aquisi¢cbes de corretoras de/




Al Tecnologia owizpro
Destaques 9M25 /

+60 +80% | —

Funcionalidades Unidades utilizam R
Escala com eficiéncia:
crescimento da operacédo sem
+12MM +5K aumento proporcional de custo
Receita transacionada Usuarios ativos (2025)
Padronizagao que acelera:
RS 2,43MM ~ :
+ R$0.5B $ ’ reducao de time-to-market e
Comisséo transacionada Em comissdes por maior previsibilidade operacional
negécios com uso de IA
+ 20mil Know How: eficiéncia construida

sobre processos, dados, uso real

Documentos processados por IA em operagdes criticas 9
e cultura de execugao

No Radar Agentes de IA: Marketplace de
agentes para venda, consultas,
® Certificagdes além da ISSO 27001 validagdes disponivel e em

® Portabilidade por meio da estrutura Open constante evolugao para todos

® Integragdo com mais Parceiros estratégicos

® Modulos de IA conectado aos mdédulos de
Venda e Atendimento




Tecnologia @wizpro

Inteligéncia Artificial f. —p—

& > Consultor de Consércio

io

Home

NTELIGENCIA ARTIFICIAL

Chat Al

VENDAS
Marketplace de Agentes pr—
! tes de inteligencia artificial disponivels para ust Regras de Contemplagdo
Home itérios de de i i )
es &
INTELIGENCIA ARTIFICIAL ~ ) Catd de Produtos 0la! Para eu confirmar essa informagao com precisao, preciso
- = 10me au descris Juridico verificar as clausulas especificas do seu grupe.
Marketplace
Analise de Contrato Vocé poderia anexar o arquive PDF do regulamento ou da
VENDAS visho da: usulas de re p proposta de adesdo?
Assisténcias i i
Assistente Consultor Validador
= o Suporte cL
@ de @ £ Consorcio ©  deDocs
> Leads 2 g JENDAS AL FF Erro no Sistema
Sinistros DR HORFICE |
SUPORTEN
Auxilia na venda de cotas ca autenticidade de =
utos . - " .
. io, simulando umentos envi
e tirando dlvida... (CNH, RG, Compr
Lons
&
Li o documento Regulamento_Grupo_Especial_2024.pdf.
u D D Sim, confirma que é permitido. De acordo com a Clausula 12,

Paragrafo 3° o consorciade pode utilizar até 30% da carta de
crédito como lance embutido.

Além disso, o documento menciona que o valor descontado seré
abatido nas parcelas vincendas na ordem inversa. Deseja que eu

simule como ficariam suas parcelas?

MarketPlace de Agentes de IA que agiliza desde processos internos até vendas ponta a ponta
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Corporate

Diretor Executivo Wiz Corporate




Evolucao do negocio

Novas frentes de negdcios e novos canais trazendo sustentabilidade a Corporate

/— Crescimento Sustentavel

Produtos renovaveis garantem perenidade e maior previsibilida
de receita

Part. receita renovaveis +
recorrentes (%)

+40,8%
CAGR 2022 a 2024

35,4%

2021 2022 2023 2024

B Rec. + Ren. M N3do renovaveis

" Crescimento anual em receita bruta (R$ MM) de renovaveis + recorrentes

o

o )

Com o crescimento de receitas recorrentes, em 2023 ultrapass
ponto de equilibrio entre receita e custos operacionais

Receita renovavel x custos
operacionais (R$ MM)

31%

15% R$ 72,9
o
0%
R$ 52,2
CoberturaC.0'  ° $ 52 o
R$357___--===""" [ZPT¥]
R$ 35,8
2022 2023 2024
I Receita Ren. + Rec. -=@ -- Custos Operacionais

" Esse indicador de cobertura de custos operacionais mostra o quanto a receita de

renovaveis + recorrentes cobre nossos custos operacionais (incluindo PLR e remuneragoes).

o /

WI;CO

/— Recorréncia gera previsibilidade —\
amos o




Visao de futuro

Expansao da lideranga como principal corretora de bancassurance de atacado do Brasil

Bancassurance

RENOVAVEIS+
RECORRENTES

(vendas balcao)

EMISSOES

(vendas totais)

NOVAS CONTAS

(vendas totais)

12022 (6%)

\ 2023 (13%)

65% ’ 48% ’ -
4825 (10%)

0
18% , 2024 (18%)

1 em cada 2,5

% de emissées clientes novos Representatividade
renovaveis no total vieram de balctes cresceu 84% por ano
dos balcGes (+7% YoY do 2022-2024

principal balcao)
Participacao (%) Balcoes 1S25

& BB SEGUROS Outros

hbrig &1BRE

o | | |

9,1% 0,4% 0,2% 0,3%

Posicionamento Estratégico

PILARES DO PLANEJAMENTO

balcdo com foco em produtos

Crescimento de 50% no principal
2 renovaveis

Exploragdo de novos mercados
(% através —  dos balcoes.
d Consolidagao da carteira e cross-

sgll nas contas atendidas

/
/

[
/
[

' Presenga no mercado e agdes de

) reIaC|onamento




Projetos

Foco em automacao, dados, |A e parcerias para gerar
eficiéncia e uma atuacao mais consultiva em 2026.

A Wiz Conecta segue em constante evolugdo, reforcando seu papel consultivo e
facilitando a gestao de apdlices e contratos dos clientes.

Destaques:

» Consulta de processos via Escavador
integrada a plataforma

Bem-vindo ao Portal do cliente

* Gestao de apolices de corretores
externos, com segregacgao de
visualizac&o das apolices carregadas

* Foco em usabilidade, clareza de
informacgdes e suporte a tomada de
decisao

oS TN 1 el [ W E ANCO DO BRASIL

* Nova pagina de Dashboard, permitindo ao usuario acompanhar:
- Eficiéncia financeira
- Resultados consolidados do ano
- Indicadores de performance de forma clara e visual

Corporate

Integragéao com novas seguradoras via API

Evolugao da governanca de projetos, com mais
controle, previsibilidade e transparéncia

Melhoria de layout e navegacao, tornando a
experiéncia mais digital, fluida e intuitiva

Maturacao da IA aplicada ao contexto da Wiz
Corporate, apoiando analises, decisdes e
eficiéncia operacional



OBJETIVOS
2026

Principais alavancas de resultados em 2026

Ampliacao da unidade de negaocios
Beneficios

Possibilidade de pequenas
aquisicoes

Evolucao tecnoldgica e uso da IA
para alavancar eficiéncia operacional

Aumento da base de receita
renovavel e recorrente

Maior presenca nos veiculos de
comunicacao, eventos importantes e
plataformas digitais




Participagcao em eventos importantes e grandes veiculos de midia fortalecem a marca perante o mercado

Como os acidentes aére >
modificaram as regras?

0 que o seguro cobre (e o que ndo cobre)?

As coberturas variam conforme o tipo de seguro contratado. O RETA cobre
passageiros, tripulacao e terceiros em solo. J4 o Casco cobre apenas danos &
aeronave, enquanto o LUC amplia a proteg&o de responsabilidade civil para danos
causados a terceiros (em solo ou ndo).

Porém, nem todas as situagdes estio cobertas. Segundo Regis Lima, diretor de
aviagio da Wiz Corporate, como todo seguro, hé exclusdes. No caso do seguro
para aeronaves, por exemplo, violagdes das normas aeronduticas podem levar 3
negativa de indenizag3o. “Se um avifio decola acima do peso permitido e ocorre
um acidente, a seguradora pode recusar o pagamento’, exempiifica Lima.

|

Talita Ferrari, diretora de

_—ESoguro Rural Brasil RADAR SEGUROS ARTIGOS ESTUDOS

“0 seguro rural no Brasil deveria desempenhar um papel indispensavel na
protegado dos agricultores contra as adversidades climaticas e econémicas,
mas enfrenta inimeros desafios para se tornar efetivo e acessivel”,
considera Talita Ferrari, diretora de Agro, Health e Quimica da Wiz
Corporate. Em sua andlise, a crescente imprevisibilidade do clima (secas,
1as, por exemplo) expde os produtores a riscos

1a a sua renda e produtividade e aumenta

1sigdo de risco em programas de crédito rural, e

rrando o chamado de efeito cascata.

Q

Agro, Health e Quimica

da Wiz Corporate
Compartilhe Debate TVCQCS

leandro.tuma Grande orgulho para nds, da Vice-
Presidéncia Comercial da @wizcorporate, ver o
nosso diretor @thiagopereira brilhando entre os
maiores atletas mundiais nesse grande evento,
patrocinado pelo Bradesco, em Nova lorque, no
ultimo dia 18 de novembro.

Essa é a nossa @wizcorporate, inovando e
brilhando por onde passa.

Wiz Corporate no pdédio
da CQCS Inovagéo 2025!

Fatos e Fotos

\ng Corporate

Colunas  Eventos

@ revistaapolice.com.br

?‘}%’D 21dejaneiro de 2026

Uttima atualizagio 21 de janeiro

As empresas estao
preparadas para as

seguros?

wizcorporate A inovagdo sempre fez parte do
nosso jeito de pensar e construir. Ser reconhecidos
no “Troféu Corretor Inovador" mostra que estamos
no ritmo certo e respondendo as reais
necessidades do mercado.

-

Com a Wiz Conecta, a tecnologia deixa de ser sé
ferramenta e vira experiéncia: mais agilidade, mais
clareza e uma jornada mais simples para corretores
e parceiros.

Esse prémio ndo é um ponto de chegada. E
combustivel para seguirmos evoluindo, testando,
aprimorando e abrindo caminho para o proximo
nivel.

Anderson Romani, diretor executivo da
Wiz Corporate, unidade de negécio do
Grupo Wiz Co., & palestrante no CQCS
Insurtech & Inovacgédo 2025

mudangas no setorde

@ revistaapolice.com.br
0S seus nscos, exigindo, desles parceiros,
capacidade plena para interpretar a legislagao
averiguar riscos, revisar clausulados e estruturar
programas de seguros aderentes ao novo padrao
legal

Anova Lei do Contrato de Seguro n®15.040/2024,
representa mais do que uma atualizagdo normativa,
ela inaugura um ciclo de profissionalizagdo
previsibilidade e maturidade institucional do
mercado. Seu sucesso dependera da capacidade
de seguradoras, cormetores e empresas de
transformar a exigéncia regulatéria em vantagem
competitiva, elevando padrées de governanga
comunicagdo e gestdo de riscos. O desafio esta
posto e a adaptagao sera determinante para quem
pretende operar de forma sustentavel neste novo
cenario

*Por Stephanie Zalcman, socia da Wiz Corporate.

Economia | -
)’ Real Ges

Dinheiro Economia Megdcios Carreirs Finde Colunas Conteddo de Marca Ultimas Noticias

PALESTRANTE

SEXTA SEGURA
Ciberataques disparam e impulsionam
corrida por novos seguros em PMEs

"As PMEs sdo vistas como alvos preferenciais por terem menos
recursos especializados, restrigdes orgamentdrias e, muitas
vezes, por ndo implementarem medidas bésicas de seguranga,
como backups regulares e autenticagdo multifatorial’, observa
Eduardo Bezerra, superintendente de ciberseguranga e seguros
cibernéticos da Wiz Corporate, unidade da Wiz Co voltada a
clientes corporativos, em entrevista ao Economia Real.




Parceiros

Diretor Executivo Wiz Parceiros




Overview Wiz Parceiros

Principais niumeros

-
| R$ bilhdes; % Qualldade|%

R ilhées;9 A
L0 Curva de Permanéncia na safra (12 meses)

62%
49%
44%
4,5 37%
e 12,2

2022 2023 2024 om24 9M25 o2 5,
30 2022 2023 2024 2025

| R$ milhdes; % 2022 2023 2024

am24 9m25

INVESTIMENTO

2 37,2 _ Direcionamento assertivo das campanhas de vendas
_m 8.9 R$ milhares; %

2022 2023 2024 oM24 9M25

> Engajamento
| R$ milhdes; %

07 16,5 14,8
126,288123,6 112,3

2022 2023 2024 Im24 9IM25

> Ticket médio

43,7

> Rentabilidade

> Qualidade
2022 2023 2024 oM24 9M25




Estratégia
' -
Canal Indireto e

Grupo E}cluﬁvo/ _________________

0 de parcerias de alta margem, que fortalece o ecossistema por meio de

conexao estratégica entre parceiros, geragéo de valor compartilhado e cross
selling de produtos.

Mercado Secundario

Produta de alta demanda no portfélio, com banco proprio de cartas e

—

ecossistema de parceiros atuando como principal propulsor de vendas.

“/-‘-x\\‘\\

WI; Parceiros LS L Aumento de portfélio

Ampliacao do portfélio com administfadoras de consércio mais rentaveis,
priorizando bandeiras com maior flexibilidade para criagéo e customizagao de

FIDC RS

Estruturagéo de um FIDC préprio para prateleira, como alavanca estratégica do
programa de beneficios, elevando engajamento dos parceiros e a qualidade do

ecossistema da companhia, além de alta margem. produtos.

Escritérios de investimento e

Parcerias estratégicas com escritérios selecionados,
focadas em relacionamento préximo, maior rentabilidade
por parceiro € maior controle do canal.

Q
Q
Q



ATACADO




VAREJO g

Canal Direto

Dominio do funil

‘Donos’ dos LEADS

Melhor estratégia para tbpo de funil

-

Eficiéncia e escala comercial
Otimizac4o do CAC e controle da estratégia

Performance

Financeira S ’

O que o formato escolhido proporciona?
/_\

Velocidade no ajuste |
Agilidade na conversdo no fundo do funil




WI;CO

VAREJO
Canal Direto

Estrutura prépria que maximiza margem
H

I e garante dominio do canal, dos

processos e da estratégia comercial.

DEEP Dive do mercado
‘ D Estudo do Mercado I b Escolha do Formato ‘ B Estruturagao do Canal
Formoto escalavel Aceleragao do Go To MKT
Fizemnos um deep dive no mercado para Mercado totalmente descentralizado Fundamerptal para o crescimento da UN
definir o melhor formato do canal,
Como canél\indireto estruturado, em
2026 focarem\o§ no canal direto,

avaliando nimeros, riscos e adlavancas de
acelerando a operagdo via M&A ou

6 Meses de pesquisas

\
\
\

\
\

Poucos players relevantes, alto

potencial de crescimento e forte
greenfield.

crescimento.
escala de vendas.”
N

Pesquisa de mercado
&
pesuis g morcdo = o ENEX0
; ¢: 2 BNESO
e | (.
g

Lo
Ju_m _ Produgdo
e pomz
o, @ g = e
T
- EE ———




Estratégia /\
Canal Direto / N\

__/‘Eossib'il'iaédes de Modelos de Negocios /

Televendas
Modelo escalavel de Vendas

WI; Parceiros

O modelo de Televendas foi o selecionado para o inicio da Estratégia de Canal Direto, mas o

planejamento de médio e longo prazo visa ganho de profundidade/ maturidade e a

possibilidade de exploracdo de outros canais e modelos de negdcios.




A Futura WIg™
Wiz Parceiros

WI; Parceiros







WIZDAY
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