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São José do Rio Preto, 08 de maio de 2024: a RNI (B3: RDNI3) incorporadora 
imobiliária e construtora anuncia hoje seus resultados auditados referentes ao 
primeiro trimestre de 2024. As informações financeiras e operacionais apresentadas a 
seguir estão revisados em bases consolidadas de acordo com as práticas contábeis 
geralmente aceitas no Brasil em observância as disposições contidas nas Leis das 
Sociedades por Ações, normas IFRS e nas normas do Comitê de Pronunciamentos 
Contábeis (CPC). 

 

 

OPERAÇÃO URBANISMO, monetizando ativos não estratégicos por meio da venda de cotas 
relacionadas ao empreendimento Jardim dos Buritis. Esta transação resultou em um montante de 
R$ 66 milhões para a RNI; 

 
O PREÇO MÉDIO foi de  R$ 222 mil no 1T24 para os produtos do Minha Casa Minha Vida 
(MCMV), registrando um aumento de 8% em relação ao 1T23; 
 
GANHO DE PREÇO VS. CUSTO DE CONSTRUÇÃO considerando os lançamentos a partir de 
2020, estes superam o custo de construção, gerando um ganho acumulado de R$ 181 milhões 
em VGV até o primeiro trimestre de 2024, frente aos R$ 125 milhões de custo de construção; 

 
VENDAS BRUTAS somaram R$ 213 milhões, alcançando um aumento de 8% em relação ao 
4T23. Já a VSO Bruta foi de 28%, apresentou crescimento de 5,1 p.p. em relação ao 4T23 e 7,1 
p.p. em relação ao 1T23; 

 
RECEITA LÍQUIDA encerrou o 1T24 em R$ 149 milhões, crescimento de 13% em comparação 
ao 1T23; 

 
RECEITA A APROPRIAR (REF) encerrou o 1T24 em R$ 549 milhões, mantendo-se estável 
em comparação ao 4T23. A Margem REF no 1T24 ficou em 29,4%. 

 

 

 

 

                        EVOLUÇÃO PREÇO MÉDIO – MCMV                   ANÁLISE DE PREÇO VS. CUSTO (Consolidado) 
                                  VGV 100% - R$ mil                                                             VGV 100% - R$ milhões 
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MENSAGEM DA ADMINISTRAÇÃO 
 

No primeiro trimestre de 2024, a companhia permaneceu firmemente alinhada com seu 
planejamento, concentrando-se na monetização de ativos não estratégicos. Durante este 
período, conduzimos uma operação com o empreendimento Jardim do Buritis, reforçando de 
forma substancial nossos objetivos de geração de caixa e redução da alavancagem. Esta 
iniciativa não apenas está em consonância com a nossa visão estratégica, mas também 
contribuiu de forma expressiva para o fortalecimento financeiro da companhia. 
 
Nossos indicadores operacionais reagiram de forma positiva, evoluindo agora com as novas 
políticas implementadas no final de 2023. Mesmo sem lançamentos, nossa estratégia focada 
na venda do estoque resultou em vendas brutas de R$ 213 milhões no 1T24, registrando um 
crescimento de 8% em relação ao 4T23. A VSO bruta alcançou um nível relevante de 28%, 
aumento de 5,1 p.p em relação ao 4T23 e de 7,1 p.p em comparação com o 1T23. 
 
A performance do indicador de distrato, mesmo que previsto e necessário devido à operação 
com o empreendimento Jardim dos Buritis, influenciou nosso resultado líquido do trimestre, 
porém é importante destacar uma redução de 53% em comparação com o 4T23 e de 10% 
em comparação com o 1T23. Essa redução contribuiu para o avanço de nossas vendas 
líquidas, que totalizaram R$ 140 milhões no primeiro trimestre de 2024, representando um 
aumento em relação ao 4T23, com uma VSO líquida de 19%. Esse índice evidencia um 
crescimento de 13,1 p.p em relação ao 4T23 e de 4,1 p.p em comparação com o 1T23. 
 
Destacamos ainda a resiliência dos produtos do programa MCMV no que diz respeito ao 
ganho do preço médio, que se manteve alinhado com o 4T23 e registrou um crescimento de 
8,3% em comparação ao 1T23. Isso representa um aumento no valor médio das unidades, 
passando de R$ 205 mil para R$ 222 mil. 
 
Já nossa Receita a Apropriar (REF) e sua respectiva margem também apresentam evolução 
ao final do 1T24. Apesar dos ajustes na carteira realizados no final do ano passado, 
encerramos o 1T24 com uma REF de R$ 548 milhões e uma margem a apropriar de 29,4%. 
 
No aspecto financeiro, ao analisarmos nossos indicadores, destacamos uma recuperação em 
comparação ao ano de 2023, mesmo que tenham sido em grande parte influenciados pela 
operação do empreendimento Jardim dos Buritis e pela sazonalidade do início do ano, 
caracterizada pelo período de chuvas que impacta diretamente nosso POC. Apesar desses 
desafios, encerramos o primeiro trimestre com uma receita líquida de R$ 149 milhões, 
crescimento de 13% em comparação ao 1T23, e um lucro bruto de R$ 22 milhões. Além 
disso, registramos um lucro bruto ajustado de R$ 34 milhões. 
 
Por fim, destacamos a redução expressiva que alcançamos nos últimos 6 meses, tanto em 
nosso indicador de dívida bruta quanto no aumento do saldo em caixa, contribuindo assim 
para a redução de nossa dívida líquida. Atualmente, 75% desta está voltada para dívida de 
produção. Isso reforça nosso compromisso contínuo em monetizar os ativos não estratégicos 
da companhia, com o intuito de direcioná-la para uma única estratégia de atuação, 
caracterizada por uma operação mais ágil e efetiva, além de uma geração de caixa 
sustentável e baixa alavancagem. Reforçamos que esses pilares fundamentais de nossa 
estratégia financeira nos conduzirão a novos patamares de sustentabilidade e rentabilidade 
a médio prazo. 
 
Administração da RNI Negócios Imobiliários S.A. 
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DESTAQUES OPERACIONAIS E FINANCEIROS CONSOLIDADOS 
 

As demonstrações financeiras consolidadas completas do 1T24, acompanhadas das 
respectivas notas explicativas, podem ser encontradas no documento ITR – Informações 
Trimestrais, disponíveis em nosso website de RI em ri.rni.com.br e no website da CVM 
Comissão de Valores Mobiliários em www.cvm.gov.br. 
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LANÇAMENTOS  
 

Considerando todas as mudanças implementadas ao final de 2023, a companhia, optou por 
manter o foco na monetização de ativos não estratégicos e na redução de estoque, conforme 
planejado; portanto, não houve lançamentos no primeiro trimestre de 2024. 

 
Entendemos que o compromisso com o planejamento estratégico estabelecido no ano anterior 
seja fundamental para o nosso desenvolvimento sustentável a longo prazo. A empresa 
mantém um portfólio robusto de landbank, e os projetos prontos e já aprovados estão 
aguardando o momento mais oportuno para serem lançados. 
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VENDAS CONTRATADAS  
 

No primeiro trimestre de 2024, as vendas brutas totalizaram R$ 213 milhões, representando 
um aumento de 8% em relação ao quarto trimestre de 2023. O preço médio de vendas dos 
produtos do Minha Casa Minha Vida foi de R$ 222 mil, um aumento de 8% em relação ao 
primeiro trimestre do ano anterior e mantendo-se estável em relação ao quarto trimestre de 
2023. 

 
Os distratos registraram uma redução de 53% em comparação ao quarto trimestre de 2023 e 
de 10% em relação ao primeiro trimestre do mesmo ano. Essa redução reforça mais uma vez 
os avanços provenientes da revisão de nossas políticas realizada no ano anterior, em que 
obtivemos resultados positivos na revitalização de nossas carteiras. 

 
As vendas líquidas atingiram R$ 140 milhões no primeiro trimestre de 2024, atingindo um 
crescimento de 224% em comparação com o quarto trimestre de 2023. A VSO líquida do 
trimestre alcançou 19%, aumentando 4.1 p.p. em relação ao mesmo período em 2023 e 13.1 
p.p. em relação ao quarto trimestre de 2023. 
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VENDAS BRUTAS 

VGV 100% - R$ milhões 
 

 

 

    
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

DISTRATOS 
VGV 100% - R$ milhões 

 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 

 
VENDAS LÍQUIDAS 

VGV 100% - R$ milhões 
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ESTOQUE  

 
Encerramos o primeiro trimestre de 2024 com um estoque totalizando R$630 milhões, 
composto por 56% de produtos do MCMV, 37% SBPE e 7% de loteamentos. Dentre esse 
montante temos, 84% de empreendimentos em andamento, e 16% que correspondem a 
empreendimentos já concluídos. 

 
Vale destacar que o estoque concluído %RNI, representa apenas 4% do estoque total. 
 
 

 
 
 

ESTOQUE A VALOR DE MERCADO 
VGV 100% - R$ milhões 
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REPASSE/DESLIGAMENTO PESSOA FÍSICA 

 
No primeiro trimestre de 2024, os repasses/desligamentos nas modalidades MCMV e SBPE 
totalizaram R$ 82 milhões, registrando uma leve redução de 3% em comparação ao quarto 
trimestre de 2023, resultando em 436 unidades repassadas durante o período. 

 
É importante destacar o crescimento significativo de 45% nos repasses de unidades do 
produto SBPE ao compararmos com o primeiro trimestre de 2023. Esse ponto ressalta o 
progresso do trabalho de governança iniciado no terceiro trimestre de 2023, com a 
revitalização das carteiras, especialmente direcionada aos produtos SBPE aptos para repasse. 

 
 
 

 

 

 

 

 
REPASSE E DESLIGAMENTO 

VGV 100% - R$ milhões 

 

 

 

 

 
 
 



RESULTADOS 1T24 

    

 11      

 
LANDBANK  
 

Em 31 de março de 2024, o valor total do banco de terrenos da RNI somou R$ 5,2 bilhões, 
mantendo-se estável em relação ao registro do final de 2023. Houve uma redução de 20% 
em comparação com o primeiro trimestre de 2023, devido ao lançamento realizado durante o 
ano anterior, assim como a qualificação e revisão de áreas que não mais se alinham com as 
diretrizes estratégicas da empresa,  iniciativa essa implementada ao final de 2023. 

 
Destacamos que atualmente, nosso portfólio de terrenos é composto por 77% destinados ao 
desenvolvimento de produtos MCMV (Faixa 3 e 2 – Horizontal e Vertical) e 23% voltados para 
produtos SBPE (Horizontal), o que representa o total de 23.279 unidades. 

 
 

 
 
 
 

LANDBANK 
VGV 100% - R$ milhões 
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RECEITA LÍQUIDA E LUCRO BRUTO  
 

No primeiro trimestre de 2024, já podemos notar uma significativa recuperação em nossa 
receita líquida em comparação com o último trimestre de 2023 (Mudança de 
Governança).Destaca-se, no 1T24, um notável crescimento na receita líquida de 27% nos 
produtos do MCMV e SBPE em comparação com o mesmo período do ano anterior (1T23). 
Além disso, a receita líquida consolidada também registrou um aumento de 13% em 
comparação com o mesmo período de 2023. 

 
O lucro bruto e o lucro bruto ajustado demostraram recuperação, apesar de ainda serem 
afetados pelos distratos do Urbanismo. Esses distratos eram previstos devido à operação do 
loteamento Jardim dos Buritis. 

 
 

 
 

RECEITA LÍQUIDA 
VGV 100% - R$ milhões 
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DESPESAS COMERCIAIS e G&A  
 

As despesas comerciais no primeiro trimestre de 2024 demonstrou uma redução significativa 
de 8% em relação ao mesmo período do ano anterior. Além disso, em comparação com o 
último trimestre de 2023, as despesas comerciais permaneceram estáveis. Por outro lado, as 
despesas gerais e administrativas permaneceram inalteradas em relação ao primeiro trimestre 
de 2023, refletindo os ajustes de governança implementados no final de 2023, especialmente 
no que diz respeito ao processo de (PDD). 
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RESULTADO LÍQUIDO  
 

Durante o primeiro trimestre de 2024, o resultado líquido foi principalmente afetado pela 
operação do urbanismo, conforme previsto. Além disso, nossos produtos estratégicos foram 
prejudicados pela sazonalidade do período, caracterizado por uma alta demanda de chuvas. 
Isso resultou em uma redução do POC. No entanto, é importante destacar que esse é um 
cenário transitório, com o resultado esperado para evoluir ao longo do ano, à medida que as 
obras avançam. 
 

 
 

RECEITA A APROPRIAR (REF)  
 

Encerramos o primeiro trimestre com uma Receita a Apropriar (REF) de R$548 milhões, 
mostrando um recuo sutil em relação ao 4T23. Apesar dos ajustes em carteira no final do ano 
passado, é evidente a resiliência da margem REF, que atingiu 29,4% no 1T24 e teve um leve 
aumento em comparação com o 4T23. 
 
Os valores apresentados na Margem REF ainda não sofreram tributação de PIS/COFINS e não 
incluem custo financeiro do CPV. 
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CRÉDITO PERANTES CLIENTES (RECEBÍVEIS)  
 

O saldo de Créditos Perante Clientes em 31 de março de 2024 totalizou R$1.168.274 milhões, 
sendo que R$676 milhões estão registrados no balanço patrimonial e já tiveram suas receitas 
apropriadas. Desse total, R$322 milhões estão alocados no ativo circulante e R$354 milhões 
no ativo não circulante, conforme a tabela abaixo. 
 

 
Os créditos ainda não registrados no balanço, cuja receita ainda não foi reconhecida na 
demonstração de resultado pelo método de percentual de conclusão (PoC), somaram R$492 
milhões em 31 de março de 2024. 
 
A carteira de recebíveis performados totalizava R$208 milhões ao final do 1T24. 
 
A seguir, detalhamos a composição e status dos recebíveis performados classificados por fase 
e ordem de monetização: 
 

 
 
A movimentação da carteira de recebíveis performados é demonstrada na tabela abaixo: 
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CAIXA E DÍVIDA  
 

Apresentamos abaixo uma análise do endividamento da Companhia em relação ao Saldo de 
Caixa e Patrimônio Líquido. 
 

 
Com o objetivo de continuar reduzindo a alavancagem da RNI, neste primeiro trimestre de 
2024, realizamos a venda de ativos não estratégicos do segmento de urbanismo, fortalecendo 
assim nosso caixa e gerando aproximadamente R$ 20 milhões. Além disso, é importante 
destacar a redução significativa de nossa dívida bruta, bem como da dívida líquida, resultando 
no menor nível registrado nos últimos 12 meses. 
 
Em 31 de março de 2024, 75% da dívida total é referente a dívida de produção (financiamento 
à construção), isto é, naturalmente a essência do negócio da companhia. 
  
A nossa dívida constitui-se das seguintes modalidades de linhas de crédito, conforme a tabela abaixo: 
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CRONOGRAMA DE VENCIMENTO DA DÍVIDA 

      R$ milhões 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 

DÍVIDA DE PRODUÇÃO E TAXA PONDERADA 
                                                                                 R$ milhões 
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BALANÇO PATRIMONIAL  
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DEMONSTRAÇÃO DO RESULTADO DO EXERCÍCIO  
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FLUXO CAIXA  
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Sobre a RNI  
 

Fundada em São José do Rio Preto (SP) em 1991, a construtora e incorporadora RNI faz parte das 
Empresas Rodobens, um dos maiores grupos empresariais do País, com atuação nos segmentos 
financeiro e de varejo automotivo – banco, consórcio, corretora de seguros, leasing & locação, 
automóveis e veículos comerciais. Com a missão de multiplicar empreendimentos imobiliários de 
qualidade em todo o Brasil, transformando e desenvolvendo as regiões onde está presente, a 
empresa contabiliza 205 projetos lançados, atuando em 61 cidades de 12 Estados. Com capital 
aberto desde 2007, já lançou mais de 79 mil unidades, somando 7,5 milhões de m² construídos. 
A RNI também participa do programa governamental Minha Casa Minha Vida. 

 
rni.com.br / ri.rni.com.br 

 
  

Informações para a imprensa  
RNI - RPMA Comunicação 
Claudio Monteiro - rni@rpmacomunicacao.com.br  
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São José do Rio Preto, May 8, 2024: RNI (B3: RDNI3), a real estate developer and 
builder, announces today its audited results for the first quarter of 2024. The following 
financial and operating information is reviewed on a consolidated basis in accordance 
with generally accepted accounting practices in Brazil based on the Brazilian 
Corporation Law, International Financial Reporting Standards (IFRS) and the rules 
issued by the Brazilian Accounting Pronouncements Committee (CPC). 

 

 

SUBDIVISION OPERATION, monetizing non-core assets by selling stake in the project Jardim 
dos Buritis. This transaction earned a significant amount of R$ 66 million for RNI, which was fully 
paid; 

 
AVERAGE PRICE of My Home My Life (MHML) products was R$ 222 thousand in 1Q24, 8% 
higher than in 1Q23; 
 
PRICE GAIN VS. CONSTRUCTION COST considering the launches from 2020 onwards, these 
surpass construction costs, generating an accumulated gain of R$ 181 million in GV (General Value 
of Sales) by the first quarter of 2024, compared to the R$ 125 million in construction costs; 

 
GROSS SALES totaled R$ 213 million, an increase of 8% from 4Q23. Gross Inventory Turnover 
Ratio (VSO) was 28%, up 5.1 p.p. from 4Q23 and 7.1% from 1Q23; 

 
NET INCOME ended 1Q24 at R$ 149 million, up 13% from 1Q23; 

 
BACKLOG REVENUE (REF) ended 1Q24 at R$ 549 million, remaining stable in relation to 4Q23. 
REF Margin in 1Q24 stood at 29.4%. 

 

 

 

 

 

 

             EVOLUTION OF AVERAGE PRICE - MHML         PRICE GAIN VS. CONSTRUCTION COST (Consolidated) 
                            100% PSV - R$ thousand                                                          100% PSV - R$ million 
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MESSAGE FROM MANAGEMENT 

 

In the first quarter of 2024, the Company remained firmly aligned with its plan and focused 
on monetizing its non-core assets. During this period, we conducted an operation with the 
project Jardim dos Buritis, substantially strengthening our goals of generating cash and 
reducing leverage. Not only is this initiative in alignment with our strategic vision, it also 
contributed significantly to strengthening the Company’s financial position. 
 

Our operational indicators reacted positively, now improving with the new policies 
implemented at the end of 2023. Although the Company has not launched projects and has 
instead focused on selling its inventory, gross sales reached R$ 213 million in 1Q24, growing 
8% from 4Q23. Gross Inventory Turnover Ratio (VSO) stood at a remarkable 28%, increasing 
5.1 p.p. from 4Q23 and 7.1 p.p. from 1Q23. 
 

The Cancellation indicator, even though expected and necessary due to the operation with 
the Jardim dos Buritis project, influenced our net result in the quarter. However, it is 
important to note the significant reduction of 53% from 4Q23 and 10% from 1Q23. This 
reduction helped drive net sales, which totaled R$ 140 million in 1Q24, increasing in relation 
to 4Q23, with net Inventory Turnover Ratio of 19%, up 13.1 p.p. from 4Q23 and 4.1 p.p. 
from 1Q23. 
 

We also highlight the resilience of the MHML products regarding the increase in average 
price, which remained in line with 4Q23 and increased 8.3% from 1Q23, representing an 
increase in the average price of units from R$205 thousand to R$ 222 thousand. 
 
Our Backlog Revenue (REF) and its respective margin also increased at the end of 1Q24. 
Despite the adjustments made to the portfolio late last year, we ended 1Q24 with REF of R$ 
548 million and backlog margin of 29.4%, increasing in relation to 4Q23. 

 

On the financial front, our indicators point to a recovery in relation to 2023, even if it was 
largely influenced by the operation involving the Jardim dos Buritis project and the seasonality 
at the start of the year, which is characterized by the rainy season that directly impacts our 
POC. Despite these challenges, we ended 1Q24 with net revenue of R$ 149 million, up 13% 
from 1Q23, and gross profit of R$ 22 million. Furthermore, we recorded adjusted gross profit 
of R$ 34 million. 
 

Finally, we highlight the significant reduction over the last 6 months in our gross debt and 
the increase in our cash balance, thus reducing our net debt. Currently, 75% of it is directed 
to construction debt. This strengthens our unwavering commitment to monetizing the 
Company’s non-core assets with the aim of guiding it towards a single operating strategy 
marked by a more agile and effective operation, as well as sustainable cash generation and 
low leverage. We reiterate that these fundamental pillars of our financial strategy will lead 
us to new levels of sustainability and profitability in the medium term. 
 

The Management - RNI Negócios Imobiliários S.A. 
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CONSOLIDATED OPERATING & FINANCIAL HIGHLIGHTS 
 

The complete consolidated financial statements for 1Q24, accompanied by the respective 
notes, can be found in the Quarterly Information (ITR) document, which is available on our 
Investor Relations website (ri.rni.com.br) and on the website of the Securities and Exchange 
Commission of Brazil – CVM  (www.cvm.gov.br). 
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LAUNCHES  
 

Considering all the changes implemented in late 2023, the Company decided to focus on 
monetizing the non-core assets and on reducing its inventory as planned and hence, there 
were no launches in the first quarter of 2024. 

 

We believe that the commitment to the strategic plan established last year is crucial for our 
long-term sustainable development. The Company retains a robust landbank and the approved 
projects that are ready for launch are awaiting an opportune moment. 
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CONTRACTED SALES  
 

In the first quarter of 2024, gross sales totaled R$ 213 million, up 8% from 4Q23. Average 
sales price of My Home My Life products was R$ 222,000, increasing 8% from 1Q23 but 
remaining stable in relation to 4Q23. 

 
Cancellations decreased 53% from 4Q23 and 10% from 1Q23, which once again underlines 
the advances brought by the revision of our policies last year, which brought positive impacts 
in the renovation of our portfolios. 

 
Net sales amounted to R$ 140 million in 1Q24, representing growth of 224% from 4Q23. Net 
VSO in the quarter was 19%, up 4.1 p.p. from 1Q23 and 13.1 p.p. from 4Q23. 
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GROSS SALES 

100% PSV - R$ million 

 

 

 

    
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

CANCELLATIONS 
100% PSV - R$ million 

 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 

NET SALES 
100% PSV - R$ million 
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INVENTORY  
 

We ended 1Q24 with total inventory of R$630 million, broken down as follows: 56% MHML 
products, 37% SBPE and 7% subdivision projects. Of this amount, 84% refers to ongoing 
projects and 16% corresponds to projects already completed. 

 
Note that the inventory of finished units (%RNI) represents only 4% of total inventory. 

 

 
 

INVENTORY AT MARKET VALUE 
100% PSV - R$ million 
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TRANSFER TO BANKS OF CLIENT BALANCES / OFF-PLAN PROPERTIES 

 
In 1Q24, transfers of client balances and off-plan properties in MHML and SBPE categories 
totaled R$82 million, declining slightly by 3% from 4Q23, resulting in 436 units transferred 
during the period. 

 

It is important to mention the significant growth of 45% in the transfer of units of the SBPE 
product compared to 1Q23, which highlights the progress of governance efforts launched in 
3Q23, with the renovation of portfolios, especially those targeted at SBPE products suitable 
for transfer. 

 

 

 

 

 
TRANSFERS OF CLIENT BALANCES/OFF-PLAN PROPERTIES 

100% PSV - R$ million 
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LANDBANK  
 

On March 31, 2024, RNI’s landbank totaled R$ 5.2 billion, remaining stable in relation to the 
landbank at the end of 2023. Compared to 1Q23, landbank decreased 20% due to the launch 
made last year and the review and qualification of areas that are no longer aligned with the 
Company’s strategic guidelines - an initiative rolled out in late 2023. 

 

Note that our current landbank comprises 77% of the land earmarked for MHML products 
(Range 3 and 2 – Horizontal and Vertical), and 23% for SBPE products (Horizontal), 
representing a total of 23,279 units. 

 

 

 
 
 
 
 
 

 
 
 

 

 

 
 

 

 

 

 

LANDBANK 
100% PSV - R$ million 
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NET REVENUE AND GROSS PROFIT  
 

In 1Q24, we noted a significant recovery in our net revenue compared to 4Q23 (change of 
governance). Note that in 1Q24 there was a significant growth in net revenue of 27% in the 
MHML and SBPE products compared to the same period last year (1Q23). Furthermore, 
consolidated net revenue increased 13% from the same period in 2023. 

 

Gross profit and adjusted gross profit recovered, despite still being affected by cancellations 
in the Subdivision segment. These cancellations were expected due to the operation of the 
subdivision project Jardim dos Buritis. 

 

 
 

 
NET REVENUE 

100% PSV - R$ million 
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SELLING, GENERAL AND ADMINISTRATIVE EXPENSES  
 

Selling expenses in 1Q24 declined significantly by 8% from 1Q23,  though remaining stable in 
relation to 4Q23. On the other hand, general and administrative expenses remained 
unchanged from 1Q23, reflecting the governance adjustments implemented at the end of 
2023, especially with regard to the allowance for impairment of trade receivables (PDD). 
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NET INCOME (LOSS)  
 

During the first quarter of 2024, net income (loss) was mainly affected by the Subdivision 
operation, as expected. Furthermore, our strategic products were affected by the seasonality 
of the period, characterized by high rainfall, resulting in a decline in POC. However, note that 
this is a transitional scenario, with the expected outcome to evolve during the course of the 
year as works progress. 

 
 

BACKLOG REVENUE (REF)  
 

We ended 1Q24 with Backlog Revenue of R$548 million, decreasing slightly from 4Q23. 
Despite the portfolio adjustments late last year, REF margin remained resilient, coming to 
29.4% in 1Q24 and even increasingly slightly in relation to 4Q23. 
 
Note also that the amounts recorded in Backlog Margin have not yet been subjected to 
PIS/COFINS taxes and do not include the financial expenses related to COGS. 
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TRADE ACCOUNTS RECEIVABLE  
 

The balance of trade accounts receivable on March 31, 2024 totaled R$1,168,274 million, of 
which R$676 million is recorded on the balance sheet with the associated revenue already 
recognized. Of this total, R$322 million is recorded under current assets and R$354 million 
under non-current assets, as shown in the following table. 
 

 
 
Credits not yet recorded on the balance sheet and for which the associated revenue has not 
yet been recognized in profit or loss using the percentage of completion (PoC) method stood 
at R$492 million on March 31, 2024. 
 
The performed receivables portfolio totaled R$208 million at the end of 1Q24. 
 
The following table provides a breakdown and the status of performed receivables classified 
by phase and order of monetization: 
 

 
The following table shows the changes in the performed receivables portfolio: 
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CASH AND DEBT  
 

Below is an analysis of the Company's debt position in relation to its Cash Balance and 
Shareholders' Equity. 

 
 
To continue reducing RNI’s leverage, in 1Q24 we sold non-core assets in the Subdivision 
segment, strengthening our cash by generating approximately R$20 million. Furthermore, we 
also significantly reduced our gross debt and net debt, which resulted in the lowest levels 
registered in the last 12 months. 
 
On March 31, 2024, 75% of the Company’s total debt was related to production debt 
(construction financing), i.e., which is naturally its core business. 
 
 
Our debt is divided into the following types of credit facilities: 
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DEBT MATURITY SCHEDULE 

      R$ million 
 
 

 
 

 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 

PRODUCTION DEBT AND WEIGHTED RATE 
                                                                                 R$ million 
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 BALANCE SHEET  
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CONSOLIDATED STATEMENT OF INCOME  
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CASH FLOW  
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About RNI  
 

Founded in São José do Rio Preto (SP) in 1991, the builder and developer RNI is part of Empresas 
Rodobens, one of Brazil’s largest business groups with operations in the finance and automotive 
retail segments - bank, consortium, insurance brokerage, leasing and rentals, automobiles and 
commercial vehicles. With the mission of multiplying high-quality real estate projects all over Brazil, 
thereby transforming and developing the regions where it operates, the Company has launched 
205 projects in 61 cities across 12 states. A publicly held company since 2007, it has launched 
more than 79,000 units, with total built area of 7.5 million m². RNI also participates in the Brazilian 
government’s My Home My Life housing program. 

 
rni.com.br / ri.rni.com.br 

 
  

Press information  
RNI - RPMA Comunicação 
Claudio Monteiro - rni@rpmacomunicacao.com.br  


