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Aguarde, vamos comecar em breve.
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AVISO LEGAL PROFARMA €5 55 csreoi

O material que segue contém informacdes gerais sobre os negdcios da Profarma Distribuidora de Produtos
Farmacéuticos S.A. e controladas, considerando o encerramento do segundo trimestre de 2026. Os acionistas da
Companhia e os potenciais investidores devem realizar a leitura da presente apresentacao sempre acompanhada
das Demonstracdes Financeiras e do Release de Resultados.

Esta apresentacao pode conter indicativos em relacao a desempenho futuro e informacdes que refletem a visao
atual e/ou as expectativas da Companhia e de sua administragdo com respeito a sua performance, seus negocios e
eventos futuros. Referidas declaracdes prospectivas estao sujeitas a riscos, incertezas e eventos futuros.
Advertimos que diversos fatores podem fazer com que os resultados efetivos se diferenciem de modo relevante
de eventuais planos, objetivos, expectativas, projecdes e intencdes expressadas nesta apresentacgao.

Em nenhuma circunstdncia, nem a Companhia nem suas subsidiarias, conselheiros, diretores, agentes ou
funcionarios serao responsaveis perante terceiros (incluindo investidores) por qualquer decisdo de investimento
tomada com base nas informacdes e declaragcdes presentes nesta apresentacao, ou por qualquer dano dela
resultante, correspondente ou especifico.



TR

(abril pré-aquisigcao + maio e junho pds aquisi¢ao)

CEITABRUTA LUCRO BRUTO
R§O76mm  R$68,5mm
+14,6% +27,2%
1T26: R$ 852 MM E 1T26: R$ 53,9 MM
EBITDA AJUSTADO MARGEM EBITDA
R$19,2Mm 2,2%

+25,9% +0,2p.p.

1T26: R$ 15,2 MM 1726:2,0%

Nameros sem IFRS 16 e excluindo efeitos ndo recorrentes.

4BIO

Uma empresado
Grupo Profarma

MARGEM BRUTA

7,8%

+0,9 p.p.
1T26:6,9%

CICLO DE CAIXA

58 dias

-54 dias
1T26: 63,4 dias



TESE CONFIRMADA COM B'O
CAPTURA PROGRESSIVADE VALOR Uma empresa do

Grupo Profarma

PLANO DE INTEGRAGI\O — +100 iniciativas mapeadas e em implementacao.

Novos CDs em implementacao e reorganizacao da malha

EFICIENCIA DA MALHA LOGISTICA — e N
logistica gradualmente a partir de julho.

AUMENTO DO PORTFOLIO E Revisdo da estratégia de pricing visando melhor
EXPANSAO DA MARGEM - rentabilidade, otimizacao do Capital de Giro e entrada de

novas categorias.

OPORTUNIDADES DE MERCADO — " Novas parcerias com a indUstria.




EVOLUGAO 2° TRI: 2026 X 2025

14,0%
13,4%

10,5%

8,5%

2725 2726

Brasil Varejo ABRAFARMA

Dados IQVIA

7,3%

6,1%

2725

Brasil Distribuicao

10,8%

8,9%

2726

ABAFARMA

GRUPO “
PROFARMA &5
ANOS
13,2% 13,2%
11,4%
I 9’9%
2725 2126

Brasil Especialidades [l ABRADIMEX



DESTAQUES 2T26
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DESTAQUES 2T26

RECEITABRUTA

rR$4,18i

+31,4%

EBITDA AJUSTADO

rR$126,6 MM

+25,4%

Margem 3,5%
-0,2p.p.

FLUXO DE CAIXA
OPERACIONALLTM

R$ 395,7 mm

+84,6%

_____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

MARKET SHARE*

Distribuicao: 28,8% (0 p.p.)

Varejo: 12,1% (+0,4 p.p.)

Evolugbes % contra 2T25;

Integracqdo iniciada em maio

Margem Bruta 7,8 %**

+ 0,9 p.p. pos aquisicdo (vs 1T)

*Areas trabalhadas (para o Varejo) e mercado ABAFARMA (para Distribuicdo) - considera 2T26; dados IQVIA.

** Niimeros Pro forma

ALAVANCAGEM

2 zx //m,
. 2'9x

DL/EBITDALTM
-03vs2725 DL/EBITDALTM
" +0,4vs 2T25

@® £X4BI0 @ Com4BIO



RECEITA BRUTA CONSOLIDADA

(R$ milhdes)

‘——________——i

+18,5% p.a.

+17,8% _$|/

o
Q
S +7,6% — |_
2723 2724 2725 2T26
DESTAQUES
Receita do Grupo impactado por 2 meses de 4BIO, crescendo
31,4% no trimestre;

* NaProfarma Distribuicao, crescimento das vendas impulsionado
pelas categorias RX e Genéricos, com destaque para o desempenho
junto a Grandes Contas e a Rede d1000;

* No Varegjo, crescimento impulsionado pela abertura de novas lojas e
avanco de 39% nas vendas de GLP1no 2T26; efeitos adversos do
calendario 2726 e Copa do Mundo;

* Resultado da 4BIO beneficiado pelarevisao de pricing com focoem
otimizagao de Capital de Giro e rentabilidade.

Especialidades**

GRUPO

PROFARMA &5

ANOS

e Kl =
2723 2T24 2725 2T26

B 3 kR =
2723 2724 2725 2T26

+14J¥% '—l
|/ 976,3
PréClosing @ Pés Closing

1T26 2T26



LUCRO BRUTO E MARGEM BRUTA SROFARMA 45

(R$ milhdes e % Receita Liquida) ANOS

9,6% 10,0% 9,5% 9,6%
16,9%
o ! 16,1%
15,8% 6,1% 14.9%
B [ S R
+23,0%
o o, j
S +14,9% +12,3% ’/
g % ) L
2723 2T24 2T25 2T26
31,1% 31,0% 30,2% 30,2%
2723 2T24 2725 2726 ,
DESTAGUES =il il 3
No Grupo, crescimento de 23,0% no Lucro Bruto impactado pela aquisicao I_
da 4BIO. Margem Bruta cai com em fungao do novo mix de negdcios.
Excluindo a aquisi¢ao, a margem teria crescido 0,2 p.p., para 16,3% no 2T26;
2723 2T24 2T25 2726
» Na Distribuicdo, expansao da margem refletiu ganhos de eficiénciaem
pricing e maior participagao de genéricos nas vendas, mesmo com menor x 6,9% 7,8%
reajuste anual de pregos; §
% +27,2% —;
* No Varejo, margem estavel em 30,2%, mesmo com reajuste de prego menor 3 |/
) o 68,5
que o praticadoem 2025; g
: KXH
* Na4BIO, aumento de margem reflete estratégia de pricing somada aum PréClosing @ Pés Closing
efeito de 0,2 p.p. do reajuste de precos. 1T26 2T26

Margens no Varejoem % ROB



Grupo

DESPESAS OPERACIONAIS

(R$ milhdes e % Receita Liquida, excluindo Depreciacdo)

12,0% 12,9% 12,3%

— 51% — [ +12,9% —¢|_

2723 27124 2725 2726

DESTAQUES

Redugao de Despesa/RL refletindo o mix apds consolidagdo da 4BIO;
excluindo a 4BIO, o indicador teria alcangado 12,5% (+0,2 p.p.);

Na Distribuicao, a variacao reflete o aumento de custo de pessoal nos CDs
visando uma redugao de turnover e também aumento de frete em fungdo do
aumento do prego do diesel, parcialmente compensados pela diluicao das
Despesas Corporativas;

Na Rede d1000, a performance das Despesas foi impactada pela expansado do
nUmero de lojas e um menor crescimento de lojas maduras, parcialmente
compensada pela diluicdo no corporativo;

Na 4BIO, Despesa Total reflete a jungcao da estrutura PFS com a estrutura da
4BIO ainda com sinergias de integragao a serem capturadas.

Especialidades**

GRUPO “

PROFARMA &5
ANOS
6,7% 7% 6,6% 6,7%
~ =B 3 i
2723 2124 21725 2126
26,6% 26,1% 25,8% 26,0%
s I | I
2723 2124 2125 2126
5,6%
50% "

|— +27,6% j

1T26

2726

PréClosing @ Pés Closing

Margens no Varejoem % ROB



Grupo

EBITDA AJUSTADO SROFARMA 45

(R$ milhdes e % Receita Liquida) ANOS

. 4,0% . 2,9% 3,0% 2 9% 3,0%
3,8% 3,7% 35%
B
10,25 +25,4% — [ W B
+14,2% +10,2% |—
[ [ _
101,0
2723 2724 2725 2T26
2723 2724 2725 2T26 . 49%
4/6% — 44% 4,2%
DESTAQUES *
EBITDA do Grupo cresce 25,4% impactado pela inclusdo da 4BIO. e
Redugao de Margem percentual explicada pelo novo mix de negbcios. |_ _“_ _”_
Excluindo a 4BIO, a Margem EBITDA teria crescido O,1 p.p. vs 2T25;
* NaDistribuicao, +0,1 p.p. na margem com evolugao da Margem Bruta, o723 oT24 oT25 oT26
mesmo num cenario de reajuste menor vs 2025;
2,0% 2,2%

* No Varejo, queda na margem explicada por uma venda menor, reflexo
do efeito calendario, Copa do Mundo, aumento de precos menor e uma
maior Despesa de Vendas no periodo como reflexo da maior abertura

+ 25,9% j
: : : _ 19,2
delojas (9 lojas a mais que 2T25);

n PréClosing @ Pés Closing

1T26 2726

Especialidades**

* Na4BIO, resultado com apenas 2 meses de opera¢ao e ainda sem
impacto de sinergias.

Margens no Varejoem % ROB



LUCRO LiQUIDO AJUSTADO SROFARMA 45

(R$ milhdes e % Receita Liquida) ANOS
1,0%

1,3% 0’5%/\0184 0,7%
0,8% 0.9% 0.9%
{' RN I K

+81,3% -15,4% +23,7%
% e
G
2T23 2T24 2725 2T26
2,2% 24%
T 14% 1,4%
2723 2724 2725 2726 <
R e
DESTAQUES
Expansao de 23,7% do Lucro Liquido no Grupo, em fungao da aquisigao da
4BI0O. Excluindo esse evento, o Lucro teria crescido 13,4%; o723 oT24 o725 2T26
2,5% 9
« Crescimento na Distribuicdo sustentado pela expansdo de EBITDA, . 1,3%
impactado negativamente pela variagdo do AVP liquido (sem efeito caixa); %
g I— -42,5% _l
* NoVaregjo, crescimento alinhado com crescimento do EBITDA; % 11.0
g ,
* Na4BIO, reducadodo Lucro Liquido em fungao das Despesas Financeiras §
referentes a aquisigéo financiada pelo vendedor. - 2,6 I PréClosing @ Pés Closing
1726 2T26

Margens no Varejoem % ROB



DESTAQUESLTM
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DESTAQUESLTM 2T - CONSOLIDADO

(R$ milhdes e % Receita Liquida)

RECEITABRUTA

- +14,8%p.a.

+21,8% —¢|_

e

+12,9% g
I— +10,0% j‘
o

14.461,0

LTM23 LTM24 LTM25 LTM26

FLUXO DE CAIXA

436,9

395,7

LTM23 LTM24 LTM25 LTM26
I Operacional I Livre

GRUPO “
PROFARMA &5

ANOS

EBITDA AJUSTADO EMARGEMEBITDA

3,4% 32% 3,4%

29%
. +15,0% —¢|‘

+21,5%
|— +28,4% T

LTM23 LTM24 LTM25 LTM26

LUCRO LiQUIDO AJUSTADO E MARGEM LIQUIDA

1,0% 13% 1,1%

0,5%/\

+49,0% -3,3%
wsan [ 0TI S

’/ +
139,0 134,49
38.0 93,3

LTM23 LTM24 LTM25 LTM26



CICLO DE CAIXA

(Dias)
58,0
o
39,2 382 382
-34,3 33,5
25,0
10,4 12,4 96
2T24 2T25 2T26

— Grupo Profarma Profarma Distribuicéo Rede d1i000 @ 4BIO
* Ciclo de Caixa na Distribuigao recua 8,5 dias, levado por um menor
investimento em estoques de pré alta;

* Reducgaode 2,8 dias no Varejo influenciado pelo efeito de maior
aberturadelojas;

* Cicloda4BIO encerrao tricom58dias, 5,4 diasmenorque o 1726 -
efeito do mix de vendas.

Especialidades

aruro OO
PROFARMA 05
ANOS
70,8 72,4
61,5 503 61,3
43’6 42,5 4 48,6 48,8
2124 2125 2126
Contas a Receber [l Estoques Fornecedores
76,7 73.9 812
58,0 56,8 60,4
29,0 29,6 30,4
2T24 2125 2T26
Contas a Receber [l Estoques Fornecedores
69,4 67,8
! 60,8
519 273

1T26 2726
Contas a Receber M Estoques [l Fornecedores



CAPEX SEOFARMA 65

(R$ milhdes) ANOS

* Investimentos na operacao de
197.9 Distribuicao, refletindo as mudancas dos
; CDs do Espirito Santo e do Distrito
Federal, além da modernizacao da
144,1 infraestrutura em outros CDs;

103,5 * No Varejo, CAPEX majoritariamente
70,7 destinado a abertura de novas lojas e
reformas;

e CAPEXestrutural de um CD da unidade

LTM23 LTM24 LTM25 LTM26 de Especialidades cercade 1/6
comparado a Distribui¢do Retail.

B 4810 Profarma Distribuicdo Rede d1000



ANOS

CDI+
0,36%

2,9x

2726

o o
DIVIDA LIQUIDA E ALAVANCAGEM PROFARMA 45
(R$ milhdes e divida liquida/ EBITDA ajustado LTM)
Custo da divida
CDI +
0,68%
2oX o 3,9x
5 17x 1,9x 2,2X '
25 2
1.404.1 X oX 2 o
2T25 3T25 4T25 1T26 2T26 2T26 2T23 2T24 2T25 2T26
Ex-4BiO ¢/ 4BiO Ex- 4BIO

Cenario EX 4BIO corrobora para trajetoria
de redugao da alavancagem e redugao do custo da divida.

c/4BIO



RETORNOS DOS NEGOCIOS BROFARMA &5

ANOS
* ROICdaDistribuicao cresce como resultado do sucesso da estratégia operacional;

* NoVarejo, ROIC marginal de lojas maduras supera 30%.

17.5% 18,2% .

16,5% ; 39,0%
15,4%
13,8%
10,6%

2724 27125 2T26 1Ano 2 Anos 3 Anos 4 Anos

Maturacao Maturagao Maturacao Maturacao
ROIC | ROE .~ ROIC Mg Por Loja




Q&A

cruro @@ PFRM
PROFARMA 66 B3 LISTED NM

ANOS




RELACOES COM
INVESTIDORES

https.//ri.profarma.com.br
ri@orofarma.com.br

cruro @@ PFRM
PROFARMA 66 B3 LISTED NM

ANOS



https://ri.profarma.com.br/
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