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DD [PETEIEEE Sl §2%, de Receita Liquida de EBITDA de Lucro Liquido no
no 3T25. Consolidado trimestre, perfazendo um

Crescimento de 58%, no trimestre. total de RS 82 milhoes,

em comparagao ao 3724. Crescimento de 104%, no acumulado de 9 meses

em relacdo ao 3T24. de 2025.
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TAXA DE OCUPAGAO

PROJETADA - 2025

Total Trimestre
Total Mensal

RSV

1. A. Abrolhos

2.P. do Bandolim

3. P. de Manuel Luis

4. P. dos Meros

5.P. das Paredes

6. P. das Timbebas

7.P. dos Reis

8. Parcel das Feiticeiras
9. Parcel do Badejo

PSV [ OSRV

10. Fernando de Noronha
11. Itha de Cabo Frio

12. Itha de Sao Sebastiao
13. Itha da Trindade

14. Jim O'Brien

15. Itha de Tinharé

16. Macaé

17. Martin Vaz

18. Ilha de Santana

19. Ilha das Flechas

20. Itha de Marajo

AHTS / OTSV

21. Rochedo de Sao Paulo
22. Rochedo de Sao Pedro
23. Itha do Mosqueiro

Taxa de ocupacao de 88% no 3125.
Guidance permanece em 82% para o ano.

| Mar | Abr [ Mai | gy | gt | Ago |
L0 |20 ]l 20 ]2l laaliel2lal]elaliolo]lialolol 0/l

1T 2025 2T 2025
| Jan | Fev |
83% 84%
83% 82% 84% 82% 84%
77% 3% 93% 92% 7%
87% 89% 88% 82% 95%
88% 85% 39% 52% 67%

87%
77%

96%

82%

91%
90%

89%

99%

3T 2025

88%
88%
83%

88%

99%

86%
84%

87%

91%

472025 TO

74% 68%
68% 54%
3% 73%
96% 95%

88%

82%

Operando
Contrato potencial
Mobilizacao

Sem contrato
Docagem

Manutencao/Outras

SEGMENTO DE EMBARCACOES
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TAXA DE OCUPAGAO
PROJETADA - 2026

Taxa de ocupacao projetada para 2026 em 82%.

1T 2026 2T 2026 3T 2026 472026 TOTAL

 Mar | Abr [ Mai | jyum | gyt | Ago | set | ouw [ Nov | Dez |

Total Trimestre
Total Mensal

RSV

1. A. Abrolhos

2.P. do Bandolim

3. P. de Manuel Luis

4. P. dos Meros

5.P. das Paredes

6. P. das Timbebas

7.P. dos Reis

8. Parcel das Feiticeiras
9. Parcel do Badejo

PSV [ OSRV

10. Fernando de Noronha
11. Itha de Cabo Frio

12. Itha de Sao Sebastiao
13. Itha da Trindade

14. Jim O'Brien

15. Itha de Tinharé

16. Macaé

17. Martin Vaz

18. Ilha de Santana

19. Ilha das Flechas

20. Itha de Marajo

AHTS / OTSV

21. Rochedo de Sao Paulo
22. Rochedo de Sao Pedro
23. Itha do Mosqueiro

76% 84%
1% 76% 79% 86% 82% 84%
55% 67% 75% 80% 74% 85%
91% 92% 87% 90% 86% 81%
47% 44% 65% 91% 91% 92%

82%
86%

76%

92%

76%

93%

83%
87%

76%

94%

82%

85% 85% 88% 82%

87% 88% 88% 80%

84% 86% 87% 84%
Operando
Contrato potencial
Mobilizacao

83% 77% 95% 81% Sem contrato

L W pocagen

Manutencao/Outras

SEGMENTO DE EMBARCACOES
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SEGMENTO DE EMBARCACOES

Elevada TAXA DE OCU PA(;AO reflete baixa ociosidade comercial, poucas docagens e
mobilizagoes. Inicio de novos contratos e afretamentos de curta duracao elevam a DIARIA MEDIA.
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DETALHAMENTO DA TAXA DE OCUPACAQ DIAS OCUPADOS
DAS EMBARCACOES NO 3725 E DIARIA LIQUIDA MEDIA

5.336

100% 0%
o .

1%

1.869

Dias Sem Mobilizacao  Docagem Downtime Dias 3T24 3725 OM24 9M25
Potenciais  Contrato Operacional Ocupados

m=a Dias Ocupados
Diaria Liquida Média - R$ mil



Maior taxa de utilizacao da frota e diarias mais elevadas
impulsionaram a RECEITA LIQUIDA e o EBITDA de Embarcagdes.

SEGMENTO DE EMBARCAQOES
Resultados 3725 OceanPact | o ﬁ}g‘

RECEITA LiQUIDA DE EMBARCA(;()ES EBITDA DE EMBARCA(;C)ES
RS MILHOES RS MILHOES

59%, 101%

’—> 401 136
739
252
3T24 3T25 OM24 9M25 3T24 3T25 IM24 9M25

=== Receita Liquida E=a EBITDA Ajustado Baixa de Provisoes UP

L Parcerias -~ Margem EBITDA ex-Parcerias e Baixa de Provisoes
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RECEITA de Servicos cresce de forma consistente em todas as Unidades de Negocios. g 2
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SUBSEA & GEOCIENCIAS OIL SPILL RESPONSE CONSULTORIA E DEMAIS UNs = <
RECEITA LIQUIDA RECEITA LIQUIDA RECEITA LIQUIDA » -
R$ MILHOES R$ MILHOES R$ MILHOES
28% 386 14%
~ 103 82%
921 926
301
76% 53
~> 150 18%
— 36 40%
- I 30 e 29
B N 1 B
3T24 3T25 OM24 9M25 3T24 3T25 9IM24 9M25 3T24 3T25 OM24 9M25



Maior produtividade das carteiras e elevada taxa de utilizacao dos ROVs
sustentaram expansao do EBITDA e MARGEM no segmento de Servigos.
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RECEITA LiQUIDA DE SERVI(;OS EBITDA DE SERVI(;OS
RS MILHOES RS MILHOES

SEGMENTO DE SERVICOS

13%

188

58%

,—’ 214

] l

3T24 3725 OM24 9M25

3T24 3725 OIM24 9M25

m=a EBITDA Ajustado
=e— Margem EBITDA Ajustada
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RECEITA LIQUIDA CONSOLIDADA cresceu 58% no 3725, g !
enquanto EBITDA cresceu 104% no mesmo periodo. S <
S
o 8
a o
= 2
RECEITA LiQUIDA CONSOLIDADA EBITDA CONSOLIDADO é <
RS MILHOES RS MILHOES g

104%

’—> 213

388
. 23
3T24 3T25 IM24 9M25 3124 3T25 IM24 9M25

mmm Receita Liquida m=a EBITDA Ajustado Baixa de Provisoes UP

[ Parcerias =o— Margem EBITDA ex-Parcerias



Aumento dos CUSTOS reflete o afretamento do Meros e do ROV para contrato spot com 10C.
G&A impactado por marcacao a mercado dos planos ILP e iniciativas de novos negocios.
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CUSTOS EX-DEPRECIACAO G&A CONSOLIDADO CAPEX CONSOLIDADO

RS MILHOES RS MILHOES RS MILHOES

14% 0\’

12%
47% 10% 1% 291 294
> 339 ?
23% 174
230 141 — / 140 122 i
15%

54 — 62 185
3T24 3T25 IM24 9M25 3T24 3T25 IM24 9M25 3T24 3725 OM24 oOM25
m=m Custos Operacionais . GRA Crescimento mmm Corrente

Parcerias =8— % da Receita liquida ex-Parcerias mmm Modernizagao



Desempenho solido no trimestre contribui para
a reducao da DIVIDA LIQUIDA e ALAVANCAGEM.

FLUXO DE CAIXA DIVIDA BANCARIA E ALAVANCAGEM

RS MILHOES RS MILHOES

/ﬁR$ - 1.776
1.510
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\ +113% / i
200 660
213
-122 5 A 2725 3725
309 (+) 710M Novas emissoes .
(+) 10M Rec. Juros mmm Divida bruta == Dl_/EBlTDA‘I
(-) 406 Liq. antecipada mmm Divida liquida (DL)
(-) 61M Pag. Principal
(-) 48M Pag. Juros
)5 Outros PERFIL DA DiVIDA BANCARIA 3T25
%
Caixa EBITDA Capex Tributos A Capital Operagoes Caixa
2725 Ajustado de Giro Financeiras 3725

BRL 84% LP 93%

BNDES 16%

1- Divida liquida / EBITDA conforme covenant da debenture considera ajustes délar médio para dividas em délar, novos contratos de arrendamento e ajustes do EBITDA de multas de clientes e impairments




BACKLOG mais que dobra no trimestre, refletindo a assinatura
de novos contratos em ambos os segmentos da Companhia.
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BACKLOG NOVOS CONTRATOS
RS MILHOES RS BILHOES
‘\ RS 3,7 bi }
l Parcel
dos Reis P. do
4,192 45 6.657 RS 0,7 bi Bandolim

RS 0,7 bi

Outros’
RS 1,2 bi
P. das
Paredes
R$ 0,5 bi
538
Jun/25 Consumo Novos Reajustes / Set/25

Contratos Cambio

1- Principalmente o contrato de descomissionamento com a Trident Energy
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A bordo do veleiro Endurance,
pesquisadores da OceanPact
partiram do Rio rumo a COP30
para ampliar o conhecimento
sobre a biodiversidade
marinha brasileira.

A OceanPact assinou Termo
de Cooperacao com a
Petrobras em um projeto

de PD&I que usa Inteligéncia
Artificial para prever
correntes oceanicas.

A OceanPact criou uma
solucao de IA para detectar e
rastrear o coral-sol em videos
subaquaticos, auxiliando no
monitoramento ambiental e
no controle dessa espécie
invasora.

Destaques
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Mensagens Finais

v" 0Os proximos dois trimestres terao uma maior intensidade de mobilizagoes de embarcagoes para novos contratos,
foco da empresa esta em entregar “on time on budget”.

v Firmamos recentemente a extensao do contrato de afretamento do Parcel dos Meros, assegurando a embarcacao
para o contrato de descomissionamento assinado. Adicionalmente, adquirimos dois ROVs para essa embarcacao.

v" As recentes captacoes de divida alongam o perfil de amortizagao e asseguram os recursos para esse ciclo de mobiliza¢oes.

Aprovado junto ao FMM os recursos necessarios para a construcao de um cais na nossa base do Porto do Acu,
reduzindo nossos custos de manutencao e atracagao, e ampliando a nossa oferta de servicos para nossos clientes.

18
4
o
©
a
=
[5°]
@
O
o
"]
(o]
=
o™
(%)
o
o
<
=
=1
[%]
)
-2







72
7~
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Flavio Andrade | CEO

Eduardo de Toledo | CFO e DRI
Bruno Nader | Gerente de RI
Vitor Almeida | Especialista em RI

R, ri@oceanpact.com

9 Rua da Gloria, 122 | 112 andar
Rio de Janeiro - RJ | 20241-180

R4 Tel:: +55(21) 3032-6749

Fale com o Rl
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