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As informações contidas neste documento relacionadas a perspectivas sobre os negócios e projeções sobre resultados 
operacionais e financeiros são meramente estimativas e, como tais, são baseadas principalmente em crenças e premissas 
da administração, não constituindo promessa de desempenho. Essas estimativas estão sujeitas a diversos riscos 
e incertezas e são feitas considerando as informações atualmente disponíveis, que levam em consideração a existência 
de linhas de financiamento usuais para esse tipo de negócio. Com isso, essas estimativas dependem, substancialmente, 
das condições de mercado, do desempenho da economia brasileira, dos setores de negócios em que a Companhia 
atua e dos mercados internacionais, estando, portanto, sujeitas a mudanças sem aviso prévio. 

Em virtude dessas incertezas, o investidor não deve tomar nenhuma decisão de investimento com base exclusivamente 
nessas estimativas e declarações sobre operações futuras. Qualquer alteração na percepção ou nos fatores supracitados 
pode fazer com que os resultados concretos divirjam das projeções efetuadas e divulgadas.
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Visão geral da empresa

Perspectivas do mercado brasileiro

O que esperar?

Considerações finais
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OceanPact tem crescido através de aquisições de embarcações, joint ventures (JVs) e 
fusões e aquisições (M&As)

Início das 
operações da 
OceanPact

2008
2010

2019
2021

2022
2024

2015
2016

2011
2012

2013
2014

JV com a Witt 
O’Brien’s

Dynamo torna-se 
parceira

JV com Gardline
(50%)

Financiamento com 
o BNDES para 2 
embarcações

Aquisição da 
Gardline Brasil

1ª emissão de  
debênture  –
R$265mm e  IPO de 
R$1.070mm 

Aquisição da UP 
Offshore

Aquisição de 7 
ROVs

Aquisição da 
O’Brien’s Brasil

Reorganização do 
Segmento de 
Serviços

1º

Contrato com 
empresa privada 
de petróleo

7 
embarcações

9 
embarcações

13 
embarcações

34 
embarcações

28 
embarcações
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A Companhia oferece uma ampla gama de serviços e equipamentos...
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… Organizada em 2 segmentos

INOVAÇÃO E SUSTENTABILIDADE

PESSOAS EMBRCAÇÕESBASES

Fonte: Companhia
¹ LTM Jun/24

• 26 embarcações

• 8 OSRVs, 7 RSVs, 6 PSVs, 2 
AHTSs, 2 MPSVs and 1 OTSV

• Contratos de longo prazo

• Modelo de contrato por diária

• Combustível custeado pelo 
cliente

Segmento de Embarcações

Segmento de Serviços

• Levantamentos geofísicos, 
geotécnicos e oceanográficos

• Licenciamento Ambiental

• Consultoria em crises e riscos

• Gestão ambiental, proteção e 
remediação

• 2 embarcações de pesquisa e 7 
ROVs

59%

41%

EBITDA¹

CONHECIMENTO EQUIPAMENTOS
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MINDSET DONO-GESTOR | 40% do capital da 
Companhia é detido por 25 executivos

# Anos de experiência em 

Flavio Andrade
Membro do Conselho, 

Fundador e CEO

CONSELHO DE ADMINISTRAÇÃO

Investidor experiente 
engajado em segurança 
corporativa

Felipe Andrade
Vice-Presidente do Conselho 
de Administração e Sócio-
Fundador da Domo Invest

Luis Araujo
Presidente do Conselho de 

Administração, Membro 
Independente do Conselho da 

Magseis Fairfield, Ex-CEO da 
Aker Solutions

Fabio Schvartsman
Membro Independente do 
Conselho, ex-CEO da Vale S/A

Luis Rapparini
Membro Independente do 
Conselho, ex-Vice-Presidente 
da Raízen

Ana Siqueira Dantas
Membro independente do 

Conselho, Co-fundadora da 
Artha Educação

Adriano Ranieri
COO Segmento de 
Serviços
15 anos na OceanPact

Sustentabilidade24

Eduardo de Toledo
CFO & IRO
+2 anos na OceanPact

Finanças 
Corporativas37

Erik Cunha
CMO
10 anos na OceanPact 

Serviços Ambientais
e Marítimos 22

Haroldo Solberg
COO Segmento de 
Embarcações
15 anos na OceanPact 

Indústria 36

Fernando Borensztein
CSO
+2 anos na OceanPact20

Flavio Andrade
CEO
17 anos na OceanPact  

Serviços Ambientais
e Marítimos 38

Sustentabilidade
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Time Qualificado

Foco nos desafios dos clientes 
como parte de nossa cultura

Time especializado e 
multidisciplinar

Investimentos consistentes em 
inovação e treinamento

EDUCAÇÃO

1.935
COLABORADORES

1 – O Instituto Brasileiro do Meio Ambiente e dos Recursos Naturais Renováveis (IBAMA) é uma autarquia federal 
subordinada ao Ministério do Meio Ambiente. Atua para proteger os recursos naturais brasileiros.

825
PROFISSIONAIS COM 
ENSINO SUPERIOR 
E ESPECIALISTAS

50
MESTRES OU 
DOUTORES

66
OCEANÓGRAFOS 

E BIÓLOGOS

145
ENGENHEIROS 

FORMADOS

181
TREINAMENTOS 

EM 2023

524
HORAS EM 2023

TREINAMENTO 
PRATICO

+150
SIMULADOS COM 

O IBAMA

IBAMA¹
ACADEMIA PILOTO 

OCEANPACT

EXPERIÊNCIA COM 
VEÍCULOS 

AUTÔNOMOS
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Evolução positiva em todos os indicadores financeiros nos anos recentes.
Dívida Líquida em nível adequado, com forte redução em alavancagem.

Receita Líquida

RECEITA LÍQUIDA CONSOLIDADA 
USD MILLION

    

    

    

    
    

                     

1 – Últimos 12 meses até junho de 2024.

EBITDA AJUSTADO CONSOLIDADO
USD MILLION

EBITDA Ajustado Mg. EBITDA

   
   

   

        

         

      

                     

DÍVIDA BANCÁRIA E ALAVANCAGEM
USD MILLION

DÍvida Líquida DL/EBITDA Ajustado¹

      

    
    

    

    
    

    

        

                 un   
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Sustentabilidade e Novos Negócios

Criando valor compartilhado

Nossos
tópicos
e ODS

Governança, ética e transparência

Pessoas

Geramos valor por meio de nossas atividades, buscando alcançar resultados 
sustentáveis ​​que beneficiem a empresa e seus stakeholders  a sociedade como 
um todo e os oceanos.

O talento dos nossos funcionários é crucial para a estratégia da nossa empresa. 
Somos uma equipe diversificada de técnicos, com foco em saúde, segurança e 
excelência operacional. Estamos comprometidos em promover os direitos 
humanos, com ênfase no direito ao trabalho decente.

Resiliência climática e proteção ambiental
Promovemos a proteção do ambiente marinho em nossas atividades e nas de nossos clientes. 
Enfatizamos a transição para atividades de baixo carbono e a preservação da biodiversidade.

Inovação e desenvolvimento tecnológico
Nosso foco na excelência no atendimento ao cliente nos leva a buscar constantemente tecnologias inovadoras e 
soluções sustentáveis ​​para o uso dos mares. Nosso ob etivo é reduzir impactos ambientais e melhorar a eficiência 
operacional, alinhando nossos esforços com a economia azul para desenvolver novos negócios.

Nossa estrutura de governança enfatiza a sustentabilidade na estratégia corporativa e 
na tomada de decisões, promovendo integridade, medidas anticorrupção, 
transparência e conformidade, com foco na segurança de dados e no tratamento justo 
das partes interessadas.
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205

64 63

27
21 19 17

10 9 5 5
0

50

100

150

200

250

PSV/
OSRV

AHTS LH/
SV

CREW/
FSV

MPSV RSV PLSV FLOTEL SDSV WSV Others

Com uma frota total de 445 embarcações de apoio offshore (OSVs), o mercado 
brasileiro é bastante fragmentado, com a OceanPact possuindo a terceira maior 
frota de OSVs, com 28 embarcações.

Bandeira brasileira Bandeira estrangeira

• 45 empresas com 445 embarcações de apoio 
offshore operando na frota brasileira.

• A frota consiste atualmente de:
• 85% embarcações com bandeira 

brasileira/REB;
• 15% embarcações com bandeira 

estrangeira;

• As embarcações com bandeira estrangeira estão 
principalmente restritas a unidades altamente 
especializadas, com poucas embarcações 
brasileiras similares..

• Segundo a Clarksons, o Brasil ainda possui 33 
embarcações inativas, das quais estimamos que 
pelo menos 15 terão que ser descomissionadas 
devido aos altos custos de reativação.;

Fonte: ABEAM, junho de 2024

MERCADO BRASILEIRO – FROTA 
(OSV)

16%

10%

6%

6%
6%

56%

FATIA DO MERCADO

Outros::
40 
companhias
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Taxa de Utilização* de OSVs no Brasil está em um nível histórico

Fonte: Clarksons; OSJ 2024

92

34
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PSV Utilização 97%

36
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*Taxa de Utilização = Barcos em Contrato/ Frota Ativa
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Petrobras vai adicionar 14 FPSOs de 2024 a 2028, 10 
dos quais já com contratos assinados

Unidades afetadas* Pré-sal implementado/em 
implementação

Pós-sal 
implementado

Pré-sal em processo de 
aquisição

Pós-sal em processo de 
aquisição

Não operado

Fonte: Plano Estratégico Petrobras 2024-2028

2023

Revit Marlim 2
Anna Nery*
70Mbpd – WI PB 100%

Búzios 5
Alm.  Barroso*
150Mbpd – WI PB 89%

Revit Marlim 1
Garibaldi*
80Mbpd – WI PB 100%

Mero 2
Sepetiba*
180Mbpd – WI PB 39%

2024

Mero 3
Mal. D. de Caxias*
180Mbpd – WI PB 39%

2025

IBP
Maria Quitéria*
100Mbpd – WI PB 100%

Búzios 7
Alm. Tamandaré*
225Mbpd – WI PB 89%

Mero 4
Alex. de Gusmão*
180Mbpd – WI PB 39%

Búzios 6
P-78
180Mbpd – WI PB 89%

2026

Búzios 8
P-79
180Mbpd – WI PB 89%

Búzios 9
P-80
225Mbpd – WI PB 89%

2027

Búzios 10
P-82
225Mbpd – WI PB 89%

Búzios 11
P-83
225Mbpd – WI PB 89%

Revit
Albacora*
120Mbpd – WI PB 100%

2028

BM-C-33
126Mbpd – WI PB 30%

REVIT BRC/CRT*
100Mbpd – WI PB 100%

SEAP 2*
120Mbpd – WI PB 88%

SEAP 1*
120Mbpd – WI PB 69%
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A crescente demanda por OSVs no Brasil, aliada à baixa oferta de novos navios e às altas 
taxas de utilização dos existentes, vêm pressionando as diárias nos últimos anos

OSRV

1 – Últimos 12 meses até junho de 2024

19
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+29%

35
42

55

0

10

20

30

40

50

60

2021 2023 2024

+44%

+20%

+31%

+49%

+62%

+21%

+30%

PSV (4500) AHTS (180t bollard pull) RSV (30t crane)

DIÁRIAS DE MERCADO NO BRASIL
US$ ’000
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17Novas fronteiras de crescimento intensificarão a demanda 
por OSVs, gerando novas oportunidades

PLANO ESTRATÉGICO PETROBRAS 24-28 PORTFÓLIO DE DESCOMISSIONAMENTO

2024 2025 2026 2027 2028

Unidades de Produção 
Estacionárias para 
desancorar

Retiradas

Linhas para 
coletar (km)

Poços para 
abandonar

3

126

846

66

4

170

516

96

2

117

430

118

3

41

413

130

2

35

413

112

US$11.4 bn 
previstos no 
Plano 24-28

SUPERFÍCIE

POÇOS

SUBSEA
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BRAZILIAN EQUATORIAL MARGIN

38 blocos
com operadores definidos 
na Margem Equatorial.

Durante o processo de 
exploração de perfuração, 
estima-se que

6 ou 7 PSVs/OSRVs 
dedicado exclusivamente ao 
projeto de exploração, de 
acordo com os últimos 
números de demanda da 
Petrobras.

Petrobras planeja investir

US$ 3.1 bilhões 
em exploração entre 2024 
e 2028.

A Petrobras planeja perfurar

de 2024 a 2028.
16 poços

Status:
A Petrobras solicitou ao 
IBAMA a reavaliação da 
licença de e ploração da “Foz 
do Amazonas”. O pedido está 
atualmente sob análise 
técnica da agência.

AM

AC

MA

TO

MT

RS

MS

GO

DF

MG

SP

PR

SC

ES

BA

PI

CE
RN

PB
PE

AL
SE

RJ

RO

Suriname

Guiana 
Francesa Foz do Amazonas

Bacias que compõem a 
região da Margem Equatorial

Pará-Maranhão
Barreirinha

Ceará
Potiguar

RR

Guiana

AP

PA

Novas fronteiras de crescimento intensificarão a demanda 
por OSVs, gerando novas oportunidades
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A Companhia possui 15 contratos de embarcações (65% da frota operacional) com 
vencimento em menos de 2 anos, o que representa uma oportunidade significativa 
de reprecificação

CONTRATOS JÁ ASSINADOS E 
COM VALORES DE MERCADO

EMBARCAÇÃO DATA ASSINADA

Austral Abrolhos

Parcel Manuel Luis

Fernando de Noronha

Jim O’Brien

Ilha de Santana

Macaé

Rubi

Martin Vaz

Out 23

Jan 24

Mar 24

Mar 24

Mar 24

Mai 24

Jun 24

Aug 24

EMBARCAÇÃO DATA DE VALIDADE

I. de Tinharé

I. do Mosqueiro

Parcel das Paredes

Set 24

Out 24

Dez 24

CONTRATOS QUE EXPIRAM EM 2024 CONTRATOS QUE EXPIRAM EM 2025

Parcel dos Meros

Parcel do Badejo

P. das Timbebas

Ilha da Trindade

Parcel dos Reis

Parcel do Bandolim

R. de São Paulo

R. de São Pedro

I. de São Sebastião

Ilha das Flechas 

Abr 25

Jun 25

Jun 25

Jun 25

Jul 25

Set 25

Out 25

Nov 25

Nov 25

Dez 25

VESSEL DATA DE VALIDADE

CONTRATOS QUE EXPIRAM EM 2026

Parcel das Feiticeiras

Ilha de Cabo Frio

Mai 26

Jul 26

VESSEL DATA DE VALIDADE
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Com contratos com duração média de 4 anos no Brasil, no final do ciclo, as diárias 
tendem a ficar bem aquém das diárias atuais do mercado

EBITDA POTENCIAL ESTIMADO COM BASE NAS TAXAS DIÁRIAS ATUAIS
R$ MILLION

258

515

857

0

100

200

300

400

500

600

700

800

900

1000

EBITDA 1S24¹ EBITDA 1S24
Anualizado

EBITDA com
Diárias Atuais de Mercado

(como apresentado no OceanPact
Day)

+66%

1 -  Excluindo o impacto da reversão de provisões relacionadas à subsidiária UP Offshore no 2T24
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ESTRATÉGIA 
A estratégia de seletividade em 
relação aos contratos continua 
empregada, pois tem se mostrado 
bem-sucedida na geração de valor.

FROTA
A empresa já abordou 
praticamente todos os contratos 
de embarcações que expiram em 
2024, seja conquistando novos 
contratos ou estendendo os 
existentes, juntamente com 
aumentos significativos nas tarifas 
diárias.

MERCADO
• Muitas licitações em 

andamento para embarcações 
AHTS, OTSV, OSRV e PSV; 
licitação para serviços para a 
Petrobras na Colômbia; e 
propostas de 
descomissionamento.

• A OceanPact venceu a licitação 
para descomissionar a bóia
CONGRO da Petrobras; e
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Flavio Andrade | CEO
Eduardo de Toledo | CFO e DRI
Bruno Nader | Gerente de RI
Vitor Almeida | Especialista de RI Fa

le
 c

om
 o

 R
I

ri@oceanpact.com

Rua da Glória,122 | 11º andar
Rio de Janeiro – RJ | 20241-180

Tel.: +55 (21) 3032-6749
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AHTS
Os Anchor Handling Tug Supply atuam com a função básica 
de rebocador de plataformas de petróleo e operações de 
manuseio de âncoras. Possuem configuração com popa 
aberta para permitir a amarração de âncoras. Geralmente 
são navios que apresentam alta potência de motor.

OSRV
Os Oil Spill Response Vessel são embarcações de suporte 
as atividades de contingência de derramamento de óleo. 
Possuem características necessárias a dar uma resposta 
rápida, mitigando os efeitos de um incidente deste tipo.

SDSV
Shallow Diving Support Vessel – Embarcações 
especializadas em conferir o suporte e apoio às atividades 
de mergulho raso para inspeção e manutenção de sistemas 
submarinos até lâmina d’água de    metros.

RV
Research Vessel - Trata-se de navio projetado, modificado 
ou equipado para realizar pesquisas no mar.

EPCista
Os EPCistas são empresas contratadas pelas companhias 
de petróleo para realizar as atividades de engenharia de 
detalhamento, aquisição (de materiais, equipamentos e 
serviços) e construção (Engineering, Procurement and 
Construction – EPC) em projetos de plataformas 
petrolíferas.

MPSV
Multi-Purpose Support Vessel – Concebido como 
um navio multi-função, estas embarcações são utilizados 
no suporte a operações complexas de uso geral, capazes 
de oferecer uma ampla diversidade de serviços, como por 
exemplo, suporte de construção, instalação e manutenção 
de campos de petróleo, inspeção e reparos de dutos 
subaquáticos, além de outras operações sofisticadas 
realizadas em águas profundas em alto mar.

PSV
Platform Supply Vessel - São navios cuja principal função 
é transportar suprimentos para as unidades marítimas. 
Uma importante característica desse tipo de navio é a 
grande variedade de carga que pode abrigar, o que o torna 
bastante versátil.

RSV
Os navios do tipo Rov Support Vessel são embarcações 
de apoio projetadas para lançamento e operação de ROV
(Remotely Operated Vehicle), pequeno veículo operado 
remotamente que atua no fundo do mar através de braços 
mecânicos, luzes e lentes no manuseio e montagem de 
equipamentos submarinos offshore.

OTSV
Offshore Terminal Support Vessel - Embarcações 
dedicadas à manutenção de linhas de mangotes de 
offloading e produção, dutos de captação de água em 
unidades de produção, além da estocagem de petróleo 
offshore.  

Saiba mais sobre 
nossas embarcações:
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