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Aviso Legal
Esta apresentação foi preparada como um documento de apoio para a teleconferência dos resultados da Intelbras S.A.

Indústria de Telecomunicação Eletrônica Brasileira (“Intelbras” ou “Companhia”).

Esta apresentação não deve ser considerada um documento completo e deverá ser analisada em conjunto com os demais

documentos disponibilizados pela Companhia. Quaisquer previsões contidas neste documento ou eventuais declarações

que possam ser feitas durante a teleconferência acerca de eventos futuros, perspectiva dos negócios, entre outros,

constituem meras crenças e expectativas da Administração da Intelbras, baseadas nas informações atualmente

disponíveis, considerando análise de mercado e ambiente econômico. Tais declarações envolvem riscos e incertezas e,

portanto, dependem de circunstâncias que podem ou não ocorrer.

Os investidores devem compreender que condições econômicas gerais, da indústria e outros fatores operacionais podem

afetar o desempenho futuro da Intelbras e conduzir a resultados que diferem, materialmente, daqueles expressos em tais

considerações futuras. As informações e opiniões aqui contidas não devem ser entendidas como recomendação a

potenciais investidores e nenhuma decisão de investimento deve se basear na veracidade, atualidade e/ou completude

dessas informações ou opiniões. Este material está atualizado até a presente data e a Companhia não se obriga a atualizá-

lo mediante novas informações e/ou acontecimentos futuros.
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Destaques 2T26

Receita Líquida (R$ mil)

R$ 1.149.034 
-7,8% 2T26/2T25

EBITDA (R$ mil)

R$ 168.880
9,4% 2T26/2T25

Lucro Líquido (R$ mil)

R$ 158.302
16,1%2T26/2T25

ROIC (pre-tax)

18,8%
+5,2 p.p2T26/2T25

3,5% 2T26/1T26 3,4%2T26/1T26

8,1% 2T26/1T26 +1,1 p.p2T26/1T26



Destaques 2T26

Margem Bruta

33,1%
+3,8p.p 2T26/2T25

+2,4p.p 2T26/1T26

Margem Líquida

13,8%
+2,8p.p 2T26/2T25

0,0p.p 2T26/1T26

Margem EBITDA

14,7%
+2,3p.p 2T26/2T25

+0,6p.p 2T26/1T26



Receita líquida
(R$ mil)



EBITDA
(R$ mil)



Despesas estáveis na 

comparação anual

12,4%

14,7%EBITDA (R$ mil)EBITDA (R$ mil)

Crescimento sustentado pela 

expansão da margem bruta



Mix de negócios contribui 

para maior rentabilidade

Margem avança por 

precificação a custo de 

reposição.

Lucro Bruto Consolidado



AVP (CPC 12)

Menor impacto do AVP 

contribui para expansão da 

margem bruta

R$ mil 2T25 3T25 4T25 1T26 2T26

ROL 1.246.448 1.124.689 1.167.975 1.110.638 1.149.034 

CPV (880.767) (777.597) (809.383) (769.603) (768.808)

Mg Bruta 29,3% 30,9% 30,7% 30,7% 33,1%

AVP Receita (28.401) (26.467) (27.212) (26.786) (25.303)

AVP Custo 8.704 8.148 8.611 7.348 9.371

ROL ex-AVP 1.274.849 1.151.156 1.195.187 1.137.424 1.174.337

CPV ex-AVP (889.471) (785.745) (817.994) (776.951) (778.179)

Mg Bruta ex-AVP 30,2% 31,8% 31,6% 31,7% 33,7%

Impacto -0,9p.p -0,9p.p -0,9p.p -1,0p.p -0,6p.p



» Segurança

• Receita operacional em linha com o sell-

out dentro do previsto para o período;

• Base comparativa forte do 2T25, após 

normalização do ERP;  

• Crescimento 1S26/1S25 de 5,8%, 

dentro do planejado;

• Margem beneficiada por reajustes de 

preços a custo de reposição, com custo 

médio do estoque avançando mais 

lentamente.

Receita operacional líquida 2T26 1T26 AH% 2T25 AH%

Segurança 690.477 690.467 0,0% 779.068 -11,4%

TIC 283.473 251.893 12,5% 264.899 7,0%

Energia 175.084 168.278 4,0% 202.481 -13,5%

Principais destaques

do Negócio 



» TIC

• Crescimento sequencial e anual, 

impulsionado principalmente por 

Cabeamento Estruturado;

• Mix de receitas com menor exposição a 

GPON, em linha com a estratégia da 

Companhia;

• Redes Empresariais mantém evolução 

consistente, com investimentos em 

ampliação e competitividade do 

portfólio.

Receita operacional líquida 2T26 1T26 AH% 2T25 AH%

Segurança 690.477 690.467 0,0% 779.068 -11,4%

TIC 283.473 251.893 12,5% 264.899 7,0%

Energia 175.084 168.278 4,0% 202.481 -13,5%

Principais destaques

do Negócio 



Principais destaques

do Negócio 

Receita operacional líquida 2T26 1T26 AH% 2T25 AH%

Segurança 690.477 690.467 0,0% 779.068 -11,4%

TIC 283.473 251.893 12,5% 264.899 7,0%

Energia 175.084 168.278 4,0% 202.481 -13,5%

» Energia

• Receita evolui dentro do previsto, 

refletindo o novo patamar de Energia 

Solar;

• Nobreaks e Carregadores Veiculares 

ganham relevância no mix do segmento;

• Margem bruta reflete menor exposição 

a Solar e maior participação de 

categorias mais rentáveis.



Evolução do Fluxo de Caixa

Amortizações previstas, 

mantendo caixa líquido 

robusto no período

Melhora contínua no capital de 

giro, principalmente no 

financiamento dos estoques



CAPEX

• CAPEX avança no 

trimestre, 

impactado pela 

aquisição do terreno 

em Manaus e início 

das obras;

• Foco em expansão e 

sustentação 

operacional.



Prudência diante do 

cenário macroeconômico 

e global

Disciplina comercial 

mantida, mas margens 

podem oscilar

Perspectivas

Foco na qualidade da 

receita e proximidade 

aos clientes
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Disclaimer
This presentation was prepared as a supporting document for the conference call on the results of Intelbras S.A. Indústria 

de Telecomunicação Eletrônica Brasileira (“Intelbras” or “Company”).

This presentation should not be considered a complete document and should be analyzed together with the other 

documents made available by the Company. Any forecasts contained in this document or any statements that may be 

made during the conference call about future events, business perspectives, among others, constitute mere beliefs and 

expectations of Intelbras Management, based on information currently available, considering market analysis and 

economic environment. Such statements involve risks and uncertainties and, therefore, depend on circumstances that 

may or may not occur.

Investors should understand that general economic, industry conditions and other operating factors may affect Intelbras' 

future performance and lead to results that differ materially from those expressed in such forward-looking statements. 

The information and opinions contained herein should not be understood as a recommendation to potential investors and 

any investment decision should be based on the veracity, timeliness and / or completeness of that information or opinions. 

This material has been updated to the present date and the Company does not undertake to update it with new 

information and / or future events.”
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Highlights 2Q26

Net Revenue (R$ thousand)

EBITDA (R$ thousand)

Net income (R$ thousand)

ROIC (pre-tax)

R$ 1,149,034
-7.8%2Q26/2Q25

R$ 168,880
9.4% 2Q26/2Q25

R$ 158,302
16.1%2Q26/2Q25

18.8%
+5.2 p.p2Q26/2Q25

3.5%2Q26/1Q26 3.4%2Q26/1Q26

8.1% 2Q26/1Q26 +1.1 p.p2Q26/1Q26



Highlights 2Q26

Gross Margin

33.1%
+3.8p.p 2Q26/2Q25

+2.4p.p 2Q26/1Q26

Net Margin

13.8%
+2.8p.p 2Q26/2Q25

0.0p.p 2Q26/1Q26

EBITDA Margin

14.7%
+2.3p.p 2Q26/2Q25

+0.6p.p 2Q26/1Q26



Net Revenue
(R$ thousand)

2Q25        2Q26



Non-recurring revenue

EBITDA
(R$ thousand)

2Q25        2Q26



EBITDA (R$ thousand)

Stable expenses YoY
Improvement supported 

by gross margin expansion

12.4%

14.7%



Consolidated Gross Profit

Expanded gross margin due to 

“replacement-cost” pricing

Business mix contributes to 

better profitability



PVA
R$ thousand 2Q25 3Q25 4Q25 1Q26 2Q26

Net Revenue 1,246,448 1,124,689 1,167,975 1,110,638 1,149,034 

COGS (880,767) (777,597) (809,383) (769,603) (768,808)

Gross Margin 29.3% 30.9% 30.7% 30.7% 33.1%

Revenue PVA (28,401) (26,467) (27,212) (26,786) (25,303)

COGS PVA 8,704 8,148 8,611 7,348 9,371

Net Revenue ex-PVA 1,274,849 1,151,156 1,195,187 1,137,424 1,174,337

COGS ex-PVA (889,471) (785,745) (817,994) (776,951) (778,179)

Gross Margin ex-PVA 30.2% 31.8% 31.6% 31.7% 33.7%

Impact -0.9p.p -0.9p.p -0.9p.p -1.0p.p -0.6p.p

Lower PVA impact supports 

the gross margin expansion



» Security

• Revenue  in line with sell-out, as 

expected for the period;

• Strong 2Q25 comparison base, following 

ERP normalization;

• 5.8% growth 1H26/1H25, in line with 

plan;

• Margin benefited from “replacement-

cost” based price adjustments, while 

average inventory cost increasing 

gradually.

Net Revenue 2Q26 1Q26 ∆% 2Q25 ∆%

Security 690,477 690,467 0.0% 779,068 -11.4%

ICT 283,473 251,893 12.5% 264,899 7.0%

Energy 175,084 168,278 4.0% 202,481 -13.5%

Business 

Highlights

60%25%

15%

2Q26



» ICT

• QoQ and YoY growth, mainly driven by 

Structured Cabling;

• Revenue mix with lower exposure to 

GPON, in line with the Company’s 

strategy;

• Enterprise Networks evolves 

consistently, supported by portfolio 

expansion and competitiveness 

investments. Net Revenue 2Q26 1Q26 ∆% 2Q25 ∆%

Security 690,477 690,467 0.0% 779,068 -11.4%

ICT 283,473 251,893 12.5% 264,899 7.0%

Energy 175,084 168,278 4.0% 202,481 -13.5%

Business 

Highlights

60%25%

15%

2Q26



Business 

Highlights

Net Revenue 2Q26 1Q26 ∆% 2Q25 ∆%

Security 690,477 690,467 0.0% 779,068 -11.4%

ICT 283,473 251,893 12.5% 264,899 7.0%

Energy 175,084 168,278 4.0% 202,481 -13.5%

» Energy

• Expected revenue, reflecting the new 

activity level in Solar Energy;

• UPS and EV Chargers gained relevance 

in the segment’s revenue mix;

• Gross margin reflected lower exposure 

to Solar and higher contribution from 

more profitable categories.

60%25%

15%

2Q26



Cash Evolution

Debt amortizations and a 

robust net cash position

Continuous improvement in 

working capital, mainly 

through inventory financing



• CAPEX increased in 

the quarter, 

impacted by the land 

acquisition in 

Manaus and the 

beginning of 

construction works; 

• Focus on expansion 

and operational 

support.

CAPEX

28 
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59
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100

11

60

2020 2021 2022 2023 1Q24 6M24 9M24 2024 1Q25 6M25 9M25 2025 1Q26 6M26

CAPEX Growth
(In million R$)

Maintenance Expansion



Perspectives

Prudence amid 

macroeconomic and 

global uncertainties

Focus on revenue quality 

and customer proximity

Commercial discipline in 

place, but margins may 

fluctuate. 



intelbras.com.br
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