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Diretrizes 
para 2026



DIRETRIZES PARA 2026

FOCO NA EFICIÊNCIA DO NOSSO NEGÓCIO

Aumento da Produtividade

Avaliação das unidades 
com foco em rentabilidade

Integração com o Novo 
Atacarejo com 
compartilhamento de 
melhores práticas

Otimização de processos e recursos

Alocação de capital

Rigor na decisão da 
abertura de novas lojas

Critérios rigorosos

Evolução da governança

Chegada de novos 
conselheiros de administração 
e fiscal indicados por acionista 
minoritário

Governança reforçada
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EXPANSÃO

9 LOJAS INAUGURADAS EM 2026

IGARASSU - PE

IMPERATRIZ | N.BELO - MA

IMPERATRIZ  | JK - MA CAXIAS II - MA

BELÉM | DOCA - PA

PAÇO DE LUMIAR - MATERESINA | FREI SERAFIM - PI

4 LOJAS 
INAUGURADAS 
NO 1T26

5 LOJAS 
INAUGURADAS 
ABR-MAI/26

ARAPIRACA - AL 

JABOATÃO | CURADO - PE 
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C E N T R O  D E
D I S T R I B U I Ç Ã O

S Ã O  L U Í S

5



EXPANSÃO

SÃO JOSÉ DE RIBAMAR  - MA

FORTALEZA | GUARARAPES - CE

JUAZEIRO DO NORTE – CE TERESINA | SUL - PI

CAMETÁ - PA

5 OBRAS
EM ANDAMENTO
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PA

MA
PI

CE

PE

PB

AL

SE

BA

39
LOJAS

15
LO JAS

11
LOJAS

49
LOJAS

5
LOJAS3

LOJAS

11
LOJAS

RN88
LOJAS

7
LOJAS

LOJAS
ALIMENTARES228

18
CENTROS DE 
DISTRIBUIÇÃO

LJAS

LOJAS

01
LOJA

02
LOJAS

1T 26NÚMERO DE LOJAS |

01
LOJA

02
LOJAS

37
LOJAS

78
LOJAS

36
LOJAS

48
LOJAS

104
LOJAS

7
MINIMERCADOS

288
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Principais 
Indicadores



PRINCIPAIS INDICADORES

1T26 x 1T25 (1)

Performance
Mesmas LojasMargem 

Bruta

Lucro Líquido (1) 
Atribuído ao Grupo 

Mateus

pós IFRS 16 

Receita 
Bruta

R$ 10,7 bi

vs 1T25

+13,7%

+ 22,9%
+0,7 p.p.

vs 1T25

R$ 213 mi
-21,8%

+R$ 1,3 bi
Acréscimo valor nominal

vs 1T25

(1) Valores do 1T25 conforme nota explicativa 3.1 Reapresentação dos saldos comparativos – CPC 23 do ITR do 1T26.

EBITDA (1)

pós IFRS 16

R$ 543 mi
-7,3% vs 1T25

Margem EBITDA

5,8%

Margem Líquida

2,3%
-1,3p.p. vs 1T25

Performance de 
Mesmas Lojas

-7,3%

-1,0p.p. vs 1T25

+0,4 p.p.
vs 4T25

Todos os números referentes ao 1T25, ao longo desse documento, não incluem os resultados do Novo Atacarejo. Enquanto todos osvalores do 1T26 considera a consolidação com o Novo Atacarejo
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Desempenho 
Financeiro



VENDA 
MESMAS 
LOJAS

5,2%

R$ MM

22,2% 22,9%

+ 16,1%
(+ R$ 298 mi)

-7,3%

+ 13,7% 
(+ R$ 1,3 bi)

RECEITA BRUTA E LUCRO BRUTO

9,479 
10,774 

1T25 1T26

MARGEM
BRUTA

1,853
2,151

1T25 1T26

MARGEM BRUTA
GMAT MA, PA, PI, CE, SE, BA 

24,6%

Todos os números referentes ao 1T25, ao longo desse documento, não incluem os resultados do Novo Atacarejo. Enquanto todos os valores do 1T26 considera a consolidação com o Novo Atacarejo
(1) Valores do 1T25 conforme nota explicativa 3.1 Reapresentação dos saldos comparativos – CPC 23 do ITR do 1T26.

(1)

RECEITA BRUTA
LUCRO BRUTO

2,375 

4T25

22,5%

23,7%
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R$ MM

DESPESAS TOTAIS
/RECEITA LÍQUIDA 16,3%14,9%15,0%15,2%

+ 29,3%

DESPESAS OPERACIONAIS

1,268 1,315 

1,607 
1,715 1,640 

1T25 2T25 3T25 4T25 1T26

17,4%

Todos os números referentes ao 1T25, ao longo desse documento, não incluem os resultados do Novo Atacarejo. Enquanto todos os valores do 1T26 considera a consolidação com o Novo Atacarejo

16,5%
Março/26

NÚMERO DE 
COLABORADORES
GMAT MA, PA, PI, 
CE, SE E BA

47.97046.66345.47943.337 41.297
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586 569 

1T25 1T26

EBITDA PÓS IFRS 16 E LUCRO LÍQUIDO

MARGEM 
EBITDA

7,0%

3,3% 2,3%

5,8%

-21,8%

-7,3%

R$ MM

(1) Valores do 1T25 conforme nota explicativa 3.1 Reapresentação dos saldos comparativos – CPC 23 do ITR do 1T26.

MARGEM 
LÍQUIDA

272 

213 

1T25 1T26

Todos os números referentes ao 1T25, ao longo desse documento, não incluem os resultados do Novo Atacarejo. Enquanto todos os valores do 1T26 considera a consolidação com o Novo Atacarejo

(1)

(1)

EBITDA PÓS IFRS 16 LUCRO LÍQUIDO ATRIBUÍDO AO GRUPO MATEUS

543

Despesas com rescisões realizadas no 1T26 no valor de R$ 26,0 milhões

MARGEM EBITDA GMAT 
MA, PA,PI, CE, SE E BA

7,0%

MARGEM EBITDA GMAT 
MA, PA,PI, CE, SE E BA EX RESCISÕES

7,4%
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36

54

74

56

34

46

69

57

30

47

65

48

34

54

63

43

33

55
62

40

Recebíveis Fornecedores Estoque Ciclo de Caixa

C
ic

lo
 d

e
 c

ai
xa

 (e
m

 d
ia

s)

1T25 2T25 3T25 4T25 1T16

CICLO DE CAIXA

-1 DIA

+1 DIA
-1 DIA

-3 DIAS

Inclui os números do Novo Atacarejo

-16 DIAS

-12 DIAS
+1 DIA

-3 DIAS
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473 

584 

1,110 

610 614 

1,088 

948 

779 

397 

490

280

339

Mar/24 Jun/24 Set/24 Dez/24 Mar/25 Jun/25 Set/25 Dez/25 Mar/26

DÍVIDA LÍQUIDA

0,51x 0,41x

Não inclui os números do Novo Atacarejo

Dívida líquida da combinação de negócios Grupo Mateus e Novo Atacarejo

1.183

1.059

0,33x0,26x 0,32x 0,55x 0,29x 0,27x 0,46x

736
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CAPEX

R$ MM

-19,4% -71,1% 31,5% -201,8% -54,4%Var. vs 1T25

1T25 1T26

181.3

14.6
52.7 72.2

320.8

146.1 

4.2 
69.3 

(73.4)

146.1 

Novas Lojas Terrenos Reformas,
Manutenções,

Infraestrutura e outros

Vendas/Compras de
ativos

Total

Todos os números referentes ao 1T25, ao longo desse documento, não incluem os resultados do Novo Atacarejo. Enquanto todos os valores do 1T26 considera a consolidação com o Novo Atacarejo
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Perguntas e 
Respostas



Aviso legal:
As afirmações contidas neste documento 

relacionadas a perspectivas sobre os negócios, 
projeções sobre resultados operacionais e financeiros 
e aquelas relacionadas a perspectivas de crescimento 

do Grupo Mateus S.A. são meramente projeções e, 
como tais, são baseadas exclusivamente nas 

expectativas da empresa sobre o futuro dos negócios. 
Essas expectativas dependem, substancialmente, das 

condições de mercado, do desempenho da 
economia brasileira, do setor e dos mercados 

internacionais e, portanto, sujeitas à mudança sem 
aviso prévio.

Relações com Investidores

ri@grupomateus.com
ri.grupomateus.com.br
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