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Paulínia, 13 de agosto de 2025 – Fertilizantes Heringer (FHER3) – anuncia hoje os resultados do segundo 

trimestre de 2025 – Conferência 14 de agosto de 2025 

 

 

 

❖ A COMPANHIA 

 

ENTREGAS TRIMESTRAIS – VOLUMES E CULTURAS 

Somada à condição de menor acesso ao crédito no ano atual, observamos pressão de baixa aos preços do 

açúcar, o que vem deteriorando a sua relação de troca, atrasando as compras em relação ao mesmo período 

de 2024, enquanto produtores buscam maior clareza no futuro dos preços dos fertilizantes, principalmente 

nitrogenados. 

 

 

 

 

 

Relações com 

Investidores 
 

Tel: +55 (19) 3322-2294 
ri@heringer.com.br 

www.heringer.com.br/ri 

Conferência em Português                                                    

11h00 BR (08:00 a.m. U.S. ET) 

 
 

 PARTICIPANTES: 

Clique aqui     

  

 

 

Conferência em Inglês                                                 
(TRADUÇÃO SIMULTÂNEA) 

11h00 BR (08:00 a.m. U.S. ET)                 
 

 PARTICIPANTES: 

Clique aqui 

mailto:ri@heringer.com.br
https://mzgroup.zoom.us/webinar/register/WN_qvfqJO8YSs2-PkcZTYtKJw#/registration
https://mzgroup.zoom.us/webinar/register/WN_qvfqJO8YSs2-PkcZTYtKJw#/registration
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ENTREGAS SEMESTRAIS – VOLUMES E CULTURAS 

No 1S25, a situação se repete, com volumes muito semelhantes aos do 1S24, com exceção da cana-de-açúcar 

que caiu quase pela metade. O mercado de citrus também pode ser considerado como um dos responsáveis, 

devido ao cenário adverso apresentado em 2024. 

 

 

 

MIX DE PRODUTOS ENTREGUES * 

A companhia busca a participação no mercado de produtos premium, mas devido aos altos preços dos 

fertilizantes observados no ano de 2025, somado ao baixo acesso ao crédito, as entregas apresentam 

redução, mesmo para produtos convencionais. 

 

 

 

 

* Em milhares de toneladas 
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❖ PERSPECTIVAS 

 

EVOLUÇÃO DE PREÇOS DE MATÉRIAS PRIMAS IMPORTADAS 
 

 

 
 

 

 
 

• Ureia: preços devem se manter sustentados até o final do 3T25 com mais leilões da Índia 

programados; 

• Cloreto de potássio: em julho/25 vimos o cloreto cair pela primeira vez no Brasil desde o início do 

ano, com grande parte do programa já comercializado, principalmente para soja. Com ampla 

disponibilidade do país, movimentos de alta para o produto em questão podem ser menos prováveis; 

• MAP: continua com preços fortalecidos no mercado internacional devido a uma oferta restrita, 

porém, existe a possibilidade de um descolamento dos preços internacionais do Brasil devido a ampla 

disponibilidade. 

 

Fonte: Argus 
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PRODUÇÃO NACIONAL DE GRÃOS* 

 

Conforme o 10º levantamento da CONAB referente a safra 2024/25, divulgado em julho, o Brasil deverá 

atingir uma safra recorde de cerca de 339,6 milhões de toneladas, apresentando um aumento de 14,1% na 

produção de grãos quando comparado a 2023/24 que foi de 297,7 milhões de toneladas. 

 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

* Grãos: Milho, Soja, Arroz, Feijão, Sorgo, Mamona, Algodão, Girassol, Cevada, Centeio, Canola, Aveia, Amendoim, Trigo e Triticale Total Brasil (Todas as culturas) 

   Fonte: CONAB (Companhia Nacional de Abastecimento) 
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❖ PERFORMANCE FINANCEIRA 

 
 
DRE 2T25 e 1S25 (R$ MIL) 
 

 

 
 

 

• Receita Líquida: No 2T25, foi de R$700,8 milhões, inferior à do 2T24, que foi de R$745,0 milhões. No 

1S25, foi de R$ 1,6 bilhões, inferior ao 1S24 que foi de R$ 1,7 bilhões. O aumento nos preços das 

matérias primas no mercado internacional no decorrer de 2025 corroborou para a redução de cerca 

de 6% em ambos os períodos, 2T25 e 1S25, mesmo diante de uma redução relevante nos volumes 

entregues. 

 

• Resultado Bruto: No 2T25, foi negativo em R$19,2 milhões, inferior ao do 2T24, que foi negativo em 

R$5,0 milhões. No 1S25, foi positivo em R$27,2 milhões, superior ao do 1S24, que foi positivo em 

R$12,4 milhões. Impactado pela oscilação dos preços das matérias primas, atingiu uma margem de 

1,7% no 1S25.  

 

• EBITDA: No 2T25, foi negativo em R$76,3 milhões, superior ao 2T24, que foi negativo de R$55,0 

milhões. No 1S25, foi negativo em R$72,8 milhões, superior ao 1S24, que foi negativo em R$107,1 

milhões. Ainda negativo em ambos os períodos de 2025, porém, demonstrando recuperação quando 

comparado à 2024. 
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RESULTADOS FINANCEIROS 2T25 e 1S25 (R$ MIL) 

 

 
 

 
 

 

• Variação Cambial: a valorização de cerca de 12% do real perante o dólar no 1S25, fizeram com que 

o período se encerrasse com R$ 464,5 milhões de variação cambial líquida positiva.  

 

• Demais despesas financeiras: referem-se principalmente aos encargos da dívida da Recuperação 

Judicial. 

 

 

 

FLUXO DE CAIXA  

No 1S25, a Heringer encerrou com disponibilidades no valor de R$ 315,3 milhões. Abaixo os principais itens 

que compõem a variação no período: 

 

• Resultado positivo antes do IR e CSLL de R$ 156,1 milhões; 

• Receitas que não afetam o caixa, no valor de R$ 274,9 milhões, principalmente compostas por juros 

e variação cambial não realizada; 

• Aumento nas contas do ativo, no valor de R$ 62,1 milhões, principalmente em decorrência dos 

estoques; 

• Aumento nas contas do passivo, no valor de R$ 428,2 milhões, principalmente compostas por 

adiantamentos de clientes;  

• Investimento líquido no valor de R$ 35,0 milhões, composto por obras para adequação das unidades 

e por um novo investimento em FIDC (Eurochem Fiagro Fundo de investimento), estruturado com o 

objetivo de antecipar os recebíveis originados das operações comerciais da Companhia;   
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ANEXO I – BALANÇO PATRIMONIAL  
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ANEXO II – DRE 2T25 
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ANEXO III – DRE 1S25 
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EBITDA (LAJIDA – lucro operacional antes de juros, impostos, depreciação e amortização) é apresentado como 

informação adicional porque acreditamos tratar-se de um indicador importante de nosso desempenho operacional, 

além de ser útil para a comparação de nosso desempenho com outras empresas do setor. No entanto, nenhum número 

deverá ser considerado isoladamente como um substituto para o lucro líquido apurado de acordo a Legislação Societária 

(BR GAAP) ou ainda, como uma medida da lucratividade da Heringer. Além disso, nossos cálculos podem não ser 

comparáveis a outras medidas similares adotadas por outras empresas do setor. 

Nós fazemos declarações sobre eventos futuros que estão sujeitas a riscos e incertezas. Tais declarações têm como base 

crenças e suposições de nossa Administração e informações a que a Heringer atualmente tem acesso. Declarações sobre 

eventos futuros incluem informações sobre nossas intenções, crenças ou expectativas atuais, assim como aquelas dos 

membros do Conselho de Administração e Diretores da Heringer. 

As ressalvas com relação a declarações e informações acerca do futuro também incluem informações sobre resultados 

operacionais possíveis ou presumidos, bem como declarações que são precedidas, seguidas ou que incluem as palavras 

"acredita", "poderá", "irá", "continua", "espera", "prevê", "pretende", "planeja", "estima" ou expressões semelhantes. 

As declarações e informações sobre o futuro não são garantias de desempenho. Elas envolvem riscos, incertezas e 

suposições porque se referem a eventos futuros, dependendo, portanto, de circunstâncias que poderão ocorrer ou não. 

Os resultados futuros e a criação de valor para os acionistas poderão diferir de maneira significativa daqueles expressos 

ou sugeridos pelas declarações com relação ao futuro. Muitos dos fatores que irão determinar estes resultados e valores 

estão além da capacidade de controle ou previsão da Heringer. 
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Paulínia, August 13, 2025 – Fertilizantes Heringer (FHER3) announces today its results for the second 

quarter of 2025 – Conference call on August 14, 2025 

 

 

 

❖ THE COMPANY 

 

QUARTERLY DELIVERIES – VOLUMES AND CROPS 

Combined with the reduced access to credit this year, we have seen downward pressure on sugar prices, 

which has been deteriorating its trade ratio and delaying purchases compared to the same period in 2024, 

as producers seek greater clarity on the future price of fertilizers, mainly nitrogen-based ones. 

 

 

 

 

 

 

Investor Relations 
 

Phone: +55 (19) 3322-2294 
ri@heringer.com.br 

www.heringer.com.br/ri 
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(SIMULTANEOUS TRANSLATION) 
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HALF-YEARLY DELIVERIES – VOLUMES AND CROPS 

In 1H25, the situation remained similar, with volumes largely in line with those recorded in 1H24, except for 

sugarcane, which dropped by nearly half. The citrus market can also be seen as a contributing factor, given 

the adverse conditions experienced in 2024. 

 

 

 

DELIVERED PRODUCT MIX * 

The Company is pursuing a stronger presence in the premium product market. However, high fertilizer prices 

in 2025, combined with low access to credit, have led to a slowdown in deliveries, even for conventional 

products. 

 

 

 

 

* In thousands of tonnes 
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❖ OUTLOOK 

 

PERFORMANCE OF IMPORTED RAW MATERIAL PRICES 
 

 

 
 

 

 
 

• Urea: prices are expected to remain firm through the end of 3Q25, with additional auctions from 

India scheduled; 

• Potassium chloride: in July/25, we saw the first price drop in Brazil since the beginning of the year, 

as most of the program has already been sold, mainly for soybeans. Given the abundant domestic 

supply, upward price movements for this product appear less likely; 

• MAP: prices remain strong in the international market, due to limited supply; however, domestic 

prices in Brazil may diverge from international prices, given the high local availability. 

 

 

 

Source: Argus 
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DOMESTIC GRAIN PRODUCTION* 

 

According to the 10th CONAB survey on the 2024/25 harvest disclosed in July, Brazil should reach a record 

harvest of around 339.6 million tonnes, with grain production seeing an increase of 14.1%, compared to the 

297.7 million tonnes reported in 2023/24. 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

* Grains: Corn, soybean, rice, bean, sorghum, castor bean, cotton, sunflower, barley, rye, canola, oat, peanut, wheat and triticale - total in Brazil (all crops) 

   Source: CONAB (National Supply Company) 
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❖ FINANCIAL PERFORMANCE 
 

 
2Q25 and 1H25 INCOME STATEMENT (R$ thousand) 
 

 

 
 

 

• Net Revenue: In 2Q25, it came to R$700.8 million, lower than the R$745.0 million reported in 2Q24. 

In 1H25, it came to R$1.6 billion, lower than the R$1.7 billion reported in 1H24. Higher raw material 

prices in the international market through 2025 contributed to a decline of approximately 6% in both 

2Q25 and 1H25, despite a significant drop in delivered volumes. 

 

• Gross Result: In 2Q25, it came to a negative R$19.2 million, lower than the negative R$5.0 million 

reported in 2Q24. In 1H25, it came to a positive R$27.2 million, higher than the positive R$12.4 

million reported in 1H24. Impacted by raw material price fluctuations, reaching a margin of 1.7% in 

1H25.  

 

• EBITDA: In 2Q25, it came to a negative R$76.3 million, higher than the negative R$55.0 million 

reported in 2Q24. In 1H25, it came to a negative R$72.8 million, higher than the negative R$107.1 

million reported in 1H24. Still negative in both 2025 periods, but showing signs of recovery compared 

to 2024. 
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2Q25 and 1H25 FINANCIAL RESULTS (R$ thousand) 

 

 
 

 
 

 

• Foreign exchange variation: the appreciation of around 12% of the BRL against the USD in 1H25 led 

to a positive net exchange rate variation of R$464.5 million.  

 

• Other financial expenses: refer mainly to charges on the debt related to the court-supervised 

reorganization. 
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CASH FLOW  

In 1H25, Heringer recorded cash equivalents of R$315.3 million. See below the main items making up the 

variation in the period: 

 

• Positive result before income tax and social contribution of R$156.1 million; 

• Non-cash revenues of R$274.9 million, mainly comprising interest and unrealized exchange gains; 

• Increase of R$62.1 million in asset accounts, mainly due to inventories; 

• Rise of R$428.2 million in liability accounts, mainly composed of advances from customers;  

• Net investment of R$35.0 million, composed of works to adjust the units and a new investment in a 

FIDC (Eurochem Fiagro Investment Fund), structured to anticipate receivables from the Company’s 

commercial operations;   
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APPENDIX I - BALANCE SHEET  
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APPENDIX II – 2Q25 INCOME STATEMENT 
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APPENDIX III – 1H25 INCOME STATEMENT 
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EBITDA (Earnings Before Interest, Tax, Depreciation, and Amortization) is presented as additional information, given our 

belief that it is an important indicator of our operational performance, as well as useful for comparing our performance 

with that of other companies in the sector. However, no single figure should be considered a substitute for net income 

calculated under Brazilian Corporation Law (BR GAAP), or even as a measure of Heringer’s profitability. Moreover, our 

calculations may not be comparable with similar measures adopted by other companies in the sector. 

We make forward-looking statements that are subject to risks and uncertainties. These forward-looking statements are 

based on the beliefs and assumptions of Heringer’s Management and the information currently available. Forward-

looking statements include information about our current plans, beliefs or expectations, as well as those of Heringer's 

Board of Directors and Executive Officers. 

The reservations related to forward-looking statements also include information on possible or presumed operating 

results, as well as any statements preceded, followed or including words such as “believe”, “may”, “will”, “continue”, 

“expect”, “foresee”, “intend”, “plan”, “estimate” or similar expressions. 

Forward-looking statements are not guarantee of performance. They involve risks, uncertainties and assumptions 

because they refer to future events and therefore depend on circumstances that may or may not occur. Future results 

and value creation for shareholders may differ significantly from those expressed or implied in these forward-looking 

statements. Many factors that will determine these results, and figures are beyond Heringer’s control or ability to 

predict. 

 
 
 
 
 
 
 
 


