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Principais Destaques do Trimestre

»>

Este trimestre foi o de maior crescimento dos dltimos 9 trimestres, tanto de Receita Liquida
(+20% YoY) como EBITDA Ajustado (+19% YoY), com crescimento nas 4 verticais de negécio

Receita liquida acelerou seu crescimento para +20% YoY; grande destaque para Assinaturas
Digitais, +34% YoY e Pagamentos Digitais, +16% YoY, com consistente tendéncia de expansdo
e TPV recorde de R$2,3 bilhdes, +26% YoY

Ganho de tragdo em nossas iniciativas de pagamento, com aumento de penetragdo nos
clientes existentes e adicdo de novos clientes - Copel entrou em operacdo neste 4724, é a 6a
distribuidora de energia elétrica a se tornar cliente da Bemobi

EBITDA Ajustado de R$55 milhées, maior da histoéria da Bemobi, +19% YoY, impulsionado pela
expansdo da receita liquida; EBITDA Ajustado do ano superou R$200 milhdes

Geragdo de caixa operacional de R$41,4 milhdes, expansdo de +22% YoY, resultando em
conversdo de caixa superior a 75% - fruto de continua melhora operacional

Aprovacgdo de nova politica de dividendos, que prevé a distribui¢gdo de R$200 milhdes de
proventos, aplicavel para 2025

Principais Indicadores Financeiros'

(em R$ MM)

Receita Liquida’ 165,3 137,9 19,8% 607,5 5412 12,2%

Lucro Bruto Ajustado! 118,1 101,3 16,5% 434,6 396,3 9,7%
Mg Bruta % 71,4% 73,5% -2lp.p. 71,5% 73,2% -1,7p.p.

EBITDA Ajust. 55,0 46,2 19,1% 2004 176,5 13,6%
Mg EBITDA % 33,3% 33,5% -0,2p.p. 33,0% 32,6% 0,4p.p.

Lucro Liquido Ajust. 45,3 47,2 -4,1% 129,3 101,8 26,9%
Mg Liquida % 27,4% 34,3% -6,8p.p. 21,3% 18,8% 2,5p.p.

Lucro Lig. Ajust. ' ex-Swap 46,5 44,9 +3,6% 135,9 13,1 20,2%
Mg Liquida ex-Swap % 28,1% 32,6% -45p.p. 224% 20,9% 1,5p.p.

R$ 2,3 bi 9,3 MM 59,0 MM 26,2 MM

Volume Financeiro Licengas Ativas Saas Total de Transagdes de Média das Assinaturas pagas
Pagamentos Microfinangas pelos usudrios

'Resultado Ajustado e Harmonizado: As informagées financeiras s&o harmonizadas em fungéo da
incorporacdo da M4U, além de ajustadas pelas despesas de natureza ndo-recorrente, bem como itens que
ndo refletem as atividades operacionais usuais da Companhia. Mais detalhes no Anexo IV deste documento.
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Mensagem da Administracdo

Reportamos o maior crescimento da receita e do EBITDA dos Gltimos nove trimestres, alcangando EBITDA
recorde de R$55 milhdes no trimestre e R$200 milhées no ano de 2024. Tal crescimento foi equilibrado na
medida que as 4 verticais de negdcio reportaram expansdo. O ano de 2024 foi de retomada do crescimento
sustentdvel, suportado pelo continuo ganho de tragdo na vertical de Pagamentos, além da recuperagdo em
Assinaturas Digitais. Nossa atuagéo em Pagamentos combinada com SaasS que jé representa 57% da receita
da Companhia, tem se tornado cada vez mais sélida, com aumento de penetragdo nos clientes atuais e a
adi¢do de novos clientes - neste trimestre tivemos a entrada em operagdo da Copel, nosso 6o cliente na
indUstria de distribuicéo de energia elétrica.

Adicionalmente, a aquisicdo recente da nossa IP (Instituicdo de Pagamento), a qual ainda aguardamos
aprovagdo junto ao Banco Central para operd-la, fortalecer&d nosso posicionamento estratégico no
ecossistema de PIX e Open Finance. Passamos a oferecer aos nossos clientes o PIX por aproximagdo, o que
expande nosso portfolio de solugées de pagamentos, e consolida nosso posicionamento como uma solugdo
completa e end-to-end. Estamos otimistas com o potencial de nossa atuagdo no ecossistema de
pagamentos.

Alcangamos um TPV recorde de R$2,3 bilhées neste trimestre na vertical de Pagamentos Digitais. Como
resultado, a receita de Pagamentos registrou expanséo de +16% YoY em relagdo ao 4723. O crescimento foi
fruto principalmente do continuo crescimento junto ds Telcos, além do ganho de tragdo nos clientes que
entraram em operacgd@o nos Ultimos trimestres, como Salta, Light e NeoEnergia. O volume transacionado nas
indUstrias ex-Telco superaram os R$600 milhées.

Outro grande destaque foi Assinaturas Digitais, que apds um ano de 2023 bastante desafiador, reportou
solida recuperagd@io ao longo de 2024 e atingiu crescimento de receita de 34% YoY neste trimestre. O
desempenho do trimestre foi impulsionado principalmente por entradas recentes em novas geografias
europeias, mas também aumento de penetragcdo no México, aléem de efeito cambial positivo. Como
resultado, a receita liquida consolidada reportou expanséo de +20% YoY, alcangando R$165 milhdes.

O EBITDA Ajustado também acelerou seu ritmo de crescimento para +19% YoY, atingindo patamar recorde
de R$55 milhdes. As despesas operacionais registraram um incremento acima do ritmo observado nos
trimestres anteriores, de +14% YoY, impactado pelo efeito do cdmbio associado principalmente a despesas
de Pessoal e Tecnologia, em adigdo ao efeito do dissidio, vigente a partir de Out/24.

A geragdio de caixa operacional no trimestre foi novamente um destaque positivo, alcangando sélidos R$41
milhdes, com uma conversdo de caixa superior a 75%. Por outro lado, tivemos consumo de capital de giro,
relacionado principalmente & operagdo de pagamento parcelado, levando a geragcdo de caixa livre a atingir
cerca de R$20 milhées. Assim, encerramos o ano com R$589 milhées em caixa.

Nossa performance financeira e operacional em 2024, somada ds perspectivas para 2025, nos déo conforto
de que nossa geragdo de caixa permite conciliar um pagamento mais agressivo de dividendos referentes a
esses dois periodos, sem prejudicar nossa capacidade de seguir crescendo de forma sustentdvel, tanto
organicamente quanto por meio de novos M&As - que continuardo tendo um papel relevante em nossa
estratégia. Desta maneira, aprovamos uma nova politica de dividendos, vdlida para 2025, que prevé a
distribuigdo de proventos de R$200 milhdes. O primeiro passo desta nova politica serd a distribuigéo de
R$58 milhdes de dividendos complementares ao exercicio de 2024, totalizando um payout de 100%, a ser
referendado na Assembleia do dia 24/abr.

Reforgamos nossa vis@o positiva com as oportunidades de crescimento da Companhia, principalmente na
vertical de Pagamentos. Agradecemos aos nossos colaboradores, clientes, fornecedores e também aos
acionistas por nos acompanharem neste ano, periodo em que retomamos o crescimento de forma
sustentavel.

Pedro Ripper
CEO da Bemobi Mobile Tech S.A.
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Nossas Solucoes

Bemobi é uma empresa de tecnologia B2B2C que oferece a empresas de servigos a simplificacdo
da jornada digital do cliente, assegurando que interagdes e pagamentos ocorram com menos
esforgo e perfeitamente integrados ao dia a dia dos clientes em diversas indUstrias de servigos,
através de plataformas de SaaS (Software as a Service) de engajamento para que possam
melhor conectar-se digitalmente com seus clientes. E assim alavancando suas jornadas de
pagamentos digitais, ofertas de microcrédito e cross-sell de servigos de assinatura digital.

Solugoes pesnature Dot Zggs

Saa$S [ Engajamento Digitul@
Pagamentos Digitais [ Bemobi Puy’/@

Nossas solugdes, originalmente oferecidas ds operadoras de telefonia celular, e posteriormente
expandidas as distribuidoras de energia elétrica, se mostraram replicGveis a outras inddstrias de
servico, especialmente dquelas com desafios de  pagamento recorrente. Esse foco e
especializagd@o nos permitiu desenvolver plataformas tecnolégicas que otimizam a converséo de
arrecadacdo de pagamentos recorrentes.

Nos diferenciaomos com um posicionamento Unico:

e Especializagdo nas inddstrias de servicos bdsicos com cobrangas recorrentes,
impulsionando a sua digitalizagdo, principalmente para: Telecomunicagdes, Energia
Elétrica e Educagdo. Este foco setorial permite-nos entender profundamente as
peculiaridades e desafios de cada um desses segmentos da indUstria de servicos.

e Plataformas fim-a-fim pré-integradas de pagamentos digitais e engajamento
omnicanal: Nossas plataformas de SaaS de engajamento digital sdo customizadas para
cada industria que atendemos e integramos com nossas solugbes completas de
pagamentos, simplificando drasticamente a implantagdo e a operagdo por parte de
NOSSOS parceiros.
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Bemobi Pay: Solugdio completa que automatiza e simplifica os
pagamentos

A Bemobi Pay & uma solu¢cdo white-label completa que automatiza e simplifica os pagamentos
digitais, facilitando a aceitagdo em qualquer canal, com mudltiplas formas de pagamento e total
flexibilidade. Sua abordagem vertical, segmentada por inddstria, permite que empresas de
servigcos essenciais recorrentes maximizem a convers@o de pagamentos, proporcionando uma
experiéncia fluida e sem atrito para os clientes finais.

Além disso, a Bemobi Pay conta com uma
Aceita pagamentos por qualquer tecnologia avangcada de orquestracdo de
Aceite canal e meio pagamentos, que melhora as taxas de
aprovacdo, reduz os custos de transacdo e
acelera o time to market. A solu¢cdo inclui ainda
um sistema proprietdrio de antifraude,

Orquestracdo de pagamentos ] -
para maximizar converséo e desenvolvido especificamente para o setor de

otimizar custos servigos, garantindo mais seguranga nas
transacgoes.

A plataforma oferece um gateway de
pagamento que viabiliza transagdes seguras e
um motor de recorréncia para a gestdo
eficiente de assinaturas e pagamentos.
Também disponibiliza solugdes de
multi-adquiréncia, sub-adquiréncia e PIX de ponta a ponta, otimizando custos e eliminando
intermedidrios desnecessdrios. Além disso, conta com uma plataforma de conciliagdo que
assegura total transparéncia financeira.

Simplifique a gestdo de
Receba e pagamentos e recebiveis

Gerencie

A Bemobi Pay também se destaca pelas funcionalidades como re-tentativa inteligente e
tokenizagdo avangada, que reduzem falhas e melhoram a experiéncia de pagamento. Dessa
forma, a plataforma se posiciona como uma solugdo Unica e completa, projetada para indUstrias
de servigos essenciais recorrentes, permitindo um controle total da gestéio de pagamentos sem os
custos elevados de desenvolvimento e manutengdo.

Além das solugdes SaaS de Engajamento do Cliente e Pagamento Digital, a Bemobi também
oferece uma gama de solugées complementares, consolidando sua lideranga na digitalizagdo de
servigos recorrentes.
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Indicadores Operacionais

Clientes Ativos:

1.475 115 o aos 149 +3n03124 1.326+12 no 4124

+31em 2024 +68 em 2024
+99 em 2024  clientes Empresariais Clientes PMEs

A Companhia atua a partir de um modelo B2B2C, oferecendo solu¢des aos nossos parceiros que,
por sua vez, provém a oferta destes servicos aos seus clientes. Assim, optamos por retratar os
indicadores operacionais de forma segregada entre indicadores B2B e B2C. Os indicadores B2B
retratam a quantidade de parceiros/clientes a quem oferecemos nossas solucées de servigo. J&
os indicadores B2C apresentam métricas de uso/consumo de nossas solugdes disponibilizadas a
partir de nossos parceiros.

B2B - Business to Business

Reportamos nossos indicadores B2B de forma segregada entre grandes empresas (Enterprise) e
pequenas e médias (PME), para facilitar o monitoramento da evolugéo de nossa atuacdo nestes
dois segmentos, que sd@o definidos a partir de um faturamento anual superior ou inferior a R$500
milhées/ano.

Neste quarto trimestre de 2024, em Pagamentos entrou em operacdo 1 novo cliente empresarial,
da indUstria de Utilities - Copel, nossa 6a parceira de distribuigdo de energia elétrica no Brasil.
Além disso, tivemos também 24 novos clientes PMEs, provedores de banda larga, que
implementaram nossa solu¢do de Pagamentos no trimestre. No ano de 2024 totalizamos 3
adi¢des liquidas de clientes empresariais e 478 de clientes PMEs, impulsionado pelos provedores
de banda larga e escolas ja clientes de nossa solugdo de SaaS e que implementaram nossa
solugcdo de Pagamentos.

Em Assinaturas Digitais adicionamos 1nova operadora de telefonia como cliente neste trimestre,
localizada na Roménia, ampliando nossa atuagdo no Leste Europeu. Neste ano de 2024 foram 20
novas operadoras de telefonia celular que se tornaram nossos clientes em Assinaturas Digitais,
sendo 19 no continente europeu, majoritariamente no Leste Europeu. Vemos esta regido como
nosso grande foco para 2025.

J& em Saas, nossa base de SaaS de engajamento do cliente teve um acréscimo de 11 clientes
neste 4724, todos PMEs, sendo 6 ISP’s e 5 escolas. Para o ano adicionamos 57 novos clientes, 2 do
porte empresarial - Salta e Unifique - e 55 da categoria PME.

Em Microfinangas, neste trimestre, registramos 1 novo cliente empresarial para solugées de
antecipacdo de saldo/dados e 1 novo cliente na categoria PME, do produto de Credit Score no
México. Em 2024 foram 9 novos clientes de Microfinangas, sendo 1 empresarial e 8 PMEs,
majoritariamente para solugdes de Credit Score, localizados tanto no México como na Coldmbia.
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1.310 Clientes PMEs
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+55 ermn 2024

Clientes PMEs
+24 no 4724
+478 em 2024

+8

B2C - Business to Customers

Volume Financeiro de Pagamentos (TPV)
Volume Financeiro, incluindo recarga digital e pagamentos
digitais.

» Significativa expans@o mais uma vez, com crescimento
de +26% YoY, atingindo R$2,3 bilhées
» Principais vetores de crescimento foram: (i) aceleragéo

nos clientes recentes, como Saltg, Light e NeoEnergia,
(i) continua melhora em Telcos, (iii) aumento
sequencial de penetracéo em Equatorial, (iv) ganho de
tragcdo em escolas PME

Licengas Ativas Saa$s
Média de licengas ativas em Saas, incluindo ISPs e Agenda
Edu (para PMEs) e servicos de voz (Empresarial)

» Forte crescimento na base de licengas de SaaS de
engajamento, relacionado aos clientes de ISP e

Educacdo

Transagdes de Microfinangas

Nimero de transagbes de microfinangas
adiantamento de Saldo/Voz/Dados e Credit Score.

incluindo

Queda do volume de transagdes continua, mas com dois
vetores com comportamentos opostos:

» Volume de transagdes relacionadas ao produto de
Credit Score com expansdo em ritmo forte,
principalmente no México e Coldmbia

» Reducdo do volume de antecipacdo de

saldo/recarga, principalmente Asia e Brasil

- Microfinangas

Microfinangas

Clientesem
solugoes de

Operadoras,
Bancos digitais e
Walletscomo
parceiros

Clientes Empresariais
+1no 4124
+lem 2024

Clientes PMEs
+1no 4724

em 2024

R$ 2,3 bilhdes

T )
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o)

A
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1124 4724

A
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(]

4723

R$ 59,0 milhdes
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Apesar da queda do nidmero de transagdes no 4724, a melhoria de mix de tipos de transacgdes
trouxe um aumento de receita de ~8% ano contra ano.

Base de Assinaturas pagas pelos usudrios R$ 26,2 milhdes

Média de assinaturas ativas de aplicativos pagas pelo
usudrio

» Recuperacdo consistente da base de usudrios nas
operacdes internacionais, reflexo do (i) bom
desempenho comercial, principalmente no Paquistdo
e México, e (ii) da entrada recente em novas
geografias europeias.

Indicadores Financeiros

Receita Liquida Ajustada

A receita liquida ajustada neste trimestre foi de R$165,3 Receitaliquida Ajustada

milhdées, uma expansdo de +19,8% em comparagdo ao R§ milnoes
4723, refletindo uma aceleragdo do ritmo de
crescimento YoY observado nos trimestres anteriores.
Neste trimestre o Real se deteriorou em relagéo a —C

maioria das moedas em que operamos, levando a um 137,9
efeito positivo do cdmbio de R$5,6 milhdes. Excluido este
efeito o crescimento teria sido de +15% YoY.

No acumulado do ano de 2024 registramos uma receita liquida ajustada de R$607,5 milhdes, um
crescimento de 12,2%, reflexo do consistente ganho de tracdo em nossas iniciativas de
Pagamentos, como também da recuperacdo de Assinaturas Digitais

Na visdo por verticais, as 4 registraram expansd@o de receita:

(i) Assinaturas Digitais teve expanséo de 34,4% YoY, no trimestre, resultado principalmente: (i)
da entrada recente em novas geografias europeias - foram 19 novas operadoras europeias ao
longo de 2024 em 7 paises diferentes, (ii) melhora consistente no México, e (iii) efeito cambial
positivo. Em 2024, apés um ano de 2023 desafiador, a receita de Assinaturas Digitais teve
crescimento de 13,8%, fruto desta atuagdo crescente na Europa e do crescimento consistente no
México, como recuperagéo em alguns paises da Asia, como Paquistéo e Bangladesh.

(ii) Pagamentos Digitais cresceu +16,3% YoY, fruto principalmente da melhora sequencial em
Telcos, do continuo aumento de penetragdo na Equatorial, mas principalmente do ramp-up nos
clientes recentes, como Saltag, Light, NeoEnergia, além do ganho de tragdo em ISPs e escolas PMEs.
No ano de 2024, decorrente basicamente dos mesmos fatores - i.e. crescimento consistente em
Telcos, aumento de penetragdo nos clientes existentes e entrada de novos clientes ao longo do
ano -, a expansdo foi de +13,7% YoY em relagdo a 2023.
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(iii) Saas com expanséo de 13,3% YoY, resultado majoritariomente do aumento das licencas
ativas em nossos clientes de banda larga, mas também de solugdes de voz para operadoras
Latam. No ano de 2024 o crescimento foi de +12,7% em comparagdo a 2023, impulsionado
basicamente pela expansdo de nossa base de clientes junto aos parceiros de banda larga.

(iv) Microfinangas com crescimento de 8,2% YoY, impulsionado majoritariamente pela expansdo
em Credit Score. A dindmica ao longo do ano de 2024 foi similar, com expanséo de 4,0% em
relagcdo a 2023.

Como resultado, as receitas de Assinaturas Digitais tiveram incremento de 3,6 p.p. na participagdo
da receita total, alcancando 32,7%. Por outro lado, em fun¢gdo do expressivo crescimento de
Assinaturas Digitais ao longo de 2024, as receitas provenientes da nossa estratégia de combinar
SaaS e Pagamentos Digitais representaram 55,8%, uma reducdo em relagdo aos 582%
observado no 4T23. Quando analisamos o ano de 2024 as receitas do bindmio SaaS +
Pagamentos Digitais representou 57,0%, um aumento em relagdo aos 56,4% de 2023. Assinaturas
Digitais também teve aumento no periodo, de 0,5 p.p. para 31,2%. Enquanto Microfinangas perdeu
representatividade, com reducéo de 0,9 p.p. no periodo, sendo que a participagdo de Credit Score
tem aumentado em detrimento do produto de Antecipagdo de Saldo/Recarga.

No aspecto geogrdfico, as receitas auferidas no Brasil reportaram queda de sua participagdo,
também decorrente do sélido desempenho das operagdes internacionais, principalmente em
Assinaturas Digitais.

Distribui¢@o por geogradfia Distribui¢do por linhas de negécio

FRES 41,8% Ay ER
4T23. 4724 5.2% . 4r23
12,7%
22,3%

M Brasil [l Internacional I pagamentos [l Saas M Microfinangas Assinaturas

Custo de Servigos Prestados Ajustado

A linha de custos de servigos prestados ajustado em nosso negdécio é composta pelos: (i)
investimentos em marketing para promogdo e divulgagdo de nossas solugdes através de
parceiros lideres no mundo de midias digitais e de aplicativos; (ii) valores de licenciamento de
uso devido aos desenvolvedores dos aplicativos e jogos no formato de compartiihamento da
receita (revenue-share); (iii) custos relacionados ao processamento e arrecadacéo da solugdo
de Pagamentos Digitais, incluindo, mas ndo se limitando a MDR junto & adquirente, chargeback,
processamento de pix, dentre outros; além de (iv) outros custos com vendas.

Neste 4T24 o custo dos servigos prestados ajustado foi de R$47,2 milhées, um aumento de 29,0%
em relacdo ao 4723, decorrente principalmente de: (i) maiores custos com aquisi¢cdo de clientes,
relacionado & expansdo de Assinaturas Digitais, além da recente atuagdo desta vertical em
mercados na Europa, regido de custo de aquisicéio maior e (ii) maiores custos de licenciamento
também associados ao crescimento da vertical de Assinaturas Digitais.
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No acumulado do ano de 2024, o custo dos servigos prestados ajustado foi de R$172,8 milhdes, um
incremento de 19,3% em relagdo a 2023, em funcdo principalmente de maiores custos com
aquisi¢do de clientes - fruto da melhora da receita de Assinaturas Digitais no periodo.

Lucro Bruto Ajustado

Como resultado, o Lucro Bruto Ajustado totalizou R$118,1  LucroBruto Ajustado

S A . . R$ milhdes
milhées no trimestre, um incremento de 17% em
comparacdo ao 4T23, decorrente da expans@o da 3963 434,6
receita. No entanto, a queda de cerca de 200bps YoY na —(TR—
margem bruta é explicada pelo aumento de custos, 101.3 LA

detalhados na se¢cdo acima.

735% 7,4% Margem 73,2% 5%
No acumulado do ano, o Lucro Bruto Ajustado foi de

R$434,6 milhées, um crescimento de 10% em relagdo a
2023, com uma retracdo de 170bps na margem, explicada principalmente por custos maiores com
aquisi¢do de clientes, associada principalmente & melhor performance de Assinaturas Digitais.

Despesa Operacional Ajustada

As Despesas Operacionais Ajustadas somaram R$63,1 milhées no 4724, um aumento de 14% em
relagéo ao 4723, afetado principalmente por alguns fatores: (i) impacto da consolidagéo das
empresas adquiridas (7AZ, Agenda Edu e Wave Tech), que gerou um aumento da estrutura de
pessoal, com incremento de cerca de 150 colaboradores, reforgando nossa estrutura em Saas; (ii)
efeito do dissidio, valido para operacgdo do Brasil e vigente a partir de outubro; e (iii) efeito do
cdmbio em despesas denominadas em moeda estrangeira, relacionadas principalmente &
despesas com tecnologia e despesas com pessoadl.

No acumulado de 2024 as Despesas Operacionais Ajustadas totalizaram R$234,2 milhdes, um
incremento de 7% em comparagdo a 2023 decorrente das empresas adquiridas ao longo de 2023
(7AZ, Agenda Edu e Wave Tech).

EBITDA Ajustado

O EBITDA Ajustado alcangou R$55,0 milhdes neste trimestre, uma expansdo de 19% em
comparacdo ao 4723, acelerando o ritmo de crescimento em relagdo aos trimestres anteriores.
Este & fruto da aceleracdo do crescimento de nossas receitas, aliado a um Lucro Bruto Ajustado
(+17% YoY) expandindo em ritmo mais acelerado do que o aumento das Despesas Operacionais
Ajustadas (+14% YoY). A margem EBITDA ficou relativamente estével, queda de 20bps YoY, para
33,3% no trimestre. Mesmo que neste trimestre a margem EBITDA ndo tenha reportado expansdo,
vislumbramos uma expanséo ndo-linear da margem no médio prazo como resultado do efeito de

alavancagem operacional.
EBITDA Ajustado

Este efeito, de fato, pode ser observado no ano de 2024, RS mihoes T

& medida que o Lucro Bruto ajustado expandiu +10% 17L,5 T 2004
YoY em comparacdo ao ritmo de +7% YoY das Glen)—,

Despesas Operacionais Ajustadas, resultando em uma 46,2 55,0

expansdo de EBITDA Ajustado de +14% YoY em relacdo —-—l

a 2023, atingindo patamar recorde de R$200,4 milhdes. 33,5% 333% Margem 32,3% 32,9%
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Neste 4T24 foram registrados itens ndo recorrentes que somaram R$5,3 milhdées, comparado a
R$8,8 milhdes no 4T23. Os itens deste trimestre s6o compostos principalmente por despesas com
incentivo de longo prazo (~R$4 milhées) e despesas associadas a reestruturacéo (~R$1 milhéo).
No 4T23 as despesas ndo recorrentes de R$8,8 milhdes, foram compostas principalmente por: (i)
despesas relacionadas & M&A (R$7,7 milhées), (i) despesas associadas ao ILP (R$3,2 milhses), (iii)
despesas com mudanga do escritorio (R$2,0 milhoes), e (iv) efeito da baixa de earn-out da Tiaxa
(impacto positivo de R$6,5 milhées).

No periodo acumulado de 2024, os itens ndo recorrentes somaram R$13,8 milhdes, em
comparacdo aos R$22,5 milhdes de 2023. Os itens ndo recorrentes deste ano foram compostos
principalmente por despesas com ILP na ordem de R$12,5 milhdes, além dos efeitos de baixa de
earn-out da M4U (R$12,4 milhées positivo), impairment de égio associado & aquisigéio de M4U
(R$10,6 milhées negativo) e despesas associadas & M&A (R$1,1 milhdes). Em 2023, o montante de
R$22,5 milhdes pode ser composto por: (i) R$11,6 milhées associado a despesas com ILP, (i) R$10,4

milhées relativo & M&A, (iii) efeito da baixa de earn-out da Tiaxa (impacto positivo de R$6,5
milhdes), e (iv) R$3,22 milhdes atrelado a despesas com reestruturacdo.

Resultado Financeiro

O resultado financeiro neste 4724 foi de R$15,0 milhdes, comparado a R$22,6 milhdes no 4723, uma
variagdo de -R$7,6 milhdes. Esta variagdo é explicada principalmente por:

» variagdo de -R$7,6 milhdes no efeito do swap: no 4724 registramos uma despesa
financeira negativa com o swap de R$1,2 milhées comparado ao impacto positivo no 4723
de R$6,3 milhdes

» +R$1,2 milhdo de juros: despesas com juros neste 4T24 foi de -R$0,3 milhdes, em
comparacdo aos -R$1,4 milhdo no 4723, fruto basicamente da baixa do earn-out da M4U
no inicio de 2024

» -R$0,8 milhdes de receita financeira: rendimento foi de R$12,4 milhdes neste trimestre,
comparado aos R$13,2 milhdes no 4723, decorrente principalmente de (i) CDI médio cerca
de 10% menor no periodo (~10,7% 4T24 vs ~11,7% no 4723), e (ii) rendimentos médio, em % do
CDI, das aplicagbes terem registrado rentabilidades menores na margem

No acumulado de 2024, o resultado financeiro foi de R$44,3 milhdes, comparado a R$37,1 milhdes
em 2023, uma variacdo de +R$7,2 milhdes. Esta variagdo é explicada principalmente por:

» +R$12,7 milhdes de variagdo cambial: enquanto o impacto de variagdo cambial no
resultado financeiro foi de R$6,4 milhées negativo em 2023, foi positivo de +R$6,3 milhdes
em 2024, consequéncia principalmente do ganho em Reais (R$) de recursos aplicados no
exterior

» +R$4,0 milhdes com juros: despesas com juros foi de R$0,9 milhdo em 2024, comparado
aos R$4,9 milhdes em 2023, resultado da baixa do earn-out da M4U no inicio de 2024

» variagdo de +R$3,5 milhdes no efeito do swap: em 2024 o impacto negativo do swap foi de
-R$4,3 milhées, comparado ao impacto negativo de R$7,9 milhées em 2023

» -R$11,9 milhdes de receita financeira: aplicagdes financeiras renderam R$46,6 milhdes em
2024 comparado aos R$585 milhées em 2023, decorrente basicamente da queda de
cerca de 20% do CDI médio no periodo (~10,8% em 2024 vs ~13,0% em 2023)
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Lucro Liquido Ajustado ex-Swap

O Lucro Liquido Ajustado ex-Swap no 4724 foi de R$46,5  Lucro Liquido Ajustado ex-Swap
milnGes, um crescimento de 4% em comparacdo ao ¢ milhoes
4723, apesar da expansdo de EBITDA da ordem de +19%

YoY no mesmo periodo. Esta menor expansdo —CGan
44,9

observada no lucro foi fruto principalmente de trés
fatores: (i) queda no resultado financeiro, jé detalhado
em secdo anterior acima; (ii) aumento das despesas de
32,6% 281% MA9eM 90,09, 22,4%

Depreciacdo & Amortizagdo em R$3,3 milhdes, Ex-Swap
Efeito

associadas majoritariamente & consolidagdo das +23 20 swap. M3 “66
empresas adquiridas, principalmente Agenda Edu; e (jii)

maior participacdo das operagdes internacionais no resultado, as quais apresentam menor
eficiéncia de aliquota efetiva. Como resultado, a margem liquida reduziu-se em 4,5 p.p. para 28,1%
em comparagdo a 32,6% do 4T23.

O efeito da marcagdo a mercado do Swap no Lucro Liquido neste terceiro trimestre foi de R$1,2
milhdes negativo, em comparagdo a R$2,3 milhdes positivos no 4T723.

No acumulado do ano de 2024, o Lucro Liquido Ajustado ex-Swap totalizou R$135,9 milhées, uma
expansdo de 20% em relagdo a 2023. Este crescimento foi resultado principalmente de: (i) melhor
desempenho operacional, com EBITDA Ajustado registrando expansdo de 14% em relagdo a 2023;
(i) incremento no resultado financeiro ex-swap, impulsionado pelo efeito positivo da variagéo
cambial; e (i) uma aliquota efetiva de impostos menor. A margem liquida em 2024 foi de 22,4%,
um incremento de 1,56 p.p em relagdo a 2023. O efeito da marcagdo a mercado do Swap no
periodo foi de R$6,6 milhdes negativos, em comparagdo a R$11,3 milhdes negativos em 2023.

CAPEX

Nosso patamar de Capex segue sendo composto, CAPEX

majoritariamente, por investimentos em ativos RS milhdes —GT®
intangiveis, & medida que reforcamos nossos 48,7
investimentos em Desenvolvimento visando manter
maior diferencial competitivo. Além de um baixo nivel
de imobilizagdo de ativos fixos visto que boa parte de
nossa estrutura &€ suportada por contratos de aluguel ou

de servicos.

Neste trimestre os investimentos totalizaram R$13,6 milhdes, um incremento de 11%, decorrente
principalmente do aumento de investimentos em P&D associado as fungées de pagamentos.

No acumulado do ano de 2024, o Capex somou R$52,3 milhées, um incremento de 7% em relagéo
a 2023, basicamente por aumento de investimentos em P&D principalmente nas funcionalidades
de pagamentos, efetuados ao longo de 2024.
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Geracgdo Operacional e Converséo de Caixa

Utilizamos internamente o indicador de nossa Geracdo  Geragao Operacionale Conversdode Caixa
de Caixa medida pelo resultado EBITDA Ajustado Remihese

deduzido dos investimentos em ativos tangiveis e
intangiveis excluindo a linha de direito de uso de imbveis
de terceiros (i.e. CAPEX).

Neste trimestre, a Gerag@o Operacional de Caixa

. ~ o Conv. - a
alcancou R$41,4 milhées, um crescimento de 22% em 73.5% 75,3% cqix‘; 72,4% 73,9%

comparacéo ao 4T23. Reflexo principalmente de uma

melhora no resultado operacional, com o EBITDA Ajustado registrando expansdo de 19% Yoy,
enquanto o crescimento do Capex ficou em somente 11% YoY. Como resultado, o indice de
conversdo de caixa neste 4724 atingiu 75,3%, um incremento de 1,8 p.p. em relagdo ao 4723.

No acumulado de 2024, a Geragdo Operacional de Caixa foi de R$148,1 milhdes, um incremento de
16% em comparac¢do a 2023. Este patamar é resultado de uma consistente melhora operacional,
com EBITDA Ajustado reportando crescimento de 14% em 2024 vs 2023 enquanto o Capex registrou
incremento de somente 7%. O indice de conversdo de caixa, como resultado, atingiu 73,9%, um
incremento de 1,6 p.p. em comparagdo aos 72,4% alcangados em 2023.

Variagdo no saldode caixa 4724 vs 3124

R$ milhdes
m m 7:i,a 6624
a4 124
[ g 3 10,0 588,6
569,7 -18,6

=1 _iz __ ‘a’l____::,.....{-r. l—

3724 EBITDA Capital Result. Impostos Caixa Eorn-out M&A Recompra Outros 4724 Recebiveis 4724
Ajust- Giro Fin. Operac. Parcelado +
Capex (Caixa)

Recebiveis

Considerando os efeitos dos demais componentes (capital de giro, resultado financeiro, impostos
e taxas), a geragdo de caixa livre neste quarto trimestre foi de R$19 milhées, j@ considerando os
desembolsos ndo-recorrentes. Este desempenho foi fruto de uma sélida performance operacional
(+R$41 milhées), mitigado por um consumo de capital de giro de cerca de R$19 milh&es.
Tipicamente o quarto trimestre do ano costuma consumir um maior capital de giro da operagdo
brasileira. Adicionalmente, tivemos neste trimestre a alocagdo de cerca de R$9 milhdes na
modalidade de pagamentos parcelados - totalizando R$74 milhdées ao fim de 2024.

E importante lembrar que, por decisdo da Administragéo da Companhia, estamos empregando
capital préprio no financiamento destes R$74 milhdes utilizados na oferta da solugéo de
pagamento parcelado para nossos parceiros. Assim, caso tenhamos preferéncia por utilizar outra
fonte de recursos, este montante retornaria ao caixa da Companhia defasado no tempo.
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Relativo a impostos tivemos um desembolso de R$14 milhdes, decorrente dos impostos normais
as operacgdes aliado aos impostos referentes a vencimentos de aplicagées financeiras. Além
disso, observamos neste trimestre um efeito positivo do cdmbio no nosso saldo de caixa
internacional, classificado como ‘Outros’ no grdafico abaixo. Como resultado, encerramos o
trimestre com R$589 milhées em caixa.

Aprovamos uma nova politica de dividendos, vdalida para 2025, que prevé a distribuigdo de
proventos de R$200 milhdes. E a primeira etapa desta nova politica serd a distribuigéio de R$58
milhdes de dividendos relativos ao exercicio de 2024, a ser referendado na Assembleia Geral
Ordindria a ser realizada em 24 de abril.

Resultados consistentes de 2024 e perspectivas positivas para 2025 nos ddo conforto de que
nossa geracgdo de caixa permite conciliar um pagamento mais agressivo de dividendos referente
a esses dois periodos, sem prejudicar nossa capacidade de seguir crescendo de forma
sustentdvel, tanto organicamente quanto por meio de novos M&As - que continuardo tendo um
papel relevante em nossa estratégia.
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Relacionamento com os auditores

Em conformidade da Resolucéo CVM 162/22 informamos que a Companhia consultou os auditores
independentes PricewaterhouseCoopers Auditores Independentes Ltda. no sentido de assegurar o
cumprimento das normas emanadas pela Autarquia, bem como a Lei de Regéncia da profisséo
contabil, instituida por meio do Decreto Lei 9.295/46 e alteragdes posteriores.

Também foi observado o cumprimento da regulamentagdo do exercicio da atividade profissional
emanada do Conselho Federal de Contabilidade (CFC) e as orientagdes técnicas emanadas do
Instituto dos Auditores Independentes do Brasil (IBRACON). A Companhia adotou o principio
fundamental de preservagcdo da independéncia dos auditores, garantindo a ndo influéncia de
auditar os seus proprios servigos, e t@o pouco de terem participado de qualquer fungdo de
geréncia da Companhia.

A PricewaterhouseCoopers Auditores Independentes Ltda. estava contratada para execucdo de
servicos de auditoria do exercicio corrente e de revisdo das informagdes trimestrais do mesmo
exercicio.
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Anexo | - Demonstracdo de Resultados - Viséo contabil

(Mais informacées da Demonstracéo de Resultados Harmonizada e Ajustada no Anexo IV)

DE MONSTRAQ;!O DE RESULTADOS 4724 4723 2024 2023
(em R$ milhoes) Contabil  Contabil Contabil Contabil
Receita liquida 399,8 3486,9 1.498,1 1.307.8
Custo dos servigos prestados (305,3) (268,2) (1.153,5) (997,4)
Lucro Bruto 94,6 80,7 3446 310,4
Despesas gerdais e administrativas (62,1) (58,7) (226,6) (217,4)
Outras receitas e despesas (0,0) 1,2 2,0 1.8
EBIT 32,5 23,2 120,0 94,8
Resultado financeiro 15,0 22,6 443 371
Lucroantesdoimpostode rendae

contribuicgosocial 415 458 1643 319
Imposto de renda e contribuigéo social (57) (4,5) (44)) (45,0)
Lucro Liquido 41,9 41,3 120,2 86,9
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Anexo Il - Balango Patrimonial

BALANGO PATRIMONIAL

3112/2024 3112f/2023
(em R$ milhdes)

ATIVO

Caixa e equivalentes de caixa 3786 263.0
Titulos e volores mobilidrios 210,0 2448
Contas a receber de clientes 1914 2224
Valores a receber das operadoras de meios de pagomento 2085 1068
Estoques 15,7 28,2
Tributos a recuperar 46,6 33.0
Adiantamentos a terceiros 16,6 18,6
Instrumentos financeiros derivativos 0,0 6,0
Qutros valores a receber 1.3 6.3
Total do ativo circulante 1.068,7 929,0
Contas a receber de clientes 385 1,3
Cutros valores a receber 1.9 81
Tributos diferidos 22) 20,6
Investimentos 2] 0.0
Direitos de uso B2 3.3
Imobilizado 10,2 10,8
Intangivel 4774 473,3
Total do ativo ndo circulante 5-53,-5 5i4,4
TOTAL DO ATIVO 1.627,2 1.443,4
PASSIVO

Obrigagoes com pessoal 55,2 47,9
Tributos a recolher 12,5 13,3
Contas a pagar 122.8 129,7
Valores a repassar a operadoras de telefonia movel e empresas do segmento de utilities 1457 736
Dividendos e juros sobre capital proprio a pagar 50,8 206
Arrendaomentos 2] 1,5
Contraprestages a pagar 0,0 19,2
Instrumentos finonceiros derivativos 7.9 0.0
Qutras obrigagdes 89 8,9
Total do passivo circulante 405,8 3146
Adiantomentos de terceiros 0 01
Tributos diferidos 32 255
Arrandomentos 8,2 2.8
Contraprestagées a pagar 10,6 10,3
QOutras obrigagdes 3,4 3,7
Total do fjdssivo néo circulante 51,4 42_4
Capital social 1.233,7 1.233,7
Agées em tesouraria (4.2) (8,8)
Reservas de capital 7.9 54
Reservas de lucros 8985 10,0
Dividendo adicional proposto 58,5 19.9
Ajuste de avaliagao patrimonial (235,1) (234,4)
Cutros resultados abrangentes 7.3 (a.4)
Participagdo de ndo controlodores 35 27
Total do patriménio liquide o 1170,0 1.086,3

TOTAL DO PASSIVO E PATRIMONIO LiQuIDO 1.627,2 1.443,4
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Anexo lll - Demonstrativo de Fluxo de Caixa

DEMONSTRAGAO DE FLUXO DE CAIXA

(em RS milhdes)
ATIVIDADES OPERACIONAIS

a/12/2024 31122023

Resultado antes dos tributos sobre o lucro 164,3 131,9
Ajuste do resultado antes dos tributos sobre o lucre pelos eleitos de:

Provisdo pora perdas (3.8) 0,0
Depreciagao de direitos de uso 20 28
Depreciagdo e amortizagdo 646 56,0
Baixa liquida de imebilizado e intangivel 01 0.0
Baixa por redugao a valor recuperavel 7.2 0,0
Juros sobre arrendamentos 0.6 06
Juros sobre contraprestagdes 0.0 25
Variagao no valor justo de contraprestagées (12.4) (6,4)
Dermals juros pagos e recebidos 0,2 10
Opgoes de agdes da controladora 72 8.6
Resultado de equivaléncia patrimenial (00) 0,0
Variagdo no valor justo de instrumentos financeiros derivativos 4.3 7.9
Aumento (reducdo) dos ativos operaciongis

Contas a receber de clientes (2.4) (1z.2)
‘Valores o receber das operadoras de meios de pagamento (101,7) (95.2)
Estoques 125 14,0
Tributos a recuperar (13,8) (13,2)
Adiantamentos o terceiros 20 (3.7)
QOutros valores a receber 8,2 (8,3)

Aumento (reducdo) dos passivos operacionais

Obrigagdes com pessoal 7.4 (5,0
Tributos a recolher 0.1 8.8
Contas a pagar (8.9) 18,7
Valores a repassar a oper, de telefonia movel e empresas de utilities 720 287
Outras obrigagdes (0,3) 2.6
Adiantamentos de terceiros 0,0 o1
Caixa gerado nas operagdes 212,2 1391
Juros liguidos pagos (08) (18)
CSLL e IRPJ pagos (44,3) (39.7)
Caixa liquido gerado (consumido) nas atividades operacionais 167,1 97,7
ATIVIDADES DE INVESTIMENTO

venda (aquisigto) liquida de titulos e valores mobilidrios 348 (25,0}
Recebimenta na liquidagao de instrumentos financeiros derivativos 10,5 0,0
Pagamento na liquidagdo de instrurmentes financeiros derivativos (0.9) (25,3)
Pagamento para aquisic@o de controladas (0,0) (57,8}
Pagamento para aquisig@o de coligada (21) 0.0
Caixa e equivalentes de caixa recebidos em aquisigbo de controle 0.0 |15
Aquisigao de imobilizade e intangivel (52,3) (48,7)
Caixa liquido gerado (consumido) nas atividades de investimento (10,0) (145,0)
ATIVIDADES DE FINANCIAMENTO

Pagamento de arrendamentos (20) (0.7)
Pagamento de dividendos e juros sobre capital préprio (40,4) (20.3)
Pagamento de contraprestagdes (7,2) (2.2)
Agtes em tesouraria adquiridas (7.0 (n,s)
Caixa liquido gerado (consumido) nos atividades de financiomento (66,6) (34,8)
Efeitos da variogdo nas toxas de cambio sobre caixa e equivalentes de caixa 25, (142)
Aumento (redugtio) liquido(a) de caixa e equivalentes de caoixa 15,6 (96,3}
Coixa e equivalentes de caixa

Saldo inicial 263.0 3593
saldo final 3786 2630

Aumento (redugao) liguido(a) de caixa e equivalentes de caixa 15,6 {96.3)
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Anexo IV - Demonstrac¢éo de Resultados Harmonizados

Em 2021, a Companhia adquiriu a M4U, que tem como objeto social a prestagdo de servigos de
transmiss@o de dados de créditos de telefonia celular e o comércio de recarga de aparelhos
celulares, especialmente para produtos e planos na modalidade pré-paga ou controle, dentre
outros. Especificamente na modalidade de servigo de transmissdo, ela disponibiliza diretamente os
recursos capturados em sua plataforma digital ds operadoras jé liquidos do valor devido pela sua
prestacdo de servigo. J&G na modalidade de comércio, a M4U adquire os créditos diretamente das
operadoras para posterior venda ao consumidor final.

Em decorréncia do cumprimento das normas previstas no CPC 47 (Receita de Contrato com o
Cliente), especificamente no que tange a modalidade de comércio, a administracdo da Bemobi
entende que o registro da receita e custos relacionados a operacdes dessa natureza podem criar
distor¢des significativas na maneira de interpretagdo do resultado do Grupo.

Nesse sentido, de modo a tornar compardveis entre si, os resultados alcangados entre as diversas
empresas que atualmente compdée o Grupo Bemobi, tornaram-se necessdrio realizar a
harmonizagdo entre os demonstrativos, prevalecendo aqui, a forma utilizada pela Bemobi em suas
dltimas divulgagdes de resultados.

Assim, as informagdes de Receita Liquida, Custos dos Servigos Prestados, Lucro Bruto Ajustado,
EBITDA Ajustado e Lucro Liquido Ajustado utilizadas e constantes exclusivamente nesse Relatério de
Resultados que lhes é apresentado foram ajustadas e demonstradas no grupo Harmonizagéo M4U,
auxiliando os investidores na melhor compreensdo do resultado auferido, tendo com isso melhores
condicdes de elaborar suas premissas e projecdes de performance da Companhia.

DEMONSTRAGAQ DE RESULTADOS 4724 4T24 Harmoniz. Ajuste 4724 4T23 4723 5 Harmoniz. Ajuste 4723
(em R$ milhoes) Contabil Reclassificodo MAU Ajustado  Contdbil Reclossificado MAaU Ajustado
Receita liquida 399,86 00 (234,5) 0,0 165,3 3469 0,0 (21}9.9]”! 0,0 137.9
Custo dos servigos prestados (excl. D&A) (293,0) na 2345 " 0,0 (47.2) (255.8) 102" 209,0 ¥ 00 (26.8)
Lucro Bruto Ajustado 106,8 n,3 0,0 0,0 18,1 81,2 10,2 0,0 0,0 01,4
Despesas gerals @ administrativas (excl. D&A) (57) ma*® 00 a8 ¥ (838) (551) o)™ 00 29 |z‘; (615)
Outras Receitas/Despesas Operacionais (0,0) 00 00 05 0,5 1,2 00 00 5,1 63
EBITDA 49,8 0,0 0,0 53 55,0 372 0,0 0,0 9,0 46,2
Despesa com depreciagao & amaortizagao (17.3) 00 00 0,0 (17.3) (14,0) 0,0 0,0 0,0 (14.0)
Resultade financeiro 150 0.0 00 0.0 150 228 0.0 0,0 0.0 226
Lucro antes do imposto de renda e contrib soc 475 0.0 0.0 53 52,8 458 0,0 0,0 %0 S48
Imposto de renda e contribuigao social (57) 00 00 (1.8) (7.5) (4,5) 0,0 0.0 (31) (7.8)
Lucro Liquido 41,9 0,0 0,0 3.5 45,3 4.3 0,0 0,0 5.8 47,2

Motos:

(1) Ajustes referentes & harmonizogdo descrita no coput do anexo, prevalecendo o ética de receitas exclusivos de servigo

(2) Referentes as despesas ndo recorrentes relacionadas, principalmente, com reestruturagao e plano de incentivo de longo prozo destinado a executives da Bemobi

(3) 0s valores de pessoal que constam na linha de custo de servigos prestodos foram reclossificados para linha de despesas gerais e administrativas. Assim como os valores de depreciogto e

amortizagdo que constavam nas linhas de custo de servigos prestodos @ de despasas gerais @ administrativas foram realocados para o grupo de depreciagdo e amortizogdo que consta nessa

tabela,
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DEMONSTRAGAO DE RESULTADOS 2024 2024 4y Harmoniz. Ajuste 2024 2023 2023 5 Harmoniz. Ajuste 2023
(em R$ milhoes) Contabil Reclassificodo M4 Ajustado  Contdbil Reclossificado MAU Ajustado
Receita liquida 1498, 0,0 (8a08)” 00 6075 13078 0,0 (?sa.s]m 0,0 5412
Custo dos servigos prestades (excl. D&A) (1105.4) ag" 8906 " 00 (172.8) (953,0) 45" 7666 0,0 (144,9)
Luero Bruto Ajustado 392,7 41,9 0,0 0,0 4346 354,8 41,5 0,0 0,0 306,3
Despesos gerais e administrativas (excl. D&A) (208,0) (a1.9) " 0.0 140" (235,9) (202,8) (41,5) # 0,0 151 (229,2)
Outras Receilasf’Despesus Operocionais 20 (sXa] 00 {0.2}3: 8 18 0.0 00 76 g4
EBITDA 186,6 0,0 0,0 13,8 200,4 153,9 0,0 0,0 22,7 1765
Despesa com depreciagdo @ amortizagao (66,8) 00 00 00 (86.8) (59,0} 0,0 0.0 0,0 (59.0)
Rasultado financeiro 443 0o 0o 00 44,3 a7 0.0 0.0 0,0 371
Lucro antes do imposto de renda e contrib soc 164,3 0,0 0,0 13,8 178,1 131,9 0,0 0,0 22,7 1546
Imposto de renda e contribuigto social (44) 00 00 (47) (48.8) (45,0) 0,0 0,0 (7,7) (s2.7)
Lucro Liquido 120,2 0,0 0,0 8,1 1293 86,9 0,0 0,0 15,0 01,8
Noteos:

(1) Ajustes referentes @ harmonizagao descrita no caput do anexo, prevalecendo a otica de receitas exclusivas de servigo

(2) Referentes as despesas néo recorrentes relacionadaos, principalments, com reestruturagdo e plano de incentivo de longo prozo destinodo a executivos do Bemobi

(3) Os valores de pessool que constam na linha de custo de servigos prestados loram reclossificados para linha de despesas gerais e administrativas. Assim como os valores de depreciogao e
amortizagdo que constavam nas linhas de custo de servigos prestodos e de despesas gerais e odministrativas foram realocados para o grupo de depreciagto e omortizogdo que consta nessa
tabela.
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Disclaimer

As informacgdes contidas e analisadas neste documento sdo derivadas de nossas demonstragdes
contdbeis consolidadas, relativas aos periodos encerrados em 31 de dezembro de 2023 e de 2024.
Todas as informagdes foram elaboradas de acordo com as praticas contdbeis adotadas no Brasil,
incluindo os Pronunciamentos Técnicos, Interpretagbes e Orientagbées do Comité de
Pronunciamentos Contdbeis (CPC) e as normas internacionais de relatério financeiro
(International Financial Reporting Standards — IFRS), emitidas pelo International Accounting
Standards Board (IASB), atualmente denominadas pela Fundagéo IFRS como “normas contébeis
IFRS” (IFRS Accounting Standards), incluindo as interpretagées emitidas pelo IFRS Interpretations
Committee (IFRIC Interpretations) ou pelo seu 6rgéo antecessor, Standing Interpretations
Committee (SIC Interpretations), aprovados pela Comissdo de Valores Mobilidrios (“CVM”) e pelo
Conselho Federal de Contabilidade (“CFC”), com aplicacdo obrigatéria para os exercicios
apresentados.

Vale lembrar que em 2021 a Companhia adquiriu a M4U e em decorréncia do cumprimento das
normas previstas no CPC 47/IFRS15 (Receita de Contrato com o Cliente), especificamente ao que
se refere a modalidade de atividades de revenda de bens e prestacdo de servigos (atividade de
comeércio), a administracdo da Bemobi entende que atua como principal, e portanto, para fins
das demonstragdes contdbeis o registro da receita e custos desta operagdo sdo contabilizados
pelos seus valores totais. Sabendo que é do interesse dos analistas de mercado e investidores
analisar esta operagdo pela sua contribuigdo liquida nas margens da Companhia, bem como de
modo a tornar compardveis entre si os resultados alcangados entre as diversas empresas que
atualmente compdem o Grupo Bemobi, a administragdo realizou a harmonizagdo entre os
demonstrativos e saldos contdbeis para fins de divulgagdo neste documento.
Consequentemente, séo reportados os efeitos liquidos das receitas e dos custos da atividade de
comércio da M4U, de modo que no resultado seja demonstrado apenas o efeito da margem que é
de direito da entidade pela prestacdo deste servigco. Mais detalhes da conciliagdo das receitas e
custos no Anexo IV deste documento.

Por fim, as despesas com reestruturagdo e com aquisigdes, assim como os valores de provisdes
ligadas ao programa de ILP foram classificadas como ndo-recorrentes nesse relatério j& que no
entendimento da administra¢gdo ndo refletem as atividades operacionais usuais da Companhia.

Assim, para auxiliar os investidores na elaboragdo de suas premissas e projecdes sobre a
performance da Bemobi e manter a comparabilidade dos resultados, as informagdes de Receita
Liquida, Custo de Servigos Prestados, Lucro Bruto Ajustado, Despesas Administrativas, EBITDA, Lucro
Liquido e Converséo de Caixa Operacional utilizadas e constantes exclusivamente neste Relatério
de Resultados que lhes é apresentado, foram ajustadas. Mais detalhes podem ser encontrados no
Anexo IV deste documento.

Por fim, importante ressaltar que eventuais comentdrios neste documento, relativos ds
perspectivas de negdcios da Bemobi, constituem-se em crengas e premissas da Diretoria da
Companhia, bem como em informagdes atualmente disponiveis. Elas envolvem riscos, incertezas
e premissas, pois se referem a eventos futuros e, portanto, dependem de circunsténcias que
podem ou ndo ocorrer. Investidores devem compreender que condigdes econdmicas gerais, da
indUstria e outros fatores operacionais podem afetar o desempenho futuro da Bemobi.
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BEMOBI

Main Highlights of the Quarter

» This quarter marked the highest growth in the last 9 quarters, both in Net Revenue (+20% YoY)
and Adjusted EBITDA (+19% YoY), with growth across all 4 business verticals.

» Net revenue accelerated its growth to +20% YoY, with significant highlights from Digital
Subscriptions, +34% YoY, and Digital Payments, +16% YoY, showing a consistent expansion
trend and a record TPV of R$2.3 billion, +26% YoY

» We gained traction in our payment initiatives, with increased penetration among existing
clients and the addition of new clients. Copel started operations in 4Q24, becoming the 6th
electricity distributor to join Bemobi's client base.

» Adjusted EBITDA reached R$55 million, the highest in Bemobi's history, +19% YoY, driven by
revenue expansion. The company's Adjusted EBITDA for the year surpassed R$200 million.

» Operational cash generation amounted to R$41.4 million, a +22% YoY increase, resulting in a
cash conversion rate of over 75%, reflecting continued operational improvement.

» A new dividend policy approved, that estimates a distribution of R$200 million in dividends,
applicable for 2025.

Main Financial Indicators'

(in R$ MM) 4Q24 4Q23 %YoY 2024 2023 % YoY
Net revenue' 165.3 137.9 19.8% 607.5 541.2 12.2%
Adjusted Gross Profit' 181 101.3 16.5% 434.6 396.3 9.7%
Gross Margin % 7.4% 73.5% -21lp.p. 71.5% 73.2% -1.7p.p.
Adjusted EBITDA! 55.0 46.2 19.1% 200.4 176.5 13.6%
EBITDA Margin % 33.3% 33.5% -0.2p.p. 33.0% 32.6% 0.4p.p.
Net Income' 453 47.2 -4.1% 129.3 101.8 26.9%
Net Margin % 27.4% 34.3% -6.8p.p. 21.3% 18.8% 2.5p.p.
Adj. Net Income' ex-Swap 46.5 44.9 +3.6% 135.9 113.1 20.2%
Net Margin ex-Swap % 28.1% 32.6% -4.5p.p. 22.4% 20.9% 1.5p.p.

R$ 2.3 bn 9.3 MM 59.0 MM 26.2 MM

Financial Volume Active Licenses Total Microfinance Avg Subscriptions
of Payments for Saas Transactions paid by users
Transactions

'The financial information is harmonized to reflect the incorporation of M4U and adjusted for non-recurring
expenses, as well as items that do not reflect the Company’s usual operational activities.Find more details in
Annex IV.
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Message from Management

We reported the highest revenue and EBITDA growth rates of the past nine quarters, reaching a record
EBITDA of R$55 million in the quarter and R$200 million in 2024. This growth was balanced, with all four
business verticals posting expansion. 2024 marked a return to sustainable growth, supported by the
continued traction in the Payments vertical, alongside the recovery in Digital Subscriptions. Our
Payments business, combined with SaaS—which now represents 57% of the Company’s revenue—has
continued to strengthen, with increased penetration among existing clients and the addition of new ones.
This quarter, we began operations with Copel, our sixth client in the power distribution industry.

Additionally, with the recent acquisition of our Payment Institution (IP), which is still pending approval
from the Central Bank, we have reinforced our strategic positioning in the PIX and Open Finance
ecosystem. We have introduced contactless PIX to our clients, expanding our payments solutions
portfolio and solidifying our position as a comprehensive, end-to-end platform. We are highly optimistic
about our potential in the payments ecosystem.

We reached a record TPV of R$2.3 billion in Digital Payments this quarter. As a result, Payments revenue
expanded by +16% YoY compared to 4Q23. Growth was mainly driven by continued expansion with
Telcos, as well as increased traction from clients who recently went live, such as Saltg, Light, and
NeoEnergia. The transaction volume from non-Telco industries surpassed R$600 million.

Another key highlight was Digital Subscriptions, which, after a highly challenging 2023, delivered a solid
recovery throughout 2024, reaching +34% YoY revenue growth in the quarter. Performance was mainly
driven by recent market entries in new European geographies, increased penetration in Mexico, and a
positive FX effect. As a result, consolidated net revenue expanded +20% YoY, reaching R$165 million.

Adj. EBITDA also accelerated its growth pace to +19% YoY, reaching a record level of R$55 million.
Operating expenses increased at a faster rate than in previous quarters, at +14% YoY, impacted by FX
effects primarily on Personnel and Technology expenses, in addition to the wage adjustment effective
from Oct/24.

Operational cash flow generation was once again a key highlight, reaching a solid R$41 million in the
quarter, with a cash conversion rate exceeding 75%. On the other hand, working capital consumption,
primarily related to installment payments, led to free cash flow generation of approximately R$20 million.
We ended the year with a cash position of R$589 million.

Our financial and operational performance in 2024, combined with our outlook for 2025, gives us
confidence that our cash generation allows for a more aggressive dividend payout for these two periods,
without compromising our ability to continue growing sustainably—both organically and through new
M&As, which remain a key pillar of our strategy. In this context, we approved a new dividend policy,
effective for 2025, which provides for the distribution of R$200 million in dividends. The first step of this
policy will be the distribution of R$58 million in complementary dividends for the 2024 fiscal year,
bringing total payout to 100%, subject to approval at the General Meeting on April 24.

We reaffirm our positive outlook on the Company’s growth opportunities, particularly in the Payments
vertical. Lastly, we extend our gratitude to our employees, clients, suppliers, and shareholders for being
with us throughout 2024, a year in which we resumed sustainable growth.

Pedro Ripper
CEO of Bemobi Mobile Tech S.A.
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Our Solutions

Bemobi is a B2B2C technology company offering service companies the simplification of the digital
customer journey, ensuring that interactions and payments occur with less effort, perfectly
integrating into the daily lives of customers in various service industries, through Saas (Software as
a Service) platforms so they can better connect digitally with their customers. And thus leveraging
their digital payments journeys, microcredit offers and cross-selling of digital signature services.

Solutions  Digial Subscipions Q@’
Microfinance P ~
Saa$S [ Digital Engagement/@ 7%
Digital Payments /| Bemobi Poy‘/@

Our solutions, originally offered to mobile phone operators and later expanded to electricity
distributors, proved replicable to other service industries, especially those with recurring payment
challenges. This focus and specialization allowed us to develop technological platforms that
optimize the conversion of recurring payment collections.

We differentiate ourselves through an unique positioning:

e Specidlization in basic service industries with recurring charges, boosting their
digitalization, mainly for: Telecommunications, Electricity and Education. This sector-based
focus allows us to deeply understand the details and challenges of each service industry.

e Pre-integrated, end-to-end platforms of digital payments and digital engagement: Our
SaaS digital engagement platforms are customized for each industry we serve and
integrate with our broad payment solution, drastically simplifying deployment and
operation by our partners.

Bemobi Pay: A Comprehensive Solution that Automates and
Simplifies Payments

Bemobi Pay is a comprehensive white-label solution that automates and simplifies digital
payments, enabling acceptance across any channel, with multiple payment methods and full

flexibility. Its vertical, industry-specific approach allows recurring essential service companies to
maximize payment conversion, providing a seamless and frictionless experience for end customers.
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Accept all payments, everywhere,

anytime

° Payment orchestration to
maximize conversion and

Authorise optimize costs

@ Simplify payment and receivables

Manage

Additionally, Bemobi Pay features advanced
payment orchestration technology, improving
approval rates, reducing transaction costs,
and accelerating time to market. The solution
also includes a proprietary anti-fraud system,
specifically developed for the services sector,
ensuring enhanced transaction security.

The platform offers a payment gateway that
enables secure transactions and a recurring
engine for efficient subscription and payment
management. It also provides multi-acquirer,
sub-acquirer, and end-to-end PIX solutions,
optimizing costs and eliminating unnecessary
intermediaries. Furthermore, it includes a
reconciliation platform that ensures complete
financial transparency.

Bemobi Pay stands out for features such as intelligent retry and advanced tokenization, which
reduce failures and enhance the payment experience. As a result, the platform positions itself as a
unique and comprehensive solution designed for recurring essential service industries, enabling
complete control of payment management without the high costs of development and

maintenance.

In addition to Saas solutions for Customer Engagement and Digital Payments, Bemobi also offers a
range of complementary solutions, reinforcing its leadership in the digitalization of recurring

services.
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Operating Indicators

Active Clientes:

1,475 415 in 424 149 +3in3q24 1,326+12n 4q24

+31in 2024 +68 in 2024

+99in 2024 Enterprise Clients Medium Clients

The Company operates based on a B2B2C model, offering solutions to our partners, who in turn
provide these services to their customers. Therefore, we have chosen to present operational
indicators separately between B2B and B2C. B2B indicators reflect the number of
portners/customers to whom we offer our service solutions. B2C indicators, on the other hand,
present metrics of usage/consumption of our solutions made available through our partners.

B2B - Business to Business

We report our B2B indicators segregated between large companies (Enterprise) and small and
medium-sized companies (SMEs), to facilitate the monitoring of the evolution of our operations in
these two segments, which are defined based on annual revenue higher or lower than R$500
million/year.

In the fourth quarter of 2024, in Payments, we onboarded 1 new enterprise client from the Utilities
industry, Copel, our 6th electricity distribution partner in Brazil. Additionally, we gained 24 new SME
clients, broadband providers, who implemented our Payments solution during the quarter. In 2024,
we totaled 3 net additions of enterprise clients and 478 SME clients, driven by broadband providers
and schools, who are already clients of our SaaS solution and have now implemented our
Payments solution.

In Digital Subscriptions, we added 1 new telecommunications operator as a client in this quarter,
located in Romania, expanding our presence in Eastern Europe. In 2024, we acquired 20 new mobile
telecommunications operators as clients for Digital Subscriptions, with 19 of them based in Europe,
mostly in Eastern Europe. We view this region as a key focus for 2025.

In Saas, our customer engagement SaasS base grew by 11 clients in Q4 2024, all SMEs, consisting of 6
ISPs and 5 schools. For the year, we added 57 new clients, including 2 enterprise clients—Salta and
Unifique—and 55 SMEs.

In Microfinance, in this quarter, we registered 1 new enterprise client for balance/data anticipation
solutions and 1 new SME client for the Credit Score product in Mexico. In 2024, we gained 9 new
Microfinance clients, including 1 enterprise and 8 SMEs, primarily for Credit Score solutions, located
in both Mexico and Colombia.
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/é@ Digital Payments / /@ i / _ /<@} : . @ :
“.0 .~ Bemobi Pay Digital - g~ Microfinance &
Zg Engagement = =

Solutions

Solutions Walletsas

Clientsin Clients of Saas Clients of Carriers, Digital
5 0 6 Payment J Solutions Microfinance Banking and

+481in2024 +57in2024 +8in 2024

partners

“ Enterprise Clients Enterprise Clients “ Enterprise Clients
+1in 4Q24 0in 4Q24 +1in 4024

+3in 2024 +2in 2024 +1in 2024

| 494 Medium Clients 1.310 Medium Clients 16 Medium Clients
. +24 in 4024 i +11in 4024 | +1in 4024
+478 in 2024 +55 in 2024 +8in 2024

B2C - Business to Customers

Financial Payment Volume (TPV)
Financial Volume, including digital Top-up and Payment

» Significant expansion once again, with a +26% YoY
growth, reaching R$2.3 billion

» The main growth drivers were: (i) acceleration with
recent clients such as Salta, Light, and NeoEnergiq, (ii)
continued improvement in Telcos, (iii) sequential
increase in penetration with Equatorial, and (iv) gaining
traction with SME schools..

Active Saas Licenses

Average active Licenses for Saas, including schools and ISPs
(SMB) and Bemobi Communication Services (Enterprise)

» Strong growth in the SaaS engagement license base,
driven by clients in the ISP and Education sectors.

Microfinance Transactions

Number of Microfinance transactions including
Airtime/Voice/Data Advances and Scoring

Transaction volume decline continues, but with two drivers
exhibiting opposite trends:

» Transaction volume for the Credit Score product
expanding at a strong pace, mainly in Mexico and
Colombia

R$ 2.3 billions

4Q23 1Q24 2Q24 3Q24 4Q24

R$ 59.0 millions

4Q23 1Q24 2Q24 3Q24 4Q24

» Reduction in balance/credit anticipation volume, mainly in Asia and Brazil

Despite the decline in the number of transactions in Q4 2024, the improved transaction mix led to a

revenue increase of around 8% YoY
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Avg Subscription base paid by users R$ 26.2 millions

Average user paid active subscriptions base of Apps .
» . e - , ) ¢ .a"-’

Consistent recovery of the user base in international
operations, reflecting (i) strong commercial
performance, mainly in Pakistan and Mexico, and (ii)
recent entry into new European geographies.
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Financial Indicators

Adjusted Net Revenue

Adjusted net revenue for this quarter was R$165.3 million, a +19.8% increase compared to Q4 2023,
reflecting an acceleration in the YoY growth rate

observed in previous quarters. During this quarter, the Qgtrlnsiﬁzgsf\lemevenue

Brazilian Real depreciated against most of the currencies

in which we operate, leading to a positive foreign
exchange effect of R$5.6 million. Excluding this effect,
growth would have been +15% YoY.

For the full year of 2024, we reported adjusted net
revenue of R$607.5 million, a 12.2% growth, driven by
consistent traction in our Payments initiatives as well as the recovery of Digital Subscriptions.

In terms of vertical performance, all four recorded revenue expansion:

(i) Digital Subscriptions grew +34.4% YoY in the quarter, mainly due to: (i) recent entry into new
European geographies — 19 new European operators across 7 countries throughout 2024, (ii)
consistent improvement in Mexico, and (i) a positive foreign exchange effect. In 2024, aofter a
challenging 2023, Digital Subscriptions revenue grew by 13.8%, driven by increasing activity in
Europe and consistent growth in Mexico, as well as recovery in some Asian countries like Pakistan
and Bangladesh.

(ii) Digital Payments grew +16.3% YoY, mainly driven by sequential improvement in Telcos,
continued penetration increase with Equatorial, and notably the ramp-up of recent clients such as
Salta, Light, NeoEnergia, in addition to gaining traction with ISPs and SME schools. For 2024, based
on similar factors - i.e,, consistent growth in Telcos, increased penetration with existing clients, and
the acquisition of new clients throughout the year — growth was +#13.7% YoY compared to 2023.

(iii) saas expanded by 13.3% YoY, primarily due to the increase in active licenses from our
broadband clients, but also from voice solutions for Latam operators. For the full year of 2024,
growth was +12.7% compared to 2023, mainly driven by the expansion of our customer base with
broadband partners.

(iv) Microfinance grew by 8.2% YoY, primarily driven by expansion in Credit Score. The dynamics
throughout 2024 were similar, with a 4.0% growth compared to 2023.

As a result, Digital Subscriptions’ revenue share increased by 3.6 p.p. of total revenue, reaching
32.7%. On the other hand, due to the significant growth in Digital Subscriptions throughout 2024,
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revenues from our strategy of combining SaaS and Digital Payments represented 55.8%, a
decrease compared to 58.2% in Q4 2023. When analyzing 2024, the SaaS + Digital Payments
revenue combination represented 57.0%, an increase compared to 56.4% in 2023. Digital
Subscriptions also saw an increase in its share, up by 0.5 p.p. to 31.2%. Meanwhile, Microfinance lost
share, with a 0.9 p.p. decrease in the period, as the Credit Score product has grown at the expense
of the Balance/Recharge Anticipation product.

Geographically, revenues earned in Brazil reported a decrease in their share, also due to the strong
performance of international operations, primarily in Digital Subscriptions..

Breakdown per Region Breakdown per family of services
41.8% 25V g o,
- . 4Q2 |
4Q23 4Q24 B85 . 4Q23 i
- 12.7% _ -'
=

M Brazil [l International M payments [l Saas M Microfinance | Subscriptions

Adjusted Cost of Services

Adjusted cost of services is made up of: (i) investments in marketing to promote and disseminate
our solutions through leading partners in the world of digital media and applications; (ii) licensing
costs owed to app and game developers in a revenue-share format; (iii) costs related to
processing and collection of Digital Payments, including but not limited to MDR at the acquirer,
chargeback, pix processing, and more, in addition to (iv) other sales costs.

In Q4 2024, adjusted cost of services rendered was R$47.2 million, a 29.0% increase compared to
Q4 2023, primarily due to: (i) higher customer acquisition costs related to the expansion of Digital
Subscriptions, as well as the recent entry of this vertical into European markets, a region with higher
customer acquisition costs, and (ii) higher licensing costs also associated with the growth of the
Digital Subscriptions vertical.

For the full year of 2024, adjusted cost of services rendered was R$172.8 million, a 19.3% increase
compared to 2023, mainly due to higher customer acquisition costs — a result of the improved
revenue from Digital Subscriptions during the period.

Adjusted Gross Margin

As a result, Adjusted Gross Profit totaled R$118.1 million in  Adjusted Gross Margin

the quarter, a 17% increase compared to Q4 2023, driven R$ mm _

by revenue expansion. However, the 200bps YoY decline 42n s

in gross margin is explained by the increase in costs, as i

detailed in the section above. o3 maa .
|

For the full year, Adjusted Gross Profit reached R$434.6 4Q23
million, a 10% growth compared to 2023, with a 170bps 73.5% 71.4% Margin 73.2% 71.5%
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margin contraction, mainly due to higher customer acquisition costs associated with the improved
performance of Digital Subscriptions.

Adjusted Operational Expenses

Adjusted Operating Expenses totaled R$63.1 million in Q4 2024, a 14% increase compared to Q4
2023, primarily impacted by the following factors: (i) the consolidation of acquired companies
(7AZ, Agenda Edu, and Wave Tech), which led to an increase in personnel structure, adding
approximately 150 employees and strengthening our Saas operations; (ii) the impact of the annual
wage adjustment in Brazil, effective from October; (iii) foreign exchange effects on expenses,
especially personnel and technology expenses.

For the full year of 2024, Adjusted Operating Expenses totaled R$234.2 million, a 7% increase
compared to 2023, primarily driven by the acquisitions of 7AZ, Agenda Edu, and Wave Tech
throughout 2023.

Adjusted EBITDA

Adjusted EBITDA reached R$55.0 million this quarter, expanding 19% YoY compared to 4Q23,
accelerating growth momentum versus previous quarters. This performance was driven by faster
revenue expansion, combined with Adjusted Gross Profit growth (+17% YoY) outpacing the increase
in Adjusted Operating Expenses (+14% YoY). EBITDA margin remained relatively stable, down 20bps
YoY to 33.3% in the quarter. While EBITDA margin did not expand this quarter, we anticipate a
non-linear margin expansion in the medium term as a result of operational leverage effects.

In 2024, we also observed a positive operating leverage effect, as Adjusted Gross Profit expanded
by +10% YoY compared to the +7% YoY growth rate of Adjusted Operating Expenses. As a result,
Adjusted EBITDA reached R$200.4 million, representing a 14% YoY increase for the period.

In Q4 2024, non-recurring items totaled R$5.3 million, Adjusted EBITDA
compared to R$8.8 million in Q4 2023. This quarter's RSmm

non-recurring items were mainly composed of 4

T 200.4

long-term incentive expenses (~R$4 million) and . o
restructuring-related expenses (~R$1 million). In Q4 2023, 46?2".'“:"5' :E.o p
non-recurring expenses of R$8.8 million were primarily il Tl
driven by: (i) M&A-related expenses (R$7.7 million), (ii)
33.5% 33.3% Margin 32.6% 33.0%

long-term incentive expenses (R$3.2 million), (iii) office
relocation costs (R$2.0 million), and (iv) the positive
impact of the earn-out write-off from Tiaxa (R$6.5 million).

For the full year of 2024, non-recurring items amounted to R$13.8 million, compared to R$22.5
million in 2023. This year’'s non-recurring items mainly included long-term incentive expenses of
R$12.5 million, the positive impact of the earn-out write-off from M4U (R$12.4 million positive
impact), goodwill impairment related to the M4U acquisition (R$10.6 million negative impact), and
M&A-related expenses (R$1.1 million). In 2023, the R$22.5 million total was primarily composed of: (i)
R$11.6 million in long-term incentive expenses, (ii) R$10.4 million in M&A-related expenses, (jii) the
positive impact of the earn-out write-off from Tiaxa (R$6.5 million), and (iv) R$3.22 million in
restructuring expenses.
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Financial Result

The financial result for Q4 2024 was R$15.0 million, compared to R$22.6 million in Q4 2023,
representing a variation of -R$7.6 million. This variation is mainly explained by:

» A -R$7.6 million variation in the swap effect: In Q4 2024, we recorded a negative financial
expense of R$1.2 million related to the swap, compared to a positive impact of R$6.3 million
in Q4 2023.

» +R$1.2 million in interest expenses: Interest expenses in Q4 2024 were -R$0.3 million,
compared to -R$1.4 million in Q4 2023, mainly due to the write-off of the M4U earn-out at
the beginning of 2024.

» -R$0.8 million in financial income: earnings totaled R$12.4 million this quarter, compared to
R$13.2 million in 4Q23, primarily due to (i) the average CDI rate being approximately 10%
lower in the period (~10.7% in 4Q24 vs. ~11.7% in 4Q23), and (ii) the average returns on
investments, as a percentage of CDI, posting slightly lower yields at the margin.

For the full year of 2024, the financial result reached R$44.3 million, compared to R$37.1 million in
2023, a variation of +R$7.2 million. This change was mainly driven by:

» +R$12.7 million in foreign exchange variation: While the foreign exchange impact on
financial results was negative at R$6.4 million in 2023, it turned positive at +R$6.3 million in
2024, primarily due to gains in Brazilian Reais (R$) from funds invested abroad.

» +R$4.0 million in interest expenses: Interest expenses totaled R$0.9 million in 2024,
compared to R$4.9 million in 2023, mainly due to the write-off of the M4U earn-out at the
beginning of 2024.

» A +R$3.5 million variation in the swap effect: In 2024, the negative impact of the swap was
-R$4.3 million, compared to a -R$7.9 million impact in 2023.

» -R$11.9 million in financial income: Financial investments yielded R$46.6 million in 2024,
compared to R$58.5 million in 2023, primarily due to an approximately 20% decrease in the
average CDI rate during the period (~10.8% in 2024 vs. ~13.0% in 2023).

Adjusted Net Income ex-Swap

The Adjusted Net Income ex-Swap in 4Q24 reached Adjusted Net Income ex-Swap
R$46.5 million, growing 4% YoY despite an EBITDA  R$million 200
expansion of +19% in the same period. This lower net o

income growth was mainly driven by three factors: (i) a e = aas

decline in financial results, as detailed in the previous u -

section; (ii) an increase of R$3.3 million in Depreciation &

Amortization expenses, primarily related to the - C margin
. ] ] . ] 32.6% 281% gy swap

consolidation of acquired companies, mainly Agenda

Edu; and (iii) a higher contribution from international

operations, which have a less efficient effective tax rate.
As a result, the net margin decreased by 4.5 p.p. to 28.1% compared to 32.6% in 4Q23.

20.9% 22.4%

Swap

(323 w12 Effect

-3 -6.6

The mark-to-market impact of the Swap on Net Income in this quarter was negative R$1.2 million,
compared to a positive R$2.3 million in Q4 2023.
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For the full year of 2024, the Adjusted Net Income ex-Swap totaled R$135.9 million, representing a
15% increase compared to 2023. This growth was mainly driven by: (i) improved operational
performance, with Adjusted EBITDA expanding by 14% YoY; (i) an increase in financial results
ex-Swap, boosted by the positive effect of foreign exchange variation; and (jii) a lower effective tax
rate. The net margin for the period was 22.4%, an increase of 0.6 p.p. compared to 2023. The
mark-to-market impact of the Swap for the year was negative R$6.6 million, compared to negative
R$11.3 million in 2023.

CAPEX

Our Capex level continues to be mainly composed of CAPEX

investments in intangible assets, as we reinforce our R® Millon

investments in Development in order to maintain a T eoa
48.7 :

ligreater competitive advantage. In addition to a low .

level of fixed assets, since a large part of our structure is 122 13.6

supported by rental or service contracts. _-_l

In this quarter, investments totaled R$13.6 million, an 11%
increase, mainly driven by higher R&D investments related to payment functionalities.

For the full year 2024, Capex reached R$52.3 million, up 7% YoY, primarily due to increased R&D
investments in payment functionalities throughout the year.

Operational Cash Generation and Cash Conversion

We Intel‘nd”y use the CGSh Genel‘GtIOh IndICGtOF, OperthqshGenerotionondCqshCOnversion
measured by Adjusted EBITDA minus investments in R milionand%
tangible and intangible assets, excluding the —--.".:_-.'/74-81

right-of-use line for third-party properties (i.e., CAPEX). 1278

. . . 331.9 T aa

In this quarter, Operational Cash Generation reached mm e

R$41.4 million, a 22% increase compared to Q4 2023. This ~ 4qz23 _cush_

was mainly driven by an improvement in operational 73.5% 75.3% Conv. 72.4% 73.9%
performance, with Adjusted EBITDA expanding by 19%

YoY, while Capex growth was limited to only 11% YoY. As a result, the cash conversion ratio in Q4

2024 reached 75.3%, an increase of 1.8 p.p. compared to Q4 2023.

For the full year of 2024, Operational Cash Generation amounted to R$148.1 million, a 16% increase
compared to 2023. This result reflects a consistent operational improvement, with Adjusted EBITDA
growing 14% in 2024 vs. 2023, while Capex increased by only 7%. Consequently, the cash conversion
ratio reached 73.9%, an increase of 1.5 p.p. compared to the 72.4% recorded in 2023.
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Cash Position change 4Q24 vs 3Q24

R$ millions
2\ /19 728 662.4
(+4%) l (+3%) l mimm
1.4 12.4
7 — - 100 | 5886
-186 -14.4 “ —— T T
) = : I
3Q24 Ad.EBITDA WC Fin. Taxes Cash Eamn-out  M&A  Buyback Other  4Q24 Instalments 4Q24
-Capex Result from Receivables
(Cosh} Operction balance Receiv.

Considering the effects of other components (Working capital, financial result, taxes, and fees), free
cash flow generation in the fourth quarter reached R$19 million, already accounting for
non-recurring disbursements. This performance was driven by solid operational execution (+R$41
million), partially offset by a working capital consumption of approximately R$19 million. Typically,
the fourth quarter of the year demands higher working capital in our Brazilian operations.
Additionally, in this quarter, we allocated around R$9 million to the installment payment solution,
totaling R$74 million by the end of 2024.

It is important to highlight that, as a management decision, we are using our own capital to
finance the R$74 million allocated to the installment payment solution offered to our partners.
Thus, if we choose to use an alternative funding source, this amount would return to the
Company's cash balance over time.

Regarding taxes, we had a disbursement of R$14 million, related to regular operational taxes and
taxes on financial investments. Additionally, we observed a positive foreign exchange effect on our
international cash balance this quarter, classified as ‘Others’ in the chart below. As a result, we
ended the quarter with R$589 million in cash.

We approved a new dividend policy, effective for 2025, which foresees the distribution of R$200
million in dividends. The first step of this new policy will be the distribution of R$58 million in
dividends related to the 2024 fiscal year, to be ratified at the Annual General Meeting scheduled for
April 24.

The solid results delivered in 2024 and our positive outlook for 2025 reinforce our confidence that
our cash generation allows for a more aggressive dividend payment covering both periods,
without compromising our ability to keep a sustainable growth, both organically and through new
M&As — which will remain a key component of our strategy.
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Relationship with auditors

Pursuant to CVM Instruction No. 162/22, we inform that the Company consulted
PricewaterhouseCoopers Auditores Independentes Ltd. to ensure compliance with CVM rules and
the laws that govern the profession of accountants, as provided for in Administrative Order
9.295/46, as amended.

We also complied with the regulations for the exercise of this professional activity issued by the
Federal Accounting Board (CFC) and the technical guidance issued by the Brazilian Institute of
Independent Auditors (IBRACON) The Company adopted the fundamental principle of preservation
of auditor independence, thus avoiding any influence from the audit of their own services, or from
their participation in any management function at the Company.

PricewaterhouseCoopers Auditores Independentes Ltd. was engaged to provide audit services for
the current year, and to review the quarterly information for the same period.
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Annex | - Account Income Statement

(Find more information on Harmonized and Adjusted Income Statement on Annex IV)

INCOME STATEMENT 4Q24 4Q23 2024 2023

(in millions of R$) Accounting Accounting Accounting Accounting
Net revenue 399,8 346,9 1.498,1 1.307.,8
Costs of services (305,3) (266,2) (1153,5) (997,4)
Grosslncome 94,6 80,7 3446 310,4
General and administrative expenses (621) (58,7) (226,6) (217,4)
Other Operating Income/Expenses (0,0) 1.2 2,0 1.8
EBIT 32,5 23,2 120,0 94,8
Net financial results 15,0 22,6 44,3 37.1
Income beforeincome and soc. 475 45,8 1643 1319
contributiontaxes ' . . '
Income and social contribution taxes (5,7) (4,5) (44)) (45,0)
Netincome 41,9 41,3 120,2 86,9



BEMOBI

Annex Il - Balance Sheet

STATEMENT OF FINANCIAL POSITION

12/31/24 12/31f23
(in millions of k%)
ASSETS
Cash and cash equivalents 3786 263.0
Marketable securities 2100 2448
Trade accounts receivable 1214 2224
Amounts receivable from payment gateway operators 2085 1068
Inventory 15,7 28,2
Taxes recoverable 46,6 330
Advances to third parties 16,6 18,6
Derivative financial instrurments 0.0 6,0
Other amounts receivable 1.3 6.3
Total current assets 1.068,7 929.0
Accounts receivable from customers 385 1.3
Other amounts receivable 1.9 51
Deferred taxes 22) 206
Investments 2] 0,0
Use rights 6,2 33
Property, plant and equipment 10,2 108
Intangible assets 477.4 473,3
Total non-current assets 558,5 514,4
TOTAL ASSETS 1.627,2 1.443,4
LIABILITIES
Payroll and related charges 552 47,9
Taxes payable 125 13,3
Accounts payable 1228 129,7
Values to be passed on to mobile phone operators and utilities companies 1457 73.8
Dividends 50,8 2086
Leases 21 15
Consideration payable 0.0 19,2
Derivative financial instruments 19 0,0
Other accounts payable 89 89
Total current liabilities 405,8 314,6
Third-party advances 01 4R
Deferred toxes 32 255
Leases 52 28
Consideration payable 10,6 10,3
Other accounts payable 34 37
Total non-current liabilities 51,4 42,4
Share capital 1.233,7 12337
Treasury shares (4,2) (9.6)
Capital reserve 79 5,4
Profit reserve 985 10,0
Proposed additional dividend 585 19.9
Equity valuation adjustment (235)) (234,4)
Other comprehensive income 7.3 (41.4)
Non-controlling interest 35 27
Total shareholders’ equity 1.170,0 1.086,3

TOTAL LIABILITIES AND SHAREHOLDERS® EQUITY 1.627,2 1.443,4
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Annex lll - Cash Flow Statement

STATEMENT OF CASH FLOW

{in millions of R$)
OPERATING ACTIVITIES

12/31/24  12/31/23

Income before income taxes 164,3 131,9

Adjustment to income before income taxes due to:

Allowance for losses (3.8) 0,0
Depreciation of rights of use 2,0 26
Depreciation and amortization 64,6 56,0
Net write-off of fixed and intangible assets 0,1 0.0
Write-off for impairment 7.8 0,0
Interest on leases 06 06
Interest on payments 0,0 25
Change in fair value of consideration (12,4) (6.4)
Other interest paid and received 0,2 1.0
Parent company stock options for Group employees 7.2 8,6
Change in the fair value of derivative financial instruments 43 7.8
Increase (decrease) in operating assets

Trade accounts receivable (2.4) (13.2)
Amounts receivable from payment gateway operators (101,7) (95.2)
Inventory 12,5 14,0
Taxes recoverable (13.,6) (13.2)
Advances to third parties 20 (3.7)
Other amounts receivable 8,2 (8,3)
Increase (decrease) in operating liabilities

Payroll and related charges 7.4 (5,0)
Taxes payable 01 8.8
Accounts payable (6.9) 18,7
Amounts to be transferred to mobile telecommunications operators and utilities companies 72,0 28,7
Other liabilities (0,3) 2.6
Advances from third parties 0,0 01
Cash from operations 212,2 139,1
Net interest paid (0.8) (1,8)
Income and social contribution taxes paid (44,3) (39,7)
Net cash from operating activities 1671 97.7
INVESTMENT ACTIVITIES

Net sale (Acquisition) of fixed and intangible assets 34,8 (25,0)
Receipt on settlement of derivative financial instruments 10,5 0,0
Pagamento na liguidagdo de instrumentos financeiros derivativos (0.9) (25.3)
Payment for acquisition of subsidiaries (0,0) (57.6)
Payment for the acquisition of an associate (21 0,0
Cash and cash equivalents received on acquisition of control 0,0 1.5
Net sale (acquisition) of securities (52,3) {48.7)
Net cash generated (consumed) in investing activities (10,0) (145,0)
FINANCING ACTIVITIES

Payment of leases (2,0) (0,7)
Payment of dividends and interest on equity (40,4) (20,3)
Payment of considerations (7.2} (2.2)
Treasury shares acquired (17.0) (n,s)
Net cash from financing activities (66.,6) (34,8)
Effect of exchange rate variations on cash and cash equivalents 25 (14,2)
Net increase in cash and cash equivalents 15,6 (96,3)
Cash and cash equivalents:

Opening balance 2630 3593
Closing balance 3786 263,0

Net increase in cash and cash equivalents 15,6 (96.3)
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Annex IV - Harmonized Income Statement

In 2021 the Company acquired M4U, which has as its corporate purpose the provision of data
transmission services for mobile phone credits and the top up of mobile devices, especially for
products and plans in the prepaid or control mode, among others. Specifically in transmission
services, it makes captured funds available for carriers on its platform, automatically deducting the
amount due for the provision of services. In retailing, M4U purchases top ups directly from carriers
and sells them to the end consumer.

In compliance with the standards provided for in CPC 47 (Revenue from Contracts with Customers),
specifically in regard to retailing, Bemobi's management believes that recording revenues and
costs related to operations of this nature may lead to significant distortions when interpreting the
Group’s result.

In this regard and in order to allow comparability between the results of companies that are part of
the Bemobi Group, the harmonization of these statements was necessary. We are using in this
document the same method Bemobi used in its previous earnings reports. Therefore, the
information on Net Revenue, Costs of Services, Adjusted Gross Profit, Adjusted EBITDA and Adjusted
Net Income used and contained exclusively in this Earnings Report presented to you has been
adjusted and shown in the M4U Harmonization group, helping investors to better understand the
results, thus being better able to prepare their assumptions and projections of the Company's
performance.

INCOME STATEMENT 4Q24 4024 3 Harmonized A 4Q24 4Q23 4Q23 Harmonized ) 4Q23
u
(in millions of k%) Accounting  Reclassified M4l : Ajusted Accounting  Reclossified Mau ; Ajusted
t
Met revenue 3998 00 (234,5) 0,0 165,3 3469 0,0 (209,0) 00 1379
Costs of services (293.0) na™ 2345 0,0 (47.2) (255,8) o2 209,0 0.0 (36,6)
= - |
Adjusted Gross Income 106,8 1.3 0,0 0,0 LA 91,2 10,2 0,0 0,0 1014
General and administrative expenses {excl D&A) (s7.1) 3" 00 48" (638) (551) (10,2) 0,0 39" (61,5)
=z (2

Other revenues and expendes (0,0) 0.0 o0 0,5 0,5 12 00 0.0 51 63
EBITDA -1-19,8 0,0 0.0 53 55,0 372 0,0 0,0 9.0 46,2
Depreciation ond omortization expenses (17.3) 0.0 0.0 0.0 (17.3) (14,0) 00 0.0 0.0 (14,0)
Net financial results 15,0 0,0 o0 0,0 150 226 00 oo 0,0 226
Profi i t i tril i

rofit before income tax and social contribution 415 00 00 53 528 458 00 00 a0 548
Incoma and social contribution taxes (57) 00 00 (18) (7.5) (4,5) 00 00 (a1) (7.8)
Net Income 419 0,0 0,0 3,5 45,3 41,3 0,0 0,0 5,9 47,2

Notes:

(1) adjustments regarding accounting harmonization described in this annex, prevailing the viewpoint of exclusive revenues from service.

(2) Regarding nonrecurring expenses with restructuring, costs of new acquisitions and long-term incentives plan intended for Bemobi's executives.

(3) The personnel omounts included in cost of services provided were reclassified to general and odministrative expenses. Also, depreciation and amaortization amounts included in

cost of services provided and general and administrative expenses were reclassified to depreciation and amertization included in this table
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INCOME STATEMENT 2024 2024 Harmonized Ad 2024 2023 2023 Harmonized P 2023
us ! jusi
(in millions of k%) Accounting  Reclassified Mau ; Ajusted Accounting  Reclossified Mau ; Ajusted
{1

Net revenue 1.498,1 00 (B20,8) 0,0 6075 1.307.8 0.0 (766,6) 0,0 5412
Costs of services (1.105,4) 4.9 ggo,6 0.0 (172,8) (953,0) 45 766,6 0.0 (144,8)
Adjusted Gross Income 392,7 4,9 0,0 0,0 434,6 354,68 41,5 0,0 0,0 396,3
General and administrative expenses (excl D&A) (208,0) (#1.9) 00 140 7 (2359) (2028) (a18) 0,0 (229,2)
Other revenues and expendes 20 0.0 o0 (0,2) 18 .8 0.0 o0 9.4
EBITDA 186,6 00 0,0 138 2004 1539 00 00 227 1765
Depreciation and omortization expenses (86.8) 00 00 0.0 (88,6) (59.0) 0.0 0.0 0.0 (59,0)
Net financial results 443 0,0 00 0,0 443 371 00 oo 0,0 3
Profi 1 i t ial tributi

rofit before income tax and social contribution 1643 00 00 138 1781 1318 00 0.0 227 1546
Incoma and social contribution taxes (a4,1) 00 00 (4,7) (a8,8) {48,0) 00 0,0 (7.7) {52,7)
Net Income: 120,2 0,0 0,0 91 128,3 86,9 0,0 0,0 15,0 1018

Notes:

(1) adjustments regarding accounting harmonization described in this annex, prevailing the viewpoint of exclusive revenues from service.

(2) Regarding nonrecurring expenses with restructuring, costs of new acquisitions and long-term incentives plan intended for Bemobi's executives.

(3) The personnel amounts included in cost of services provided were reclassified to general and administrative expenses, Also, depreciation and amortization amounts included in

cost of services provided and general and administrative expenses were reclassified to depreciation and amertization included in this table
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Disclaimer

The information contained and analyzed in this document is derived from our consolidated
financial statements for the periods ended on December 31, 2023, and 2024. All information has
been prepared in accordance with accounting practices adopted in Brazil, including Technical
Pronouncements, Interpretations, and Guidelines from the Accounting Pronouncements
Committee (CPC), and the International Financial Reporting Standards (IFRS), issued by the
International Accounting Standards Board (IASB), currently referred to by the IFRS Foundation as
"IFRS accounting standards,” including interpretations issued by the IFRS Interpretations Committee
(IFRIC Interpretations) or its predecessor body, the Standing Interpretations Committee (SIC
Interpretations), approved by the Brazilian Securities and Exchange Commission (CVM) and the
Federal Accounting Council (CFC), with mandatory application for the periods presented.

It's worth noting that in 2021, the Company acquired M4U and, as a result of complying with the
provisions of CPC 47/IFRS15 (Revenue from Contracts with Customers), specifically regarding the
modality of resale of goods and provision of services (commercial activity), Bemobi's
management understands that it acts as the principal, and therefore, for the financial statements,
the revenue and costs of this operation are accounted for at their total values. Knowing that it is of
interest to market analysts and investors to analyze this operation for its net contribution to the
Company's margins, as well as to make the results achieved among the various companies
currently composing the Bemobi Group comparable, the management harmonized the financial
statements and account balances for disclosure in this document. Consequently, the net effects of
revenue and costs from M4U's commercial activity are reported so that only the margin effect that
is rightfully the entity's for providing this service is demonstrated in the result. More details of the
reconciliation of revenue and costs can be found in Annex IV of this document.

Finally, restructuring and acquisition expenses, as well as provisions related to the ILP program,
have been classified as non-recurring in this report, as they are not considered by management to
reflect the usual operational activities of the Company.

To assist investors in developing their assumptions and projections about Bemobi’'s performance
and to maintain the comparability of results, the information on Net Revenue, Cost of Services
Provided, Adjusted Gross Profit, Administrative Expenses, EBITDA, Net Income, and Operating Cash
Conversion presented in this Report has been adjusted. More details can be found in Appendix IV of
this document.

Finally, it is important to note that any comments in this document regarding Bemobi’'s business
outlook represent the beliefs and assumptions of the Company's Management, as well as
information currently available. These involve risks, uncertainties, and assumptions, as they relate
to future events and, therefore, depend on circumstances that may or may not occur. Investors
should understand that general economic conditions, industry conditions, and other operational
factors may affect Bemobi's future performance.
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