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estaques

2T26

Lucro Liquido Recorrente

RS 7,1 bi

43,54 216,24+

2T26 vs. 1T26 (t/t) 2T26 vs. 2T25 (a/a)

ROAE 16,2% .0,4 op.civ 41,6 pp. (a2

Y |

Lucro liquido recorrente cresce 16,2% a/a e evolui por dez
trimestres seguidos

Rentabilidade melhora com receitas crescendo 10,3% a/a e
despesas controladas

Carteira de crédito cresce com mais garantias e em linhas com
bom RAR

Mercado de crédito com mais riscos, porém nossa inadimpléncia
dentro das estimativas

Seguros mantém entregas consistentes

Transformagao acelerada para garantir a sustentabilidade dos
resultados e o aumento da competitividade do banco




Carteira de Crédito Expandida

Jun26
® Pessoas Fisicas
RS 1.137 bi RS 479.7 bi
4,3% (t/0) 11,6%(a/a)

1,2% (t/t) 8,4 % (a/a)

CAGR M,7% (2T24—2T26)_,[17” *

Evolucao da Carteira de Crédito Expandida

RS bilhGes 1.005 1.018

982
944
912 ||||||| “““\
Set Dez Mar

Jun24

Jun25

Micro, Peq. e Médias

R$ 267,5 bi

5,1% (t/v) 16,1% (a/a)

1.089

1.034

Set Dez

Grandes Empresas

RS 389,4 bi

7,8% t/t)y a12,7% (a/a)

1.137
1.090

Mar26 Jun



Carteira de Crédito - Bradesco x SFN

Diferenca de crescimento da carteira de crédito Bradesco vs. Total do Sistema Financeiro Nacional (SFN)

Variagao em 12 meses, %

BRADESCO SFN

_ 46,8 pp. 14,7% 7.9%

Direcionado

Pessoa Juridica

Total . +1,0 p.p. 10,7% 9, 7%
Pessoa Fisica -3,2 p.p. 7,7% 10,9%
Recursos Livres -3,3 p.p. 4,2% 7,5%

Fontes: Banco Central, Bradesco



Carteira de Crédito Expandida

[}y Atacado 7,3% (t/v) 13,0% (a/a)

O .
&3 Varejo + SME 2,2% (t/t) 10,6% (a/2)

Aumento da representatividade da parcela mais segura de FGl e FGO
na originagao de crédito

Originagao Média Mensal

Cormm)

FGO + FGI + Imobiliario Demais Produtos

Originagao FGI+FGO Saldo

Share Crédito SME: 17,4%
em Mar26 (Fonte: Banco Central)

#1 em Share: 21,6%

Carteira FGI+FGO

0,
52,7% t/tno 2T26 64,5% a/a

I35 Cartao de crédito

Desacelerando em todos os segmentos

Altarenda 3,4% (t/t) 18,9% (a/a)

Rendas menores 40,9% (t/t) A5,3% (a/a)

&) Veiculos PF

Dentro do Fair Share

4,2% (t/v) 26,8% (a/a)
Consignado
Inadimpléncia .
Bradesco  (ex-Bradesco)
Geral 2,5% 3,3%
Privado 4,7% 8,9%

Crescimento em linhas com fFoco no retorno ajustado ao risco

@ Rural 49,3% /) 424,9% (3/a)

Atacado ¢/ garantia 9,7% w1y 431,2% (/2
Carteira Rural PF v0,6% Jun26vs. Dez25

Inadimpléncia acima de 90 dias - PF

0,
7.3% 7,6%
5,0%
. .4'6%
Mar26 Jun26
Mercado (ex-Bradesco) m Bradesco '

Market Share Participagao Bradesco
Agro Bradesco em RJs Rural PF

12% 3,5% do saldo

1. Nao inclui Banco John Deere



Carteira de Crédito Expandida

Prioridade para linhas com garantias, menor risco e aumento de spread nas demais linhas

C . - . Exemplo de exercicio de consumo de honra
Originagcao Média Mensal | Varejo + SME (Base 100 = 3T25)

FGI 90 dias de atraso +30 para honra

14 m FGO 180 dias de atraso +5 para honra
104

100
StopLoss

100

Cenario Estressado
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— Spread Demais Produtos




Indicadores de Qualidade da Carteira

Carteira de Crédito em Atraso Acima de 90 Dias - % "

— — — Pessoas 54 =8 S L _5_'5
Fisicas 51 e T T T T TTTTTTSSSSTTTTT
em— Tota 43 41 41 42 4,4
;\_/3
4,1 4,0
MPME 37 3,8
= — — Grandes 04 0,4
Empresas . 0 _2 ______ (_),2
Jun25 Set Dez Mar26 Jun

(1) Inadimpléncia 15 a 90 dias total de 4,0% em Jun26, vs. 3,7% em Mar26.

Representatividade da Carteira de Crédito por Estagio

’7 Estagio 3:

0,1p.p. | Cliente especifico do
7,9% 7,7% 7,3% 7,1% 7,2% 7.1% Atacado

5,5%

Estagio 2:

0,2 p.p. | BJD

0,2 p.p. | Capital de Giro com
garantias FGl e FGO

87,8% 88,1% 88,0%

87,3% 87,8%

Jun25 Set Dez Mar26 Jun Jun

P .. .. (Pro Forma)
EEstagio 1 W Estagio 2 Estagio 3

Notas: (1) 27% do estagio 3 em dia; (2) 93% da carteira esta nos estagios1e 2, +0,7p.p. em 12 meses.

6

Carteira Reestruturada (5,5) bi Reducso do ativo problemético (a/a)

1,1 bi Em operacgoes curadas (a/a)

Carteira Reestruturada /
Carteira de crédito - % 4.0 3.7 3,3 3,1 31
RS bilhdes
B Operagoes Curadas 30,1 583 -
’ , 25,2 25,7

Cairiat/tsem
cliente especifico
19,8 do Atacado

B Ativo Problematico
(Estagio 3)

Jun25 Set Dez Mar26 Jun

Novo Desenrola Brasil: R$ 2,7 bilhées de renegociagdo

Carteira de Crédito — Evolucao da Carteira com Garantia

69% créditos com garantia em PF

%

ses 593 608 61,0

4
9 g4 520 515 538 540
4511\
-
48,6 48,0 48,5 46,2 46,0
45407 392 39,0
Dez19 Dez20 Dez21 Dez22 Dez23 Dez24 Jun25 Dez25 Mar26 Jun

e COm Garantias e Sem Garantias

Nota: A cobertura de NPL — novo estagio 3 de 101% no 1526, vs. 105% no 2S25, vs. 106% no 1525. Calculo: Despesa de PDD / Movimentagao do estagio 3 antes das baixas.



Receitas Totais

2726

RS 37,6 bi

10,3% (3/2)

2,1 /o

CAGR 12,5% (2124-2126)_

RS bilhdes 32,9
31,1
29,7
2T24 3T 4T

Seguros, Previdéncia

Total de Servicos e Capitalizagao

RS 20,9 bi RS 10,5 bi RS 6,1 bi
4,1% /)y A15,7% (a/a) 1,7% (t/v) 1,7% (a/a) v4,2%(t/t) A8,3%(a/a)
36.9 37,6

36,1
35,1
34,1
1T25 2T 3T 4T 1T26 2T

B Receitas Totais (Margem Financeira + Receitas de Prestacao de Servigos + Resultado de Seguros, Previdéncia e Capitalizagdo + Resultado de Participagdo em Coligadas)



Margem Financeira

2T26

RS 20,9 bi

24, 0% /) a15,7% (a/2)

Despesas com PDD Expandida

R$ 10,0 bi 43,3% (t/t) 422,6% (a/a)

Custo de crédito
3,5% estavel no trimestre A0,3 p.p. (a/a)

Margem Liquida Total

RS 10,9 bi

44,8% /)y  49,9% (a/a)

Margem com Clientes

[ )

R$ 20’2 bl 3,6%(t/t) 13,8%(a/a)
" 9,1 9,1

8.8 9,0 s T ___Z

RS bilhdes 20,2

19,1 19,5 !
17,8 18,6 I I
2T25 3T 4T 1T26 2T

m— Margem Bruta e= e= Spread Bruto

PDD Carteira de Crédito Expandida

%
52 33 22 3,5 3,5
e
RS bilhdes
9,7 10,0
8,1 8,6 8.8

2T25 3T 4T 1T26 2T

= PDD Expandida PDD Expandida / Carteira de Crédito Expandida (Anualizado)

Margem com Clientes Liquida

R$ 10,2 bi 3,9% /) 46,2% (2/2)

47 4,8 4,8 4,5 4,5

RS bilhdes

9.6 10,1 10,3 9,8 10,2

2725 3T AT 1T26 2T
m— Margem Liquida e= e= Spread Liquido

Margem com Mercado

R$ 0,7 bi

21,7 % (t/v)



Receitas de Prestacao de Servigcos

® L T1,T%n
2T26 R$ 10,5 bi 7.,

Administracao de Consoércios
R$ 0,9 bi

0,8% (t/t) 10,5% (a/a)

Faturamento de R$ 24,6 bi,
crescimento de 14% vs. 1525

Servigos de Custddia e Corretagens
RS 0,6 bi

13,0% (t/t) 26,4% (a/a)

R$ 2,8 tri sob custoédia
+11,3% a/a e Agora dobrando
o lucro no 1526 e captando
R$ 8,2 bi no 2T26

Administracao de Fundos

RS 1,0 bi

3,5% (t/v) 9,7 % (a/a)

Ganho de market share, com
AUM crescendo 9,0% contra
induastria 2,6% no 1526

Conta Corrente + Cobranca e Arrecadacao

R$ 2,0 bi 3,0% (t/v) v3,1% (a/a)

38,2 MM Clientes Correntistas +300 mil vs. Mar26

Rendas de Cartao

R$ 4,5 bi 1,7% (t/v) 0,8% (a/a)

Mercado de Capitais / Assessoria Financeira

R$ 015 bl v10,7% (t/v) v17,2% (a/a) 11,9% (s/s)

‘ em DCM
I em M&A

+R$ 1 bi de receita em 12 meses vs. 2023

CAGR 23% (receitas ultimos 2 anos)
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Seguros, Previdéncia & Capitalizagao ‘

Lucro Liquido Receita de Prémios, Contribuigées de Previdéncia
e Receitas de Capitalizagao

2T26 1S26

2T26 1S26

26,7% 1y  428,3%/a) 420,4% (s/s)

Excluindo VGBL: 40,4% (t/t) 46,9% (a/a) 46,0% (s/s)

ROAE Trimestral 22,8% Resultado das Operagdes de Seguros

RS milhdes 12.502
10.953

Resultado total

Provisoes Técnicas

650 6.384 6.119 v4,2% (t/t) 48,3% (a/a) a14,1% (s/s)

Jun26

RS 467 bi

22, 7% ) 49,9% a/a)

Operacional
v8,4% (t/t) 43,5% (a/a) 12,4% (s/s)

Financeiro
3,4% (t/v) 16,7% (a/a) a17,1% (s/s)

2T25 1T26 2726 1525 1526

@ Resultado Financeiro @ Resultado Operacional

1



Despesas Operacionais

2T26 Pessoal + Administrativas

R$ 1 6 J 4 b i R$ 13'1 bi 43,8% (a/2) Sem efeito PLR

4,59% (a/a) Inflacao média 2T26

A116% (t/t) A314% (a/a) A4’O% (t/0) AS'O% &8 5,68% Acordo coletivo 2025
7

Rede de Atendimento IEO 12 meses - % v0,8pp.y v2,8p.p. @2
1.119 Jun26 vs. Jun2s

260 Jun26vs. Mar26

5.226

4.744 4.605 4.367 4.107

2376 1978 1.872 1723 | 1565 |
724 7

707 06 698 73,8 p.p. (2726 vs. 4T24)
Set Jun

82
2.168 2.059 2.009 1.938 1.844
Dez

Jun25 Mar26

W Agéncias Unidades de Negdcios @ Postos de Atendimento




Basileia & Dividendos/JCP !

indice de Basileia % | Nivel |

Dividendos/JCP - Bruto

15,1
, 090" Capital Principal " ®roforma
11,3 1,3
13,6« =
J (o)
8,0
Capital Nivel | (proforma
Bl 5SS 15,1%
* i
Mar26 Jun26
(o) O,
Complementar ® Principal (s - o AR e,
2022 2023 2024 2025 1526

(1) Proposta de aumento de capital de até RS 10 bilhdes; e
(2) Efeito complementar Bradsalde em aprovagao
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X, SEGMENTOS DE CLIENTES

PRINCIPAL( +400 mil upgrades no Principal e Prime

Dez25 Jun26 Dez26
Clientes 320 mil > 400+ mil > ~800 mil
Escritérios 62 73 ~110
PRIME Dez25 Jun26 Dez26
Clientes 3,7 mi > 4,3 mi > ~4,9 mi

BRADESCO DIGITAL
Dez25 Jun26 Dez26

Clientes FULLY DIGITAL 19+ mi » 36+ mi ) 40+ mi

(GANHO DE
COMPETITIVIDADE
#1 M&A e #1renda fixa, financiamento de

veiculos, mesa de energia e #1 em capital de giro
com garantia FGI/FGO

change

Todo o Bradesco em transforma

CANAIS DE
)  CLIENTES

App SMEs com mais
Funcionalidades: novas opgoes
de investimentos, emissao de
NF-e e Chat com IA generativa
para apoio ao cliente

App Bradesco PF com novas facilidades
para consignado privado, crédito
imobiliario, renegociacao de divida e
negociagao de criptomoedas

Mais ativo em vendas
de seguros,
consignado e
distribuicao de
adquiréncia

bradesco
“==EXpresso

@ TECNOLOGIA

~12 mil

pessoas

-49%

lead time

F / ™

S

830+

BRIDGE use cases

CLIENTES

* PIX inteligente e pagamentos com IA generativa

Consultas e agendamentos de boletos e DDA

+ Saldo e Fatura de cartao de crédito

+ Alertas preventivos

CORPORATIVA
88% ja utilizaram em 8,2 MM interagdes no 1526

TECH

+30% de produtividade com
multiagentes em squads virtuais

85% de assertividade
em testes automatizados

B

14



Conclusoes

DDD Aumento consistente do lucro liquido, step by step
L5 Resultado operacional forte no 2T26, com receitas crescendo dois digitos e boa gestao de risco
Plano de transformacao esta gerando competitividade nas linhas de negécios, dando resiliéncia as receitas

®
=7
{C:):S Carteira cresce em seguranga, com mais garantias e bom RAR, em ambiente de inadimpléncia pressionada
A

Tragcao Comercial: #1 renda fixa, #1 M&A, financiamento de veiculos, #1 em capital de giro com garantia FGI/FGO, lider em
'l crédito para SMEs e em consorcios

3@: Temos refor¢gado 0 nosso balango para seguir aproveitando oportunidades, investindo e melhorando lucro

Best Bank for Technology Top Financial Innovation World's Best Financial FICO® Decision Global SME Banking
- Global « Awards « Innovation Labs 2026 . Awards 2026 (FICO) . Innovation Awards 2026

| The Banker Technology | Global Finance - Abr26 | Global Finance - Abr26 | Mar26 | The Digital Banker - Jan26

Awards 2026 - Jun26 -
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@MeuBradesco
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